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О ДУАЛЬНОЙ ПРИРОДЕ ЧЕЛОВЕКА" 


Классическая работа по основам соционики. Рассмотрены 16 типов 
информационного метаболизма (ТИМ), образующих социон, как обобщение 
типологии К.Г.Юнга. Исследуется природа эротических чувств. Показано, что 
каждый ТИМ имеет дополнительный (дуальный) ему тип личности, как 
наиболее совместимый в жизни (семья, работа, отдых) и прикрывающий пси- 
хологически слабые места партнера. 
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6) Экстравертность — интровертность 


Экстраверты от интровертов отличаются не только своими психическими свойства- 
ми, но и внешне. У экстраверта всегда активным является правое полушарие. Это можно 
заметить по лицу и глазам. Более развитой половиной лица у экстравертов, как правило, яв- 
ляется левая половина лица и левый глаз, у интроверта — правая сторона лица и правый 
глаз. Когда МЫ беседуем с человеком, обычно внимание приковывается активным глазом, то 
есть, смотрим не столько на все лицо человека, сколько на активный глаз. 

Активная сторона лица чаще всего кажется и есть более узкой и более длинной, ак- 
тивный глаз — большим и как бы более осмысленным. Но при диагностике типа ИМ по гла- 
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зам к ошибке особенно легко приводят глаза шизотимов-экстравертов, потому что когда они 
смотрят на неподвижный объект, например, на фотообъектив или собеседника, — они рас- 
ширяют свой пассивный статичный, то есть — правый глаз. И вообще, на эти внешние раз- 
личия следует смотреть лишь как на тенденцию — есть и очень обманчивые лица. 

Лица экстравертов более подвижные, менее скованные, по ним видно, что человек 
может приказывать и требовать. У интроверта особым спокойствием отличается лоб. Иногда 
создается впечатление, что они следят за миром третьим глазом. Интересно, что самые теп- 
лые, как и самые холодные, лица — у интровертов. Самые теплые у сенсорно-этического 
интроверта и интуитивно-этического интроверта, холодные — у этико-сенсорного интро- 
верта и этико-интуитивного интроверта. 

Что мы считаем основным или одним из основных психических качеств экстраверта? 
Склонность изменять внешний мир в угоду субъекту. Склонность заботиться о субъектах и 
объектах, изменяя их взаимоотношения, в противоположность склонности интроверта изме- 
нять субъекты и объекты в угоду или в пользу отношений между ними. У экстраверта отно- 
шения между людьми по отношению к самим людям — вторичное: отношения должны быть 
такими, какие нужны людям. У интроверта, наоборот, не отношения следует приспосабли- 
вать к людям, а людей к отношениям: если появились противоречия, должны меняться люди 
или их поведение, а не отношения. 

Можно сказать, что для экстраверта константой во внешнем мире являются субъекты 
и объекты. Для интроверта такой константой являются отношения между субъектами и объ- 
ектами и вызываемые этими отношениями чувства. 

Человек — социальное существо. И образован как бы из двух частей: активного пси- 
хофизического Я (человек — это объект) и своих отношений с людьми и прочими объекта- 
ми (человек — это его отношения). Экстравертность — интровертность сознания одной из 
них придает приоритет, и она становится как бы причиной второй части. Экстраверт придает 
приоритет психофизическому «Я» человека, интроверт — отношениям. Экстраверт уверен, 
что у «качественного объекта» всегда качественные отношения. То есть, что отношения и 
чувства окружающего мира к нему определяются ценностью его личностных свойств или 
его активностью, и потому разными способами эти свои качества старается усовершенство- 
вать. Интроверт, наоборот, уверен, что его личность будет оцениваться в зависимости от 
отношений с окружающими, в зависимости от того, какие чувства у окружающих он вызы- 
вает. Интроверт в своих собственных глазах стоит столько, сколько стоят его отношения, 
поэтому всеми своими сознательными силами он старается эти отношения улучшать, стара- 
ется быть уступчивым, избегает ссор. Сумму всех отношений-чувств можно назвать психо- 
логическим полем и сказать, что интроверт прежде всего заботится о качестве своего психо- 
логического поля, как и о качестве психологического поля других людей. 

Для экстраверта социальные отношения — следствие и признак социальной ценно- 
сти, качественности объекта. Обыкновенный ход его мыслей: каждый субъект может улуч- 
шить свои отношения с окружающим и вызвать к себе положительные чувства способом 
самоусовершенствования. Если субъект в обществе занимает скромное место, значит, ему 
недостает каких-то социально ценимых качеств. 

Для интроверта основой материального мира являются отношения. Качественность 
человека как объекта — это следствие и признак социальной качественности, ценности его 
отношений и тех чувств, которые он у других людей вызывает. Ход его мыслей: каждый 
может повысить свою ценность в глазах общества, совершенствуя свои отношения с окру- 
жающими. Если субъект не замечается и не ценится — значит, не наладил достаточно пра- 
вильные отношения. 

В свете этих рассуждений становится понятным, что распространенное ныне опре- 
деление, что человек — это, прежде всего, его отношения, является прогрессивным в устах 
экстраверта, который при этом обязуется не забыть, что общество — это не только люди, но 
и отношения. В то время, как в устах интроверта, который и так склонен преувеличивать 
роль отношений и недооценивать объект, это определение становится опасным, склоняет к 
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недоучету качеств личности человека. Отсюда ошибочная идея, что нет незаменимых лю- 
дей, что каждый человек лишь винтик, что человека нужно менять, как только он нарушает 
гармонию психологического поля — не умеет или не хочет приспосабливаться. Противопо- 
ложный перегиб, который могут делать и делают экстраверты, — утверждение, что нет не- 
заменимых отношений, что любые отношения, которые не подходят личности, индивиду- 
альности, можно заменить. Человеку же как личности необходима и уверенность в том, что 
он пользуется уважением и правом быть самим собой, и уверенность в постоянстве благо- 
желательных отношений с окружающей средой, постоянство в жизни. 

Для экстраверта объектом ориентации во внешнем мире являются окружающие объ- 
екты и субъекты. Поэтому они пользуются определенным правом неприкосновенности: дру- 
гой объект имеет право быть таким, каким он хочет. Если он мне мешает, я меняю с ним от- 
ношения, но не сам объект. Это потому, что для экстраверта объекты и субъекты — точка 
опоры сознания. Самовольно изменять эти объекты — это терять точку опоры. При этом 
рушится мир, что грозит развалом сознанию. Это то же самое, что пилить сук, на котором 
сидишь. Из-за этого все экстраверты болезненно реагируют на разные «перевоспитывания», 
изменения субъекта против его воли. Каждый экстраверт и так уверен, что все стремятся к 
самоусовершенствованию. И каждый экстраверт чувствует своей обязанностью помогать в 
этом добровольном самоусовершенствовании всем другим. 

Объектом ориентации во внешнем мире для интроверта являются отношения и чув- 
ства других людей. Поэтому, с одной стороны, они очень предупредительны к ним, а с дру- 
гой — уверены, что все в этой области стремятся к той же цели и потому, на сколько это в 
их силах, помогают другим людям эти отношения налаживать. 

Каждый экстраверт отличается определенным беспокойством чувств, определенной 
активностью, чем-то, что его гонит действовать в ситуациях, в которых интроверт лишь 
наблюдает. Наблюдает, создавая при этом впечатление погруженности в самого себя. Очень 
важно понять, что сосредоточенность интроверта — это погруженность не в себя, а в отно- 
шения внешнего мира. То есть, наблюдение за отношениями между субъектами и объекта- 
ми, которых он — в противоположность экстраверту — не хочет и не может нарушать. Если 
интроверт в своей «погруженности» о чем-то размышляет, то не о проблемах своей внут- 
ренней жизни, а о проблемах взаимоотношений с другими субъектами и объектами. Впечат- 
ление «погруженности в себя» — результат того, что любое отношение к внешнему миру 
человек воспринимает как свое чувство. 

По всем этим причинам, при кооперации экстраверта с интровертом экстраверт дуа- 
лу дает чувство уверенности в себе как объекте с определенными качествами. Интроверт 
своему дуалу — реальное знание того, какие чувства к нему питают окружающие, а, если 
нужно, то и как эти чувства изменить. 

Как мы уже говорили, экстраверт, приспосабливаясь к реальным субъектам, объек- 
там и разным их проявлениям, или к тому, что в них или с ними творится, продуцирует 
приемлемые для этих субъектов и объектов отношения. Тем самым экстраверт — творец 


новых отношений и новых чувств о логичном и нелогичном 1; этичном и неэтичном 2, 
эстетичном и неэстетичном ОЗ, своевременном и несвоевременном 44. Благодаря творче- 
ству интроверта, появляются субъекты, отличающиеся новыми качествами, и объекты ®5, 
новые конструкции 5, новые виды эмоциональных переживаний И внутренней возбужден- 


НОСТИ №7, качественно новые методы труда ШЗ. Творческим элементом является второй 


элемент ИМ, например, у АГ] 9 это — [110, у 111 это — 412. 

Качественно новая конструкция появляется лишь в голове интроверта. Поэтому са- 
мым передовым в смысле новости идей среди известных нам советских авиаконструкторов 
был Роберто Бартини — логико-интуитивный интроверт (113 ). Но быть творцами каче- 
ственно новых социальных отношений могут только экстраверты, какими и были все клас- 


4 № 2, 1996 


Соционика, ментология и психология личности 


сики марксизма. Зато творцом нового типа государства (объект) является интроверт, напри- 
мер, Томас Мор (114 ). 

Когда же нужно что-то репродуцировать по уже имеющимся образцам, то есть вос- 
произвести то, что уже придумано или где-то было — все наоборот. Если изобретателем ка- 
чественно нового товара является интроверт, то организатором его производства по имею- 
щемуся примеру — только экстраверт. Здесь проявляется первый, ведущий элемент ИМ. 

Производственное предприятие является производителем продукции и системой, 
коллективом работающих в нем людей. Тип личности руководителя определяет отношения к 
этим двум сторонам действительности. Экстравертные типы личности основной своей це- 
лью видят расширение и развитие производства, увеличение выпуска продукции. Коллектив 
и его интересы должны подчиняться этой цели. Эта установка продуктивна в условиях 
необходимости быстрого развития отрасли, в поиске внутренних резервов производства. 
Интровертные типы личности основной своей целью видят усовершенствование системы 
отношений как в самом коллективе, так и между коллективом и руководящими звеньями. 
При этой установке планы перевыполняются лишь постольку, поскольку этого требуют ин- 
тересы коллектива. Эта установка продуктивна в условиях равномерной работы отрасли, 
когда на первый план выходят проблемы стабилизации коллектива, обеспечение устойчиво- 
сти положения каждого отдельного его члена. Такая установка способствует и стабилизации 
жизни общества. Только не следует забывать и то, что каждый тип ИМ проявляет себя при 
этом по-своему: мы здесь даем лишь общую линию экстраверсии-интроверсии. 

Экстраверт любит активную жизнь. О нем можно сказать, что он, проявляя инициа- 
тиву, всегда в какой-то мере «лезет на сцену». Но лезет не столько для того, чтобы его виде- 
ли, сколько для того, чтобы самому видеть и оценивать больше «объектов». Он с удоволь- 
ствием оценивает и выдвигает других. Интроверт не выдвигает ни себя, ни тем более дру- 
гих. Других он вообще не замечает. Оценивает только по тому, как они его активизируют 
своим вниманием и улучшают общий психологический климат, не мешают. И совершенно 
честно утверждает, что руководящая работа не по нему. Но если его выдвигают — отказать- 
ся не может, не чувствует за собой права. А заняв какой-то пост, остается так на долгие го- 
ды, чувствует себя незаменимым. Экстраверт может уйти и сам, экстраверта можно снять за 
ошибки. Интроверт в плановом хозяйстве ошибок не делает, потому что с планом как с от- 
ношением всегда в ладах, нигде не разминётся. Никаких отношений не нарушает, ничьих 
чувств не раздражает, а свою пассивность и нерешительность всегда умеет объяснить объек- 
тивными факторами. На каждого, кто активнее его, смотрит как на занимающегося саморе- 
кламой. Ведь в глубине души он тоже стремится к большей активности, но проявлять ини- 
циативу, пока от него этого в каждом конкретном случае не потребовали, не может. Боится 
быть неуместно активным. А называется эта «неуместная активность» дерзостью или глу- 
постью, уже определяется типом ИМ человека. 

Экстраверт действует, чтобы стать более ценным и нужным обществу, быть более 
качественным объектом, если можно — незаменимым (потому что он постоянно сомневает- 
ся в хороших чувствах людей), и ради возможности проявлять инициативу, которая тоже не 
что иное, как только способ провоцировать положительные чувства других. 

Интроверт действует только в силу необходимости, выполняя долг и обязанности. 
Ради того, чтобы не перейти кому-то дорогу, не испортить своих отношений с людьми. И во 
что бы то ни стало — остаться у всех на виду. Потому что, если он не будет на виду, от него 
не будут требовать активности, его обязанности ограничатся, он останется не у дел. Часто 
говорят, что интроверт якобы действует лишь ради того, чтобы его оставили в покое. Это 
видимость. Не желает он этого. И то, почему никак не может отказаться от какого-либо ру- 
ководящего поста, хотя и видит, что с работой не справляется, есть страх, что после того его 
«оставят в покое», не будут замечать, он окажется никому не нужным. Это и рождает эго- 
центризм и нездоровые монопольные тенденции во что бы то ни стало, всеми правдами и 
неправдами, удержаться «у власти». Даже если это подтачивает здоровье. Страх стать неза- 
метным сильнее здравого смысла. 
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Экстраверты не любят долга и обязанностей, любят — ответственность. За все, что 
кругом творится, они чувствуют ответственность, которая их активизирует, заставляет их 
действовать. Принимают на себя ответственность за работу, людей и за все, что угодно. От- 
ветственность понимают как привилегию. А вот понятия долга, обязанности для них ассо- 
циируются с насилием. Интроверты, наоборот, не любят ответственности, любят обязанно- 
сти. С удовольствием выполняют то, что считается их долгом и обязанностью, что позволя- 
ет быть активными и всячески стараются уйти от того, что называется ответственностью. 
Само слово «ответственность» им напоминает приговор, наказание. 

Ровно в такой же мере, как интроверт избегает излишней активности, экстраверт из- 
бегает показывать излишние чувства, то есть, свое отношение к разным объектам и субъек- 
там. Потому что экстраверт боится быть нескромным и помешать другим своими чувствами, 
интроверт — своей активностью. Это они считают дурным тоном, бестактностью. 

Для психологического комфорта экстраверту необходимо окружить себя ориентиро- 
ванными на отношения интровертами, то есть людьми, умеющими считаться с чувствами 
других людей. Интроверт же чувствует необходимость быть окруженным умеющими заме- 
чать и оценивать самих людей и их активность экстравертами. 

В компании экстраверт обращает внимание на других, старается их расшевелить, до- 
волен, когда это людям нравится. Если не на кого это свое внимание обращать, скучно. Ин- 
троверт, наоборот, привлекает внимание к себе. Ему скучно, если его никто на замечает. 

К затворнической жизни больше склонности проявляют интроверты. Но это никак не 
от хорошей жизни, а лишь в тех случаях, когда они чувствуют себя ненужными и лишними, 
когда на них никто на обращает так нужного им внимания. Всего мы насчитываем 8 типов 
интровертов. Несомненно, каждому из них нужно внимание к какому-то иному аспекту про- 
явления их личности. Одному необходимо внимание к его труду, другому — к его эмоциям, 
способностям или воле. Человек спокоен и доволен лишь тогда, когда другие замечают и 
говорят именно о том, что ему нужно. 

Экстраверту тоже нужно такое внимание. Только к другому — к его чувствам. Ему 
нужна вера в добровольность его чувств. В то, что он заботится о других людях, что он их 
любит, правильно оценивает, что он не эгоист и т.п. 

Коротко разницу между всеми экстравертами и всеми интровертами можно опреде- 
лить таким образом. Экстраверты в отношении к миру конструктивны, активны, имеют 
сильную потребность добиваться цели. Интроверты даже тогда, когда они очень деятельны, 
скорее избегают неприятностей и неудач. Если экстраверт постоянно недоволен тем, что не 
сделал еще чего-то, что можно было сделать, то интроверт плохо себя чувствует, если 
сделал что-то, что, как позже оказалось, было лишним. Он боится быть выскочкой в 
своих и чужих глазах, нарушить сложившиеся отношения. По его глубокому внутреннему 
убеждению, заниматься тем, что не является обязательно нужным, предосудительно. 

Типичный пример из студенческой жизни. После успешно сданного экзамена экс- 
траверты почти всегда немного недовольны, что не успели чего-то прочесть. Большинство 
интровертов с таким же неудовольствием думают о том, что они прочли, а на экзамене не 
понадобилось. 

С помощью критики за неповоротливость, леность интроверта можно расшевелить. 
Любая неосторожная реплика о том, что он перестарался, показал лишнюю активность, на 
долгое время отнимает желание любой деятельности. Когда экстраверта подвергают критике 
за недостаточную активность, он становится агрессивным, злым, чувствует себя непонятым. 
Критику за излишнюю деятельность воспринимает скорее как комплимент. 

Экстраверт — инициатор, вдохновитель и организатор. Интроверт прикрывает тыло- 
вые позиции — заканчивает начатые другими дела, если вначале даже и не проявлял энтузи- 
азма. Он более скромный и спокойный, менее верит в значительность и важность того, что 
делает, более самокритичен. И вместе с тем, более эгоцентричен. 
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в) Логика — этика 


Логические типы ИМ отличаются от этических своим отношением к объективному 
миру и к другим людям. 

Сила этических проявляется в отношении к людям, сила логических — в отношении 
к объективному миру. Этические не уверены, что они могут сделать что-то объективно цен- 
ное, логические не знают, что они собой представляют в глазах других людей, какие права 
на них имеют. 

Логический все старается сделать сам. Свою нужность другим доказывает своими 
делами: смотрите на содеянное мною, оценивайте и принимайте по заслугам. Этический 
чувствует свою нежность другим людям, умеет налаживать с ними отношения, манипулиро- 
вать их чувствами или эмоциями, не сомневается в своих правах на них. И постоянно не 
уверен в своих собственных силах и способностях, которые долго, мучительно и пассивно 
обдумывает, когда остается один. 

Обычно логические типы воспринимаются как более самостоятельные. Но это лишь 
кажущееся, потому что в отношениях с людьми такой самостоятельностью отличаются эти- 
ческие. Самостоятельность логических проявляется при решении проблем и задач объектив- 
ного мира, самостоятельность этических — при решении проблем человеческих взаимоот- 
ношений и регулировке их эмоциональной жизни. Все старание логических быть положи- 
тельными, сильными, хорошими людьми, основано на желании угодить этическим, зарабо- 
тать признание. Логические часто удивляются несамостоятельности этических, когда нужно 
решать объективные задачи; этические — тому, как первые не умеют пользоваться людьми, 
не понимают своего влияния на них. 

Очень важным отличием логических от этических является то, что логические обыч- 
но доказывают свою правоту, а этические — уговаривают, им нетрудно и попросить. Логи- 
ческие ни уговаривать, ни просить не умеют, а на уговоры других часто поддаются легче. 
Обещаниям логических можно верить больше, чем обещаниям этических. Потому что пер- 
вые во что бы то ни стало стараются сдержать свое слово, а если чего-то не могут, говорят 
заранее, чтобы «не обмануть человека». Этическому не так важно не обмануть человека, как 
не испортить с ним отношений, поэтому он часто обещает не то, что сможет выполнить, а 
то, чего от него, как от «хорошего человека» другие ожидают. Он не чувствует себя лгуном, 
а лишь осторожным дипломатом. 

Оценивая поступки других людей, логический больше пользуется критериями: ло- 
гично — нелогично, правильно — неправильно, разумно — глупо, рационально — нераци- 
онально. Хорошо то, что разумно, разумное не может быть плохим. Этический: хорошо — 
плохо, нужно — не нужно людям или отдельному человеку, гуманно — негуманно, честно 
— нечестно. 

Этический умеет заботиться о людях, о себе и своих близких, делать им приятное. 
Но по-настоящему честно заботится лишь о тех, кого причисляет к «своим». Умеет за них 
просить и, таким образом, перекладывать эту заботу и на посторонних людей. Поэтому 
близкие их ценят и любят, прощают все погрешности. Логический в лучшем случае, когда 
он сенсорный, умеет получить то, что ему положено «по праву». Для этического существу- 
ют не права одного человека среди других людей, а то, что реально можно «выбить», полу- 
чить, на что можно склонить, «уломать» других людей любыми уговорами, просьбами и 
эмоциями. Лучший толкач — этический, несомненно, когда он сенсорный. 

Этические манипулируют чувствами и эмоциями других людей, поэтому правда и 
неправда для них имеют относительный смысл. Часто правдой становится то, что другим 
людям делает приятное, их подкупает, а его возвышает, то есть тоже делает приятным. Быть 
приятным и любимым — то, чего виртуозно добивается каждый этический. Он умеет созда- 
вать хорошее впечатление, умеет отчитываться за содеянное, писать отчеты и притом — по- 
хвалить всех и, прежде всего, себя. Отлично чувствует себя в любой компании, среди любых 
людей, легко становится эмоциональным центром компании. Логический при отчетах скло- 
нен говорить о еще невыполненном, о своих и чужих ошибках и недочетах, недостатках, по- 
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тому что старается разобраться в реальной ситуации, увидеть и показать реальное положе- 
ние дел или перспективу. 

Следует заметить, что этика всех логических — нормативная, они строго выполняют 
установленные кем-то другим этические нормы и никакого творчества в этом себе не позво- 
ляют. В исполнении норм стремятся к совершенству и никогда не уверены, что его достигли. 
Поэтому в этих стремлениях нередко разочаровываются. Этика всех этических более или 
менее творческая, они считаются не столько с нормативами, сколько с конкретной ситуаци- 
ей. Этично то, что улучшает ситуацию этического, делает его более обаятельным, более не- 
обходимым, более сильным среди других людей. 

То же самое можно сказать о логике. Логика всех этических — нормативная. Они 
строго выполняют все логические нормативы, им очень важно, что является научным или 
хотя бы общепринятым, потому что ни новых логических отношений, ни новых методов 
действия они не открывают и не изобретают. В своих поступках и логических рассуждениях 
очень осторожны и никогда не уверены в их совершенстве. По той же причине кругозор их 
логических интересов широк, они начитаны больше логических, хорошо рассказывают о 
разных научных истинах. Логические обычно отличаются начитанностью в художественной 
литературе, которая дает возможность познать этические нормы. 

Этические отличаются тонкостью чувств и эмоций, хотя они и не чувствительнее ло- 
гических, ровным счетом как логические не интеллектуальнее этических. Существенная 
разница между ними в том, что этические видят и понимают не только свои, но также и чув- 
ства и эмоции других людей. За сравнительно неконкретными поступками, случайными сло- 
вами, мимикой, этический видит сложный мир чувств другого человека лучше, чем их видит 
сам логический, для которого собственные чувства — мало понимаемая загадка, и нужно, 
чтобы нашелся кто-то, кто ее разгадает. Этические типы все поступки и чувства других лю- 
дей как будто измеряют своими собственными. Любовь — сфера этического мышления. Его 
задача и его талант. Основной талант логических — оценивать логику других. Только они 
правильно оценивают ум и логичность этического и ему самому разъясняют. Они могут 
оценить деятельность другого таким же образом, как этические — доброту человека, глуби- 
ну его переживаний. Сам этический не может оценить количество своего труда, склонен 
утонуть в любом деле, в том числе, в домашнем хозяйстве, никогда не уверен, имеет ли мо- 
ральное право на отдых или нет. Поэтому взаимная дружба индивидов с логическим и эти- 
ческим мышлением (хоть и не в каждом сочетании) обогащает обоих, увеличивает их удо- 
влетворенность собой. Этический рядом с логическим не сомневается в логике своих по- 
ступков, логический — в том, что все его поступки являются поступками хорошего челове- 
ка. Это и есть продолжение одного человека в другом. 

По данным нашего исследования, логический тип более распространен среди муж- 
чин, этический — среди женщин. Но этические больше стараются быть такими, как нужно, 
как принято. Поэтому часто подчеркнуто мужественными, в хорошем смысле этого слова, 
бывают мужчины с этическим мышлением. Самые женственные женщины тоже с этическим 
мышлением. Логический тип выделяется отсутствием любых показательных элементов. По- 
этому мужчины часто кажутся «никакими», а женщины, если они не интровертны, сравни- 
тельно «мужеподобны». Логическое мышление мешает бегать за быстро меняющейся модой 
и делать множество нерациональных, практического значения не имеющих мелочей (крат- 
ковременные прически, маникюр, туфли на неудобном каблуке), так как дает способность 
ценить свои усилия и затраты энергии. 

Как уже говорилось, люди с логическим мышлением не умеют говорить о своих чув- 
ствах, избегают этого. Чувство заставляет их действовать в пользу любимого объекта, но не 
говорить о нем. Если в отношениях с любимыми они не являются достаточно ласковыми, 
совершают ошибки, то только потому, что не знакомы с другими моделями поведения. Та- 
кому мужчине часто легче спросить «выйдешь ли ты за меня», чем сказать «люблю». Чув- 
ства индивида с логическим мышлением нежные, ломкие, их легко спугнуть. Для того, что- 
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бы они окрепли, нужно время и активные чувства второго. Очень похожим образом ведут 
себя и девушки с логическим типом ИМ. 

Чувства логического типа более устойчивы, потому что ему требуется больше вре- 
мени для принятия решения, пока чувства проверяются логическими рассуждениями. Боль- 
ше времени нужно и для отмены принятого решения. Поэтому логический, который решил- 
ся связать с кем-нибудь свою судьбу, этого своего решения склонен держаться более устой- 
ЧИВО. 

Этический любит сознательно, любит потому, что хочет любить. Любовь — созна- 
тельное творчество приятных эмоций для себя и для другого. Если другим самое главное, 
любят ли их, этим — любят ли они: «Не любишь ты, но я люблю..." Эта экспансия чаще все- 
го удачная, так как направляется на людей, которые, как предполагается заранее, должны 
сдаться. Если объект внимания не сдается, о нем самым серьезным образом говорят, что он 
оказался недостойным любви и потому — пусть обвиняет себя. Кто не ответил на чувства — 
неблагодарный, неразумный или считает, что ему нужно больше внимания, чем уделялось. 
Это значит, что он хочет слишком многого, хочет больше, чем заслужил. Жизнь этих людей 
часто сложна только потому, что объектов любви появляется слишком много, неизвестно, 
когда остановиться, что любовь как будто есть, а настоящей опоры в другом человеке нет. 
Что по непонятной причине утомляет странное чувство беспокойства, которое требует ме- 
нять партнеров и что ни в одном из них нет того, что их сделало бы объектом постоянной 
любви и, наконец, дало бы успокоение. 

Для человека с этическим типом ИМ любовь — один из самых важных вопросов в 
мире. Но ему нужен партнер с логически типом ИМ, который не демонстрирует свои чув- 
ства, но в них, этих чувствах — устойчив. Его притягивают хладнокровие и логика логиче- 
ского. Если девушка с этическим мышлением некоторое время дружила с очень умным, по 
ее представлению, парнем, всех других своих друзей она будет сравнивать с ним. И пока не 
найдет такого, который покажется более умным, будет чувствовать себя неудачливой и не- 
счастливой. То же самое можно сказать об индивиде с логическим мышлением. 

Этический тип не боится любых чувств. Как любви, так и ненависти. Любит то, что 
является хорошим, но с не меньшей силой ненавидит зло, то, что вызывает неприятные эмо- 
ции. И не скрывает этого. Поэтому, если разочаруется в любви, может стать опасным. Он 
хочет любить. Даже когда его чувства неуместны. Он может одно чувство променять на дру- 
гое: на положительное чувство к другому объекту или отрицательное к тому же самому, но 
не отказаться от самого чувства. Когда он убеждается, что любимый является «плохим», 
«недостойным», «изменяет», т.е. хотя ничего нового, по сути дела, не произошло, но какая- 
то капля переполнила чашу его терпения, положительное чувство превращается в отрица- 
тельное, любовь в ненависть. Если партнер думает, что услуги и уступки этического беско- 
нечны, что самоотречение — часть его характера — ошибается и копает сам себе яму. Не 
умеющий измерять своих благодеяний, этический, в конце концов, все равно прозревает. То 
есть, наступает момент, когда он не может дольше скрывать от себя «неблагодарность» не 
оценивающего его услуг партнера и приходит в ярость. 


г) Сенсорика — интуиция 


Сенсорные типы ИМ живут, в полном смысле этого слова, ощущениями: умеют вос- 
принимать природу, искусство, наслаждаться всем видимым, слышимым, ощущаемым. 
Очень точно чувствуют свое физическое «я» и его потребности, обладают ясно выраженным 
ритмом жизни. 

Сенсорный живет как будто лишь этим днем. Все, что будет завтра, для него немно- 
го неожиданно. Благодаря неразвитому абстрактному мышлению, он не имеет чувства пред- 
видения и надеется лишь на свои силы и волю. Он или слишком активен (экстраверт) и сам 
себе усложняет жизнь, или слишком пассивен (интроверт), боится ошибок, не уверен, что 
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то, что как-будто надо делать — необходимо делать. Боится перестараться — это сделало бы 
его смешным в собственных глазах, а также в глазах всех прочих интровертов. 

Ощущениям интуитивных типов ИМ не хватает яркости, они постоянно рассеянны. 
Даже свое физическое «я» воспринимается ими неопределенно. Часто уверенности в своей 
материальности им хватает лишь до тех пор, пока они смотрят в зеркало. 

Сенсорный живет другой жизнью: иначе ест, иначе дышит, иначе чувствует природу, 
красоту, то есть по-другому воспринимает ту полноту жизни, которая интуитивному стано- 
вится доступной только рядом с любящим его и уважающим сенсорным. В то же самое вре- 
мя, сенсорный благодаря дружбе с интуитивным, может более спокойно созерцать происхо- 
дящее, доверять будущему, избегать неожиданностей. Интуитивный с удовольствием при- 
спосабливается к нужному ему ритму сенсорного, если он подходит по другим параметрам 
(интеллект, интересы, культура), вместе с тем давая перспективу будущего или обогащая 
чувством релятивности каждой деятельности и нескончаемым рядом новых возможностей. 

Сенсорные, в полном смысле этого слова, внимательны ко всем своим физическим 
потребностям, оценивают их как неотъемлемую часть своего физического «я». Поэтому и 
влечение — неотъемлемое право на самореализацию и средство влияния на других людей. 
Для интуитивных влечение, как и все конкретное окружение и свое «я», не полностью ощу- 
щаемое и не очень надежное явление. Они постоянно не уверены и сомневаются — реаль- 
ность это или только продукт фантазии, выдумка. Поэтому не берут инициативу в свои руки, 
ждут ее от других. Сенсорный ищет объект влечения и старается добиться своей физической 
реализации. Интуитивный чувствует потребность стать этим объектом, так как это дает воз- 
можность стать самим собой — приобретая право на свои потребности и желания. Влечение 
партнера — доказательство его материальности, то есть момент психического дополнения. 
Средство овеществления, материализация своего «я». Влечение для них нужно, необходимо, 
желательно и, вместе с тем, опасно. Они неизбежно втягиваются в жизненный ритм партне- 
ра как в водоворот, из которого сами выбраться не могут. Отсюда — страх попасть в подчи- 
нение и осторожность. 

Следовательно, только сенсорики, а не интуитивные стараются привлечь объект 
внимания. В их руках и инициатива отказа от выцветших чувств, если оказывается, что вто- 
рой удовлетворяет далеко не все психические потребности, не является настоящим дополне- 
нием личности. В другом сенсорику нужны постоянство и своеобразная зависимость, по- 
слушность. Таким может быть только интуитивный, который поддерживает инициативу 
сенсорного, но в свои руки ее взять не может. Интуитивный быстро понимает, что является 
желаемым, но и после этого активности не показывает. Собственная сексуальная активность 
для него табу. Не из-за застенчивости и хорошего воспитания, хотя это создает дополни- 
тельные затруднения, а из-за специфики их сексуальной активности. Если показывают ак- 
тивность, превышающую активность партнера, чувствуют себя очень плохо, бывшая поло- 
жительная установка к партнеру превращается в отрицательную. Любое сближение для ин- 
туитивного сложно, поэтому он более сдержан и, несмотря на все свое свободомыслие, ко- 
торым часто отличается, как правило, не склонен пользоваться сексуальными свободами. 

Интересна функция ревности во взаимоотношениях интуитивных и сенсорных. Ин- 
туитивный знает — ничто не изменится от случайных поступков партнера. Ревнует сенсор- 
ный, который судит по своему собственному опыту. На интуитивного небольшая доза рев- 
ности влияет положительно, придает ему ценность в собственных глазах. Напоминает, что 
он нужен, желаем и незаменим. Это самое убедительное доказательство его ценности. 

Каждый интуитивный успешнее заботится о других, чем о себе. Сенсорный понима- 
ет свои материальные интересы и умеет их отстаивать. Интуитивный ожидает, что останется 
от других или пока о нем позаботятся другие. 

Сенсорика интуитивного нормативная, он строго придерживается установленных эс- 
тетических нормативов, например, мод, не готов ни к каким откровениям. Однако, если ни- 
какой сенсорик его не дополняет, от этих своих усилий устает, теряется и может дойти до 
полной запущенности и беспорядка в быту. Об эстетике обычно знает много, но в своем эс- 
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тетическом вкусе не уверен. Не уверен в эстетике своего тела, одежды, движений. Поэтому 
интуитивные достаточно часто выглядят неуклюжими, несомненно, если нет режиссуры со 
стороны дополняющего. При наличии «режиссера» достигают совершенства и обгоняют до- 
вольных собой сенсориков. 

Эти же нормативы относятся к самочувствию человека. Сенсорик доверяет своим 
ощущениям и не сомневается, когда он здоров, когда болен: он же — «чувствует». Это врач 
должен подчиняться его конкретным, реальным ощущениям, а не он необоснованным диа- 
гнозам врача. Если один врач «ничего не нашел», он добивается своего и идет к другому. 
Интуитивному свои собственные ощущения кажутся менее объективными, чем диагноз вра- 
ча. Диагноз — это «норматив», и он ведет себя соответственно диагнозу, а не соответствен- 
но самочувствию. 

У сенсорика нормативная «интуиция», поэтому он исключительно осторожен в от- 
ношении использования своего времени, а также в отношении использования потенциаль- 
ной энергии, потенциальных возможностей объектов, субъектов и явлений. Несомненно, 
никакого творчества здесь не получается. Поэтому сенсорный — тактик, а интуитивный — 
стратег. 

Отличаются они и внешне: глазами, походкой. Глаза интуитивного — это глаза, ко- 
торые смотрят и не видят. Глаза сенсорного, наоборот, глаза очень хорошо видящего и все 
замечающего человека. Походка каждого интуитивного менее уверенна, он как бы немного 
парит в воздухе и готов каждому уступить дорогу. Походка сенсорного отличается отчетли- 
востью, самоуверенностью, неуступчивостью. 

Интересно еще такое. Самыми узкими кажутся лица у людей с интровертной интуи- 
цией. Самые широкие — у людей с интровертной сенсорикой. Возьмем, к примеру, интуи- 
тивных экстравертов и сенсорных экстравертов. И те и другие — цииклотимы, значит ника- 
ких врожденных различий, если взять среднего представителя одного и другого типа, не 
должно быть. Однако лица интуитивных экстравертов, как правило, кажутся продолговаты- 
ми. Это, в основном, за счет морщин вокруг рта и на лбу. А вот лица сенсорных экстравер- 
тов — круглыми. Это в основном за счет развитых у этих волевых людей скул. Сжатые ску- 
лы особенно бросаются в глаза у сенсорно-этического экстраверта. 

По глазам можно судить не только о том, сенсорен или интуитивен человек, но и о 
том, экстравертны или интровертны его сенсорика и интуиция. Это определяется раскрыто- 


стью глаз: самые широкие глаза у людей с экстравертной интуицией №15, самые узкие, 


наиболее прищуренные, у людей с интровертной интуицией 16. Это наиболее заметно, 
когда человек в задумчивом состоянии. Сенсорики распределяются посередине, причем у 
людей с экстравертной сенсорикой они шире и менее острые, чем у людей с интровертной 
сенсорикой. Это потому, что первые стараются охватить все наблюдаемое пространство, а 
вторые -лишь отдельные объекты. По раскрытости или прищуренности глаз, при всех про- 
чих равных условиях, то есть при похожем сложении лица, из всех типов ИМ можно образо- 
вать такой ряд (от самых широких до самых прищуренных): 

1. Интуитивно-логические и интуитивно-этические интроверты; 
. Логико-интуитивные и этико-интуитивные экстраверты; 
. Сенсорно-логические и сенсорно-этические интроверты; 
. Логико-сенсорные и этико-сенсорные экстраверты; 
. Логико-сенсорные и этико-сенсорные интроверты; 
. Сенсорно-логические и сенсорно-этические экстраверты; 
. Логико-интуитивные и этико-интуитивные интроверты; 

8. Интуитивно-логические и интуитивно-этические экстраверты; 

Мы говорили ранее, что этические не умеют оценивать количество своего труда. Ин- 
туитивные же не могут оценить его качество и потому тоже утопают в нескончаемых делах. 
Они просто не уверены, что работа выполнена достаточно хорошо, и потому не могут ее за- 
КОНЧИТЬ. 


Ямы 
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Причины, обусловливающие стремление к дуализации, квадризации ит. п. 


Исходя из вышеизложенных взглядов, оказывается возможным объяснить при- 
чину стремления индивида к дуализации, квадризации, октавизации и соционизации. 
Дело в том, что фиксация переживаний одной из перинатальных матриц определяет 
принадлежность индивида к квадре и предрасположенность к фиксации типа внутри 
квадры. До этого функции информационного метаболизма находятся в латентном со- 
стоянии, в недифференцированном равноправном единстве. Далее происходит диф- 
ференциация движения плода вперед, что порождает эволюционное кольцо социаль- 
ного прогресса, и движение вспять, реакции на движение вперед, или движение, ис- 
полняющее роль обратной связи. Движение вспять как функция сопротивления среды 
росту и движению плода порождает корректирующее кольцо социального прогресса. 
Эти два движения или кольца при рассмотрении их на зачаточном уровне можно срав- 
нить с подразделениями Фрейда двух противоположных составляющих психики — 
Эрос и Танатос. При этом Эрос или его аналог — эволюционный поток — преодоле- 
вает сопротивление Танатоса или корректирующего потока, стремящегося повернуть 
развитие вспять, осуществляя функцию обратной связи. Т. е., по существу, эта схема 
универсальна, и ее аналоги можно найти на всех уровнях психики. 
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Оба потока движения, эволюционный и корректирующий, будучи единым це- 
лым в пределах перинатальной матрицы, в свою очередь распадаются на две допол- 
нительные компоненты. Эти компоненты в свою очередь дифференцируются, и сим- 
метрия между ними нарушается. 

В процессе формирования функций информационного метаболизма одна из 
этих компонент образует ментальный уровень психики — ЭГО и СуперЭГО. Вторая 
компонента подавляется или оттесняется, опускается в бессознательное, образуя ви- 
тальное кольцо. Для индивида с функциями ментального, формирующимися из вто- 
рой компоненты, все происходит наоборот. 

Ясно, что оба эти индивида будут дуалами или дополнениями друг друга, т. к. 
тогда восстанавливается симметрия обеих компонент диады, симметрия ментального 
и витального уровней. Однако более высокая степень восстановления симметрии — 
это соединение эволюционного и корректирующего потоков (колец) внутри квадры. 
Это ни что иное, как стремление к квадризации, соединению двух диад. 

Таким образом нарушается исходная симметрия и гармония в матрице: вначале 
на 2 потока движения, дифференцирующихся в кольца социального прогресса. Далее 
происходит нарушение симметрии функций внутри каждого кольца. В результате 
этого процесса формируется психика индивида с нарушенной первоначальной сим- 
метрией функций. Отсюда понятно стремление индивида восстановить исходную 
симметрию путем дуализации, квадризации и т. п. 

Именно это стремление психики к восстановлению первичной гармонии и сим- 
метрий всех функций на уровне перинатальной матрицы определяет духовный поиск 
индивида. Этот вывод находит свое подтверждение в отчете пациента, цитируемом 
С. Грофом. «Стремление снова восстановить состояние тотального совершенства, 
однажды пережитое в материнской утробе, оказывается первичной мотивирующей 
силой у каждого человеческого существа. Этот принцип, очевидно, лежит в основе 
неизбежного завершения сказок счастливым концом, так же, как и мечты револю- 
ционеров о будущей утопии, потребности артиста в принятии, одобрении и овациях, 
или амбициозной гонки за имуществом, статусом и славой. Мне стало ясным, что 
здесь лежит ответ наиболее фундаментальной человеческой дилеммы: ненасытную 
жажду и нужду нельзя удовлетворить любым достижением и успехом во внешнем 
мире. Единственным ответом остается восстановление связи с этим местом соб- 
ственного ума, своего собственного сознания бессознательного. И я неожиданно по- 
нял послание многих духовных учителей, что единственная революция, могущая ока- 
зать влияние, — это внутренняя трансформация каждого человеческого существа». 

Отметим, что отсутствие возможности восстановления полной симметрии пси- 
хики и является причиной устремления и эволюции не только отдельных личностей, 
но и общества и цивилизации в целом. Здесь проявляется стремление на практике 
стать «всем существующим» в виде познания, освоения окружающего мира и кос- 
моса. 

«Я испытывал чувства основополагающей идентичности и единства со все- 
ленной. Я потерял ощущение индивидуальности... ия стал всем существованием...» 

Каждая квадра имеет свой вектор эволюционного движения в силу неполного 
восстановления симметрии в соционе. В противном случае обществу угрожали бы не- 
подвижность и застой. Так, противоположные друг другу квадры © и\, В и д стремятся 
друг к другу (октавизация). 

Дело в том, что блоки ЭГО и ИД квадр © или В являются блоками СуперЭГО и 
СуперИД квадр ` и д соответственно. И наоборот, блоки ЭГО и ИД квадр у и б явля- 
ются блоками СуперЭГО и СуперИД квадр а или В. 
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Для квадры © это выражается в переходе от осознания блоком ЭГО более со- 
вершенного состояния и стремления к нему, к действиям, часто революционным, с 
целью достижения этого состояния. Яркий пример этому — К. Маркс (ИЛЭ). 

И обратно, переход от ЭГО к СуперЭГО, к действию в квадре у — это воспри- 
ятие блоком ЭГО опасностей, динамики мира, приводит к стремлению изменить су- 
ществующее положение мирным путем, самосовершенствованием. Пример этому — 
Л. Н. Толстой. 

Квадра В пропагандирует, «играет роль» гармоничного существования квадры 
6, но блоки ЭГО и ИД действуют описанными ранее способами. 

Квадра 6 «играет роль» замкнутости и безысходности (блоки СуперЭГО и Су- 
перИД), существуя в то же время вполне гармонично. В связи с этим достаточно 
вспомнить произведения и жизнь Ж. П. Сартра (СЛИ). 


Модель формирования функций в квадре 


Рассмотрим на перинатальном уровне процесс формирования выбора ведущих 
функций. Функции блоков ЭГО и ИД квадры @ в модели А являются функциями бло- 
ков СуперЭГО и СуперИД квадры 7, и наоборот; такое же соотношение справедливо 
для квадр В и д, поскольку © и, Вид — ортогональные квадры. 

Так, например, в квадре а, функции информационного метаболизма блока ЭГО 
— А, № (1) О, — противоположны функциям блока ЭГО квадры б или СуперЭГО 
квадры © — А, [5, №, ®. 

Более того, это попарно несовместимые функции (№ ®, &— МО— ^,П 
(5). Здесь можно отметить глубокую аналогию с принципом дополнительности или 
принципом неопределенности в квантовой физике. В рамках голографической, кван- 
томеханической модели мозга (описанной автором в другой работе) оказывается воз- 
можным отождествить интуицию с волновой компонентой функции информацион- 
ного метаболизма, а сенсорику — с корпускулярной для правого полушария мозга, 
эмоции — с непрерывной, волновой компонентой и логику — с корпускулярной дис- 
кретной компонентой для левого полушария. 

Тогда возникают следующие аналоги принципа неопределенности для психи- 
ческих функций мозга: 


50(@)-50(А)>С 

60(О)-60(А) > С 

60(@)-60 (М) > С 

60([-)-60([) > С 
где О — мера в математическом смысле или степень проявления, степень развитости 
функции. Она, вероятно, может быть измерена по уровню энергетической активации 
китайских меридианов, связанных с функциями информационного метаболизма; С — 
некоторая константа, аналог постоянной Планка В. 

Т. е. существует ортогональность функций ЭГО и СуперЭГО, ИД и СупериИД 
в квадрах или ортогональность функций ЭГО в квадрах © и у, Вид. 

Таким образом, возникает следующая картина формирования принадлежности 
типа к одной из ортогональных квадр, © или у, В или 6: доминирующее переживание 
или доминирующий импритинг одной из перинатальных матриц формирует функции 
сверхсознания, дифференциация и ограничение которых дает функции блока ЭГО (до 
этого все функции находились в латентном состоянии), а блок или ветвь конкуриру- 


14 № 2, 1996 


Соционика, ментология и психология личности 


ющих с ней функций оказывается частично подавленным, оттесненным в более низ- 
кие слои бессознательного, образуя СуперЭГО, контактные ролевые функции и функ- 
ции цензуры или уязвимые, наиболее «энергоемкие» функции. 

Под влиянием фаз клинических родов симметрия изначальной пары однород- 
ных функций эволюционного и корректирующего потоков нарушается, разделяясь на 
две ортогональные. Эти функции, в свою очередь, дифференцируются на некоторые 
группы функций, соответствующие типам квадры. Далее происходит дифференциа- 
ция функций типа в процессе развития ребенка, т. е. этот процесс в значительной сте- 
пени связан с психодинамическим, фрейдовским уровнем, хотя на перинатальном или 
ранковском уровне закладывается предрасположенность к типу. 

Блоки СуперЭГО, СуперИД оказываются гораздо менее развитыми, а это ска- 
зывается на уязвимости функций этих блоков. Отсюда понятное стремление инди- 
вида, диады и квадры в целом к развитию этих функций, что приводит к стремлению 
контактировать с представителями ортогональной квадры. Этот механизм сближения 
и может быть интерпретирован как стремление восстановить изначальную симмет- 
рию ортогональных квадр а, // и В, д. Что касается стремления октав к единству в рам- 
ках всего социона, то оно вытекает из наличия эволюционного и корректирующего 
колец социального прогресса, объединяющих все четыре квадры. 

На основании намеченной картины формирования функций информационного 
метаболизма рассмотрим целиком механизм формирования типов и их функций. Пер- 
вичная недифференцированная психика разделяется на две ветви, эволюционирую- 
щую и корректирующую, которые, в свою очередь, распадаются на ортогональные 
функции в результате прохождения стадий клинических родов. При этом выделяется 
доминирующая пара ортогональных блоков, фиксация, импритинг одного из которых 
в результате наиболее интенсивного перинатального переживания определяет при- 

надлежность индивида к 


квадре за счет формирова- 
д | ния доминирующих бло- 
иррац. 

. О ков ЭГО, ИД за счет по- 
рацион | “® давления других блоков, 
У Ч частично — для ортого- 
—_ № нального, что образует 
рацион. С СуперЭГО и СуперИД, и 
Эрос В Ф_ почти полное подавление 
иррац. для блоков других функ- 

ЦИЙ. 

- ®- 

иррац. Далее, в рамках 
Танатос у — ДМ квадры, или БИМ, форми- 
рацион -_ МА руются ветви — функции 
1-1 зеркальных и активацион- 
— ных отношений, или, на 
рацион, Г- А языке Фрейда, функции 
— в) ьг Эроса и Танатоса. Каждая 
иррац. О из этих ветвей разделяется 
Рис. 4 на 2 дополнительные. Об- 
щий механизм нарушения 


симметрии при формиро- 
вании типа представлен на рис. 4. 
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Таким образом происходит фиксация одного из 16 типов информационного ме- 
таболизма (или одного из 2 подтипов на психодинамическом уровне). 


Сексуальная программа в квадрах и перинатальные матрицы 


Одним из наиболее весомых доказательств соответствия квадр и перинаталь- 
ных матриц является то, что ТИМы квадры имеют единую сексуальную программу 
(общность или единый паттерн, сходство ласк при половом общении). Члены квадры 
являются наиболее сексуально совместимыми партнерами. При этом характер сексу- 
альной программы соответствует одной из четырех стадий родов, а движения и тип 
ласк партнеров отражают подсознательное стремление испытать и пережить состоя- 
ние соответствующей фазы родов. 

По каждой из БИМ формируются фрейдовские эрогенные зоны, что определяет 
характер потребностей индивида в этой сфере. 

Сексуальная программа квадры © характеризуется нежными прикосновени- 
ями. В диаде ИЛЭ-СЭИ, например, партнеры «любят друг друга кожей», как бы рас- 
тирая друг друга в объятиях. Такое поведение выражает бессознательное стремление 
партнеров испытать спокойное эмбриональное состояние первой перинатальной мат- 
рицы, описанное выше. Этот вывод полностью подтверждается описанием С. Грофа: 

«В отношении фрейдовских эрогенных зон для положительных аспектов 
БИМ-1 я нахожу соответствие, с одной стороны, в биологическом и психологиче- 
ским состоянии, при котором нет напряжения ни в одной из них, а частичные стрем- 
ления удовлетворены. С другой стороны, удовлетворение потребностей, ощущаемое 
в этих зонах (насыщение голода, ослабление напряжения уринацией, дефекацией, сек- 
суальным оргазмом или родами ребенка) может вести к поверхностному и частич- 
ному приближению к свободному от напряжения экстатическому переживанию, 
описанному выше». 

Что касается БПМ-П, С. Гроф пишет: 

«Относительно фрейдовских эрогенных зон эта матрица, очевидно, связана с 
состоянием неприятного напряжения во всех зонах. На оральном уровне — это голод, 
жажда, болезненные стимулы. На анальном — задержка дефекации. На уретраль- 
ном — задержка мочеиспускания. Соответствующие феномены на генитальном 
уровне — это сексуальная фрустрация и интенсивные напряжения, так же как и 
боли, переживаемые матерью на первой стадии родов. Если мы рассматриваем всю 
поверхность кожи как эрогенную зону, мы можем включить сюда также и физиче- 
скую боль и неприятные ощущения в различных частях тела». 

В соответствии с этим партнеры из квадры В сильно стискивают, сдавливают, 
иногда чуть ли не душат друг друга, стремясь пережить описанные ранее состояния 
БИМ-П. Отсюда характерный для квадры В подсознательный садизм, иногда проявля- 
ющийся в явном виде у акцентуированной или деградировавшей личности. Пример 
— Л. П. Берия. В связи с этим можно вспомнить трагедию Шекспира: Отелло душит 
Дездемону. Известен факт, что две девушки-подростка из квадры В развлекались тем, 
что душили друг друга полотенцем, сдавливая им шею. Им это очень нравилось. Их 
подруге ИЛЭ подобные увеселения по вкусу не пришлись. 

Представители квадры В скоры на расправу со своими оппонентами, особенно 
это касается диады ЭИЭ — ЛСИ, достаточно вспомнить террор Л. Д. Троцкого во 
время гражданской войны или сталинизм. Склонность решать все проблемы насиль- 
ственным путем — это ни что иное, как проекция состояния ребенка в закрытой матке. 
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Сексуальная программа квадры '/ весьма динамична и характеризуется акроба- 
тичностью движений партнеров. Вот что отмечает С. Гроф: 

«Относительно фрейдовских эрогенных зон БИМ-Ш, очевидно, связана с та- 
кого рода активностью, которая ведет к внезапному облегчению и релаксации, 
наступающим после длительного периода напряжения. На оральном уровне — это 
акт жевания и глотания (но также прекращение неприятных ощущений в желудке 
после рвоты), на анальном и уретральном — это процесс дефекации и уринации после 
продолжительной задержки. На генитальном уровне мы можем обнаружить удиви- 
тельные параллели между этой матрицей и первой стадией сексуального оргазма, 
так же, как и процессом родов. Эротизм — вроде интенсивного раскачивания и 
прыжков у детей, гимнастика и акробатика также явно связаны с БИМ-Ш./ По 
крайней мере определенная часть агрессии во всех эрогенных зонах, очевидно, может 
быть выведена из БИМ-Ш. Оральная агрессия со стискиванием жевательных муску- 
лов может быть прослежена вплоть до фрустрации переживаний ребенка в родовом 
канале, где его челюсти сжимаются внешним давлением. Можно продемонстриро- 
вать и существование тесной связи между этой матрицей и анальной, уретральной 
и фаллической агрессией. Рефлекторная уринация и даже дефекация, как у матери, 
так и у ребенка во время родов явно предполагает глубокую вовлеченность этих 
функций. Комбинация либидозных чувств и болезненных физических ощущений с край- 
ней агрессией в этой фазе, очевидно, является главным корнем более поздних мазохи- 
стических и садистских наклонностей». 

Ясно, что последнее замечание С. Грофа относится к акцентуированным лич- 
ностям. 


Сексуальная программа квадры 6 включает в себя игривое поведение, смех, 
движения, соответствующие фазе релаксации”. Здесь опять проявляется родство 
квадр © и б, однако сексуальная программа квадры ©, соответствует фазе прелюдии, 
подготовки сексуального акта. По мнению С. Грофа, БИМ-[У соответствует пережи- 
ванию ухода от опасности. Он отмечает: «что касается фрейдовских эрогенных зон, 
эта матрица отвечает на всех эволюционных уровнях состоянию удовлетворения, 
сопровождающему активность, разряжающую или сникающую напряжение. На 
оральном уровне это удовлетворение жажды и голода (или прекращение сильной 
тошноты путем рвоты) или удовольствие от сосания, или в результате орального 
разрушения объекта. На анальном уровне — это удовлетворение, сопровождающее 
дефекацию, на уретральном — облегчение, вызванное опорожнением мочевого пу- 
зыря. Соответствующим феноменом на генитальном уровне является релаксация, 
немедленно следующая после оргазма. У женщин это также удовольствие, связанное 
с родами детей». 


Соотнесение описанных ощущений с квадровыми признаками, безусловно, 
углубляет понимание состояний и влечений человека в рамках соционики. По-види- 
мому, это представляет значительный интерес для сексологии и сексопатологии. 


ТА также и альпинизм для ЛИЭ. 

2 ЛСЭ - больше энергии, но меньше творчества, раскачивает застенчивого ЭИИ, менее сдержан, чем 
СЛИ, который, экономя энергию, проявляет больше творчества, вместе с ИЭЭ смотрит на это как на 
высокое искусство. Для ИЭЭ характерны извивающиеся, кокетливые "кошачьи" движения; стимулы 
извне: фильмы, литература; слабая сторона - жалость, партнер может добиться успеха, рассказывая о 
своих страданиях, тогда ИЭЭ чувствует себя нужным, способным принести облегчение. 


№ 2, 1996 17 


Международный институт соционики 


Отметим также, что если функции информационного метаболизма связаны с 
китайскими меридианами, а те, в свою очередь, с внутренними органами, то форми- 
рование описанных эрогенных зон (а также чакр) влияет на формирование степени 
активности этих меридианов. 


Предрасположенность ктипу ИМ и генетика 


Что касается соотношения генетической предрасположенности, обстоятельств 
клинических родов и последующего развития ребенка, можно сказать следующее. Ге- 
нетическая программа индивидуума достаточно широка и включает в себя вариации, 
отвечающие, по-видимому, всем возможным типам. Однако условия внешней среды, 
начиная с момента зачатия — оплодотворения яйцеклетки, такие как химическая 
среда, влияние электромагнитных и других полей, включая гео- и гелиовлияния (типа 
феномена Чижевского-Вельховера), условия протекания роста эмбриона и прохожде- 
ния клинических родов, выбирают и фиксируют для реализации именно тот участок 
генетической программы, который наиболее соответствует формирующемуся в дан- 
ной обстановке типу информационного метаболизма. Таким образом, внешняя среда 
на всех уровнях организации материи — от молекулярного, космического до социаль- 
ного (психодинамический уровень) — последовательно нарушает симметрию генети- 
ческой программы ДНК, производя выбор из набора генетических вариантов. Это ана- 
логично, например, тому, как равнинные растения, перенесенные в горы, под влия- 
нием внешней среды дают другие формы, т. е. измененный фенотип при неизменно- 
сти генотипа. 

Что касается понятия «внешней среды» для зародыша, то это понятие, как сле- 
дует из ЛСД-сеансов, имеет весьма широкий спектр. ЛСД-испытуемые описывают 
влияние на эмбрион кармических, космобиологических сил, электромагнитных и дру- 
гих полей, родовой памяти, коллективного бессознательного, архетипов Юнга и т. п. 
При этом базисом психодинамического фрейдовского уровня служит базовая перина- 
тальная матрица. В свою очередь, основанием для БИМ является «кармическая мат- 
рица», действующая через упомянутые выше влияния. Т. е. можно сказать, что «за- 
коны кармы» со значительной степенью вероятности, а может быть однозначно, за- 
дают жизненную ситуацию индивида и его окружения, т. к. контролируют и охваты- 
вают, по-видимому, все наблюдаемое пространство-время, или мир Минковского. С 
этим явлением, очевидно, и связаны коллективное бессознательное Юнга, родовая па- 
мять и др. 

Рассмотрение этих психических феноменов в рамках физической картины 
мира будет дано в другой работе автора. 

Отметим только, что сказанного выше достаточно, чтобы объяснить, почему, 
согласно С. Грофу, «законы реинкарнации тесно связаны, но в действительности не- 
зависимы от биологической линии субъекта и генетической передачи идиоплазмы. 
Назначение индивидуальной духовной сущности к особому физическому телу проис- 
ходит во время зачатия согласно ее кармическому прошлому, этот выбор обходит 
законы наследственности и генетики». 

Разрешение этого парадокса очевидно. Рассмотренные выше молекулярные, 
космические и другие влияния образуют внешнюю среду или фильтр, который произ- 
водит выбор на генетическом уровне в момент зачатия. Этот кармический паттерн 
охватывает не только индивида, но и его окружение в пространстве и во времени, вос- 
производясь на последующих уровнях — перинатальном, психодинамическом и др. 
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Очевидно, он связан с определенной частью в иерархии коллективного бессознатель- 
ного. В некотором смысле жизнь индивида и его окружения может быть определена 
как проекция этого паттерна. Отсюда кармические паттерны охватывают не одного 
индивида, а целые группы и общества в пространстве-времени. При этом, очевидно, 
существует соответствующая иерархия кармических паттернов. Такой подход к поня- 
тию вневременной кармической матрицы, связанной, очевидно, с четырехмерным ми- 
ром Минковского, согласуется с наблюдениями С. Грофа. 

Так, по С. Грофу, после разрешения в ЛСД-сеансе кармического паттерна ин- 
дивидуума изменения происходят не только в жизни этого индивидуума, но и в жизни 
и в поведении других людей, являющихся частью этого кармического паттерна. От- 
сюда С. Гроф заключает: «Эти необычные совпадения, наблюдаемые в работе с ЛСД, 
включающие в себя переживания прошлых воплощений, очевидно, указывают на то, 
что события в сеансах являются частью более широкого паттерна, масштаб кото- 
рого выходит за пределы энергетического поля индивидуума». 

Таким образом, понятие внешней среды, выбирающей вариант считывания ге- 
нетической программы, условия клинических родов, формирования психических 
функций индивида, условия окружения ребенка и, более, всей человеческой жизни 
определяются на всех уровнях функциями кармической матрицы или паттерна, кото- 
рый, в свою очередь, базируется на матрице (Азга]), охватывающей весь Космос или 
Вселенную и выражающей ее как единое целое. 

При этом степень неопределенности, возникающая на одном уровне и разре- 
шающаяся в течение жизни индивидуума, на более высоком уровне уже разрешена (в 
соответствии с теоремой Гёделя). 


Трансперсональные праформы психических функций 


Г. Согласно С. Грофу, в ЛСД-сеансах расширение переживания в рамках «объектив- 
ной реальности» дает следующие феномены: 


1. Временное расширение сознания: 
1.1. Эмбриональные переживания и переживания плода. 
1.2. Опыт предков. 
1.3. Коллективный и расовый опыт. 
1.4. Филогенетический (эволюционный) опыт. 
1.5. Переживания прошлых воплощений. 
1.6. Предвидение, ясновидение, яснослышание и «путешествия во времени». 


2. Пространственное расширение сознания: 

2.1. Выход за пределы ЭГО в межперсональных отношениях и переживание 
дуального единства. 

2.2. Отождествление с другими личностями. 

2.3. Групповое отождествление и групповое сознание. 

2.4. Отождествление с животными. 

2.5. Отождествление с растениями. 

2.6. Единство с жизнью и со всем творением. 

2.7. Сознание неорганической материи. 

2.8. Планетарное сознание. 

2.9. Экстрапланетарное сознание. 

2.10. Внетелесные переживания, перемещающееся ясновидение и яснослы- 
шание, «пространственные путешествия». 


3. Пространственное сужение сознания: сознание органа, ткани, клетки. 
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П Расширение переживания за пределы «объективной реальности» порождает следу- 
ющие феномены: 

Спиритуалистический и медиумистический опыт. 

Переживание встречи со сверхчеловеческими духовными существами. 
Опыт в других вселенных и встреча с их обитателями. 

Архетипные переживания и сложные мифологические эпизоды. 

Опыт встреч с различными божествами. 

Интуитивное понимание универсальных символов. 

Активация чакр и подъем змеиной силы (Кундалини). 

Сознание Универсального Ума. 

Суперкосмическая и Метакосмическая Пустота. 


О 


Группа переживаний в рамках «объективной реальности» относится к пред- 
перинатальным переживаниям. Перинатальный уровень переживаний соотносится со 
сверхсознанием, по большей части для ментального блока. Его можно обозначить как 
аналог ментального блока в рамках бессознательного. Тогда предперинатальные пе- 
реживания в рамках «объективной реальности» можно соотнести с витальным блоком 
более общего бессознательного. Конкретная структура психики, возникающая в ре- 
зультате такого отождествления, будет рассмотрена в следующем разделе. 

Отметим также, что группу расширений переживаний за пределы «объектив- 
ной реальности», перечисленных выше, можно с некоторой долей осторожности со- 
отнести с группой праформ психических функций. Так, переживание Суперкосмиче- 
ской и Метакосмической пустоты, как антипода всего существующего, можно интер- 
претировать как праформу интуиции потенциальных возможностей, №’. 

Сознание Универсального Ума как абсолютной и обычно непознаваемой ре- 
альности есть ни что иное, как праформа объективной логики [-". 

Переживание активации чакр и подъема потока духовной энергии можно обо- 
значить как праформу волевой, энергонасыщенной сенсорики ®". 

Переживания встреч с различными божествами, например, тьмы и зла, соотно- 
сятся с праформой эмоций — [5”. Интуитивное понимание универсальных символов 
и сложные геометрические построения связаны, по-видимому, с праформой эстетиче- 
ской сенсорики — О”. Переживания других вселенных, их динамики, встречи с их 
обитателями относятся, по-видимому, к праформе динамической, субъективной ло- 
гики — №. Переживания встреч со сверхчеловеческими духовными сущностями 
вплоть до полного слияния и отождествления с ними можно связать с праформой 
субъективных эмоций — №. К сеансам вневременных спиритических и медиумных 
переживаний относится, по-видимому, праформа интуиции времени — Л. 


Соционика и структура психики 


В результате проведенного анализа возникает возможность построения струк- 
туры бессознательного психического, отдельные аспекты которой рассматривались в 
различных разделах. 

Как уже отмечалось, элементы перинатального уровня переживаний образуют 
сверхсознание или базис ментального уровня. Это связано с тем, что блоки менталь- 
ного и витального уровня асимметрично погружены в массив бессознательного. Этот 
массив, в свою очередь, состоит из перинатального (Регше) и предперинатального 
(Регуна!) уровней. Поэтому функции витального уровня, будучи глубже «погружены» 
в бессознательное, частично «вытесняют» функции перинатального бессознатель- 
ного, оно поднимается и охватывает ментальный уровень, блок ЭГО, оказываясь его 
сверхсознанием. Соответственно, функции витального кольца оказываются частично 
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погруженными в предперинатальный уровень, «сверхвитальный», и находятся с ним 
в равновесии. Отсюда витальный блок совместим с охватывающим его уровнем, пе- 
реживаемым как филогенетический, эволюционный опыт, отождествление с людьми, 
животными, растениями, жизнью и т. д. Сюда же входят и сознание органов, клеток, 
молекул ДНК и др. 

К этим блокам примыкает астральный (Аза!) уровень, соответствующий пе- 
реживаниям индивида как выход за рамки «объективной реальности» с рассмотрен- 
ными выше праформами психических функций, соответствующих переживаниям. 

При этом уровень архетипов оказывается связанным с Регуна, в котором нахо- 
дится блок СуперИД. А уровень СуперИД и, в особенности, Регуна тесно связан с ин- 
стинктами различного рода. Таким образом, архетипы, в полном соответствии с 
К. Г. Юнгом, находятся в связи с инстинктами, ограничивающими стремления 14, Рега 
и т. д. Уровни 14, Рега, вплоть до клеточного и молекулярного, погружены в астраль- 
ный (Аза!) уровень, являющийся его «сверхсознанием» и воздействующий на него. 
Это подтверждается отчетами ЛСД-испытуемых (при достижении ими стадии транс- 
персональных переживаний), сообщающих о воздействии космических (Аза) сил на 
молекулярно-клеточном уровне, что и рассматривалось ранее. 

Возникает следующая картина (рис. 5, 6): 
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Рис. 5. Рис. 6. 


Отметим, что все матрицы или блоки фрактальны, разделяясь, в свою очередь, 
на подсистемы аналогичных функций. Поэтому кармические законы на уровне Азга| 
блоков охватывают целые группы индивидуумов, т. е. находятся в тесной связи с кол- 
лективным бессознательным. Функции Аза! блоков, такие, как А’, О" идр., уже со- 
относятся собственно с пространством, временем, энергией ит. д., образуя некоторый 
слой (расслоение) над этими физическими пространствами. 

Фрактальный закон ©-В-—у—б действует на всех уровнях, от космического, аст- 
рального до перинатального, до законов функционирования ментального и виталь- 
ного колец. 

Аналогичная закономерность проявляется и в фазах жизни человека: 
фаза ©, — период до 5 лет; 
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фаза В — период от 5 до 14-16 лет, формирование интеллекта (по Пиаже); 
фаза у — репродуктивный период — 16-50 лет; 
фаза 6 — фаза медленного угасания, старости. 

В свою очередь, фаза о делится на 4 фазы, связанные с БИМ. 

Фазы с, В, у, д в развитии общества, и государства характеризуются сменой 
квадр. В рамках эволюции этноса по теории Л. С. Гумилева, также выделяются четыре 
стадии, описываемые на рис. 1-2, которые отражают динамику отклика системы на 
возмущающее воздействие. Соответственно, фаза формирования этноса совпадает с 
фазой с, фаза становления государственности и окостенения бюрократических струк- 
тур — с фазой В, фаза ломки старых структур — с фазой у, фаза упадка этноса — с 
фазой 6. 

Здесь, пожалуй, заканчивается исследование бессознательного с позиции пси- 
хологии и начинается исследование с позиций новой физики, естественным образом 
включающей и описывающей психические и биологические явления в рамках кар- 
тины Вселенной. 


Послесловие 
1. 


Обыденному сознанию трудно смириться со многими научными фактами от 
теории относительности и квантовой теории в физике до психоанализа и концепции 
бессознательных процессов в психологии. В последнем случае от этого не застрахо- 
ваны и сами психологи. И это не удивительно, ибо здесь налицо попытка изучения, 
осмысления и ассимиляции одного психического процесса при помощи другого пси- 
хического процесса в мозгу исследователя. Эти процессы, естественно, не совпадают. 
В качестве примера можно привести Б. Ф. Скиннера — представителя бихевиоризма, 
по типу ЭСИ. Ввиду того, что четвертая функция уязвима (у ЭСИ — это интуиция 
потенциальных возможностей №), Скиннер отказался от изучения внутреннего мира, 
предпочтя схему внешнего наблюдения «стимул-реакция». 

Многие школы и направления в психологии (и философии) определяются осо- 
бенностями типа информационного метаболизма их основателей. Но проявление ре- 
альности, физической или психической, приемлемой для одних и неприемлемой для 
других, реальности, подтверждаемой фактами, от этого не изменится. И так как чело- 
вечество живет в реальном мире, оно должно смотреть фактам в лицо. В противном 
случае оно уподобится внезапно прозревшему слепому, закрывающемуся от солнца и 
не желающему взглянуть на окружающий мир. 


2. 


Для сравнения описанных выше переживаний с типами ИМ достаточно про- 
анализировать системы взглядов и мыслей выдающихся представителей каждого 
типа. Такой представитель любого типа ИМ в самых различных областях человече- 
ской деятельности — в науке, искусстве, политике и т. д. связан с высокой степенью 
достоверности с наиболее четкой и характеристической фиксацией соответствующего 
перинатального переживания, формирующего творческую установку бессознатель- 
ного. Или можно сказать, что степень чистоты проявления перинатального пережива- 
ния, формирующего творческую установку бессознательного, и степень чистоты про- 
явления перинатального ранковского уровня, не приглушенного психодинамическим 
уровнем Фрейда с другой установкой, порождает яркий, чистый «перинатальный 
тип». 
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Перинатальный уровень, формирующий установку сверхсознания, по-види- 
мому, можно соотнести с трансцендентной функцией-фантазией. Эта функция была 
введена К. Юнгом [5], который писал, что фантазия соединяет все 4 функции — ин- 
туицию, логику, сенсорику и эмоции (этику). Творческое сверхсознание, не подлежа- 
щее цензуре, рассматривает и П. В. Симонов [4]. Это вытекает из того, что сверхсо- 
знание является базисом для ментальных функций. 


4. 


Перинатальные матрицы, по-видимому, являются проекциями определенных 
архетипов поведения. Человек любого типа становится выдающимся, когда его внут- 
ренняя установка совпадает с реальной ситуацией во внешнем мире (К. Юнг). Иначе 
говоря, эпоха требует своих творцов, которые ее и формируют, т. е. выдающихся 
представителей эпохи выдвигает ее собственная внутренняя потребность, или (в слу- 
чае политики) складывающийся социально-экономический фон создает максимально 
благоприятные условия для проявления той или иной личности. В этом смысле можно 
сказать, что развитие цивилизации идет по экстремуму, и мы живем в оптимальном 
мире, или в «наилучшем из миров», если термин «наилучший» понимать в смысле 
некоторого оптимума или некоторой экстремальной траектории исторического разви- 
тия. 


5. 


Отметим, что индивидуумы, «предчувствующие эпоху» и действующие в со- 
ответствии с ней, их активное ядро, религиозная или политическая группировка, и 
есть «пассионарии» Л. С. Гумилева [«Знамя», №4, 1988]. 


6. 


Эпоха империализма первой половины ХХ века в своей последней стадии, ха- 
рактеризующейся тотальной концентрацией всех экономических, социальных, идео- 
логических и политических рычагов власти, эпоха тоталитаризма как высшая стадия 
империализма создала предпосылки для появления носителей идей и стремлений, ей 
соответствующих. Это оказались естественные группировки из представителей 
квадры В. В силу того обстоятельства, что бессознательные стремления квадры В обу- 
словлены БПМ-П, сформировавшиеся авторитарные (тоталитарные) режимы во главе 
с представителями диады ЛСИ-ЭИЭ из эволюционного кольца социального прогресса 
преобразовали государственные структуры своих стран в соответствии со структурой 
переживаний своего бессознательного. Так, еще в 1920 г. Троцкий (ЭИЭ) предлагал 
всю Россию превратить в концлагерь, а всю рабочую силу страны рассматривать как 
солдат или мобилизированных в трудовые армии. Программа Троцкого в буквальном 
открытом (экстравертном) виде была независимо реализована в Германии Гитлером 
(также ЭИЭ). Что касается СССР, то аналогичная программа авторитарной диктатуры 
и создания концлагерей была реализована в более скрытом, неявном виде, в силу ин- 
троверсии Сталина. В итоге вся Европа оказалась в тисках тоталитарных режимов: 
«Лагеря стали городами Новой Европы... Европа, до того разделенная, стала в этом 
смысле единой. На ее пространствах появились гигантские образования, похожие на 
клетки шахматной доски, колючая проволока, не зная границ, протянулась из-за 
Урала в мягкий климат Южной Германии... Миллионы людей жили в гигантских ла- 
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герях, не только построенных, но и охраняемых ими самими. Эта покорность гово- 
рит о новой ужасной силе, воздействующей на людей. Сверхнасилие тоталитарных 
социальных систем оказалось способным парализовать на целых континентах чело- 
веческий дух» (В. Гроссман). 

Писатель дал описание обобщенного образа замкнутого пространства, концла- 
герных государств, порождающих состояния безысходности и ада. Нетрудно увидеть, 
насколько это описание совпадает с описанием родовых мук в закрытой матке. Можно 
сказать, что эти переживания БИМ-П, спроецированные во внешний мир, и породили 
эпоху фашизма с его атрибутами, тоталитарным истреблением целых народов или 
классов и концлагерями как проекцией из бессознательного состояния закрытой 
матки и родовых мук в ней. Чем обернулась реализация такой проекции — общеиз- 
вестно. 

Звезды смерти стояли над нами, 

И безвинная корчилась Русь, 

Под кровавыми сапогами 

И под шинами черных марусь. 
(А. Ахматова, «Реквием») 

В ХХ веке вначале европейские, а затем и многие другие государства мира про- 
шли эпоху тоталитарных диктатур как аналог 1-й клинической стадии родов нового 
ноосферного состояния земной цивилизации. Не случайно статья В. И. Вернадского 
«Несколько слов о ноосфере» появилась в 1945 г., а в начале 50-х годов появилась 
идея о «мировом правительстве», сошедшая на нет: — эпоха квадры В стала уходить, 
правда, неравномерно для различных стран. 


7 


Идеология и дух эпохи, т. е. характер информации, порожденной тем или иным 
типом информационного метаболизма или квадрой, может воздействовать на чело- 
века и не принадлежащего к данной квадре. В связи с этим возникает вопрос: воз- 
можны ли условия активации того или иного перинатального переживания? Вот что 
писал В. Гроссман в романе «Жизнь и судьба»: «Человеческая душа ставшая на 
службу фашизму, объявила зловещее, несущее гибель рабство, единственным и ис- 
тинным добром. Но, отказываясь от человеческих чувств, душа-предательница объ- 
явила преступления, совершаемые фашизмом, высшей формой гуманности... 
Страсть к самосохранению выразилась во вмешательстве инстинкта и совести. В 
помощь инстинкту приходит сила мировых идей. Они призывают к любым жертвам, 
клюбым средствам ради достижения высочайшей цели — грядущего величия родины, 
счастья человечества, нации, класса, мирового прогресса. И с инстинктом жизни 
наряду с гипнотической силой мировых идей работала третья сила — ужас перед 
беспредельным насилием могущественного государства, перед убийством, ставшим 
основой государственной повседневности. Насилие тоталитарного государства так 
велико, что оно перестает быть средством, превращаясь в предмет мистического, 
религиозного поклонения, восторга. Претерпевает ли природа человека изменения, 
становится ли она другой в котле тоталитарного насилия? Теряет ли человек при- 
сущее ему стремление быть свободным? В ответе этом судьба человека и судьба 
тоталитарного государства. Изменение самой природы человека сулит всемерное и 
вечное торжество диктатуры государства, в неизменности человеческого стремле- 
ния к свободе — приговор тоталитарному государству...». 
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Идеология государства или движения, сформированная пассионариями, захва- 
тывает в свою сферу притяжения множество людей, ассоциативно воздействуя на их 
подавленные стремления. 

Таким образом, сверхнасилие и массовый гипноз идей может активировать по- 
давленные компоненты какой-либо перинатальной матрицы, например БИМ-П. Но 
это может произойти только на короткое время. Поэтому «природное стремление к 
свободе неистребимо, его можно подавить, но нельзя уничтожить. Тоталитаризм 
не может отказаться от насилия. Отказавшись от насилия, тоталитаризм гибнет. 
Вечное, непрекращающееся, прямое или замаскированное сверхнасилие есть основа 
тоталитаризма. Человек добровольно не откажется от свободы. В этом выводе 
свет нашего времени, свет будущего». 


8. 


По существу (и это глобальная проблема социально-политического значения), 
возникает вопрос: люди какого типа годятся в руководители высокого ранга? Пред- 
ставляется несомненным одно: когда речь идет об ограничении, насилии над лично- 
стью, пусть даже «для ее блага», об административной системе и «исправительных 
лагерях», то речь идет о представителях квадры В. Тем более важно знать, что в груп- 
пировке из представителей этой квадры, соперничающих между собой, побеждает 
диада ЛСИ-ЭИЭ (эволюционное кольцо социального прогресса), устраняющая кор- 
ректирующее звено — диаду СЛЭ-ИЭИ. Внутри диады ЛСИ-ЭИЭ побеждает ЛСИ, 
склонный к диктатуре. К ней склонен и родственный тип ЛИИЙ, но в другой форме. 


9. 


Таким образом, оказывается возможным анализ исторических, социально-по- 
литических процессов в обществе. Отсюда ясно, какие важные выводы во всех аспек- 
тах человеческой культуры Дает возможность делать психоаналитическая соционика. 
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1. Исходное положение 

Попытки проанализировать интертипные отношения предпринимались рядом 
авторов. Кроме классического описания А.Аугустинавичюте [1], во многом 
опиравшейся, видимо, на трансактный анализ Э.Берна, и более конкретно- 
практических работ Л.Станкявичюте [3], анализ интертипных отношений на основе 
модели А находим у Н.Медведева [4] и И.Каганца [5]. 

Подход к интертипным отношениям у двух последних авторов отличается 
логической строгостью и формальной убедительностью, но для глубинного понимания 
законов типального взаимодействия вряд ли дает что-то новое. Мало применим он 
пока и для практических задач соционики, например, для прогноза совместимости в 
коллективе. 

Оригинальное исследование этого вопроса провел Е.Шепетько, сумевший 
разложить цельное интертипное отношение на 4 простых свойства - взаимопомощь, 
взаимопонимание, управление и конфликт [ 6 ]. К сожалению, не все выводы из его 
теории подтверждаются результатами наших соционических работ. Тем не менее, 
практическое приложение его метода простой классификации вызывает большой 
интерес - слишком уж редко встречаются соционические разработки, направленные на 
реальные нужды социума. 

Своей задачей я также поставил намерение избежать абстрактности и механис- 
тичности чисто модельного подхода. В настоящей работе я старался уделить максимум 
внимания прикладному аспекту отношений, во-первых, и опираться в их анализе на 
известные и всем доступные соционические понятия, во-вторых. 

Предлагаю вашему вниманию системное описание отношений между типами с 
точки зрения малых групп, образуемых юнговскими шкалами. В статье также 
приводится разложение интертипных отношений на простые составляющие. 


2. Малые группы 

В данном исследовании я буду прежде всего использовать 4 классических 
юнговских шкалы, комбинируя их попарно. 

При помощи шкал рацио/иррациональность и экстра/интроверсия образуются 
четыре малые группы, которые я назвал темпераментными. Их обоснование и 
описание можно найти в моей работе "Гарантии продуктивного обучения" [8], которая 
выросла как итог совместных с моими коллегами исследований в киевских 
школах. 

В результате комбинирования признаков логика/этика и сенсорика/интуиция 
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образуются малые группы, обычно называемые дискуссионными клубами [Рейнин]. Я 
пользуюсь еще названием группы установки, поскольку каждый клуб ориентирован 
натот или иной род деятельности в обществе. 

Установок всего четыре - социальная, управленческая, научно-исследователь- 
ская (сайентистская) и гуманитарная. Подробно я их рассмотрел в работе "Социотипы 
в коммуникации" [7]. 

Таким образом, интертипные отношения могут быть рассмотрены через призму 
взаимодействия, с одной стороны, темпераментов, что соответствует поведенческому 
аспекту совместимости, а с другой стороны, установок на род деятельности, что 
соответствует информационному аспекту совместимости. 

Хочу заметить, что рассмотрение интертипных отношений с точки зрения 
именно этих малых групп - далеко не единственно возможное даже в рамках только 
юнговских шкал. Однако оно дает тот срез типной взаимности, который удобен как для 
лекционного объяснения, так и для проведения социотренинга, поскольку позволяет 
отслеживать не только информационное наполнение разговора но и отдельно - темпе- 
раментную динамику коммуникации в паре. 


3. Взаимодействие темпераментов 
Совместимость между разными  темпераментами нам известна по 


исследованиям В.И.Куликова [9]. Данные, накопленные им в течение 15 лет, 
свидетельствуют о том, что в супружеских парах встречаются преимущественно 
следующие сочетания темпераментов:  холерического с  флегматическим и 
сангвинического с меланхолическим. 

Зи 

С холериком лучше всего уживается флегматик, потому что последний терпели- 
во переносит эмоциональные вспышки первого и, кроме того, импонирует ему своей 
серьезностью, надежностью и ответственностью. С сангвиником лучше всего себя 
чувствует меланхолик: иррациональные переключения первого его не только не 
раздражают, а, наоборот, снабжают новыми интересными впечатлениями и отвлекают 
от грустных мыслей. Такой вид взаимодействия темпераментов будем называть 
КОМФОРТНОСТЬ. 

Эн 

А теперь о несовместимых темпераментах. С холериком хуже всего уживается 
меланхолик. Холерическая резкость и прямолинейность больно ранит чувствительного 
меланхолика, а немотивированные меланхолические перепады настроения выводят из 
себя неуравновешенного холерика. Получается замкнутый круг взаимных раздраже- 
НИЙ. 

С сангвиником плохо уживается флегматик. В силу своей рациональной инер- 
тности флегматик никак не поспевает за оживленным и динамичным сангвиником. С 
другой стороны, динамизм сангвиника в глазах флегматика выглядит как поспешность, 
поверхностность, необязательность. Взаимные претензии друг к другу не замедлят 
проявиться. 

Этот вид взаимодействия темпераментов назовем ДЕЗОРИЕНТАЦИЕЙ. 

2. 

Кроме крайних позиций темпераментного взаимодействия есть и промежуточ- 
ные. Частично совместимы, например, холерик с сангвиником. Напряженность может 
возникнуть, в частности, из-за того, что оба они экстраверты и поэтому в одинаковой 
степени стремятся лидировать. Но она же может быть снята за счет того, что сангвиник 
как гибкий тип просто уйти в сторону от назревающего столкновения. 
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Флегматик частично совместим с меланхоликом. В таком союзе неизбежно 
будет присутствовать сочувствие и уважение к внутреннему миру другого человека, но 
в то же время - нарастать отчужденность из-за недостатка инициативности. 

И в первом, и во втором случаях для сохранения баланса необходимо подстраи- 
ваться друг под друга, причем это должны делать обе стороны в равной мере. Такой 
вид отношений будем называть ПОДСТРОЙКОЙ. 

Е: 

И, наконец, о том, какая получится взаимность, если встретятся два одинаковых 
темперамента. Для этого вида взаимодействия характерен широкий разброс показателя 
совместимости. Легче всего уживаются два сангвиника, так как представители этих 
темпераментов не зацикливаются на разногласиях. На втором месте по уживчивости - 
терпеливые флегматики, на третьем - чувствительные меланхолики и труднее всего 
приходится двум холерикам, потому что оба активны и плохо управляют своими 
эмоциями. Отношение между двумя тождественными темпераментами будем называть 
ОДНООБРАЗИЕМ. 


4. Взаимодействие установок 

Установки на род деятельности могут быть совместимы или нет - в зависимости 
от того, имеют ли эти сферы общие границы. Если общих границ нет, то установки не 
пересекаются и не противоречат друг другу. Более того, всегда интересно знать, что 
происходит в "другом измерении", поэтому, представителя противоположной установ- 
ки принимают как интересного гостя. 

4.1. 

Вызывающие друг у друга дружественный интерес клубы - это, во-первых, 
Управленцы и Гуманитарии. Управленцы приглашают к себе на производство 
Гуманитариев для психологических тренингов, улаживания конфликтов, проведения 
выставок и концертов. Гуманитарии же узнают от Управленцев о насущных 
производственных проблемах, реальных запросах человека, находят среди них 
спонсоров. 

Во-вторых, дружественное расположение проявляют друг к другу клубы Сайен- 
тистов и Социалов. Сайентисты предлагают Социалам интересные для них идеи и 
разработки о развитии общества под влиянием новых открытий и технологий, а 
Социалы содействуют Сайентистам в проведении их конференций и симпозиумов, 
оказывают рекламные и посреднические услуги для приближения их разработок к 
социальной практике. 

В обоих случаях столкновения интересов не происходит. Наоборот, возникает 
располагающая к дружескому общению психологическая атмосфера. Такой вид 
взаимодействия установок будем называть  ГОСТЕПРИИМСТВОМ. При 
гостеприимстве установок партнеры не стремятся изменить поведение друг друга, 
длительные споры между ними не возникают. 

4.2. 

При совпадающих установках на род деятельности  социотипы 
взаимодействуют внутри одного и того же дискуссионного клуба. Естественно, такая 
коммуникация порождает большое количество обсуждений и споров. Каждый из 
партнеров чувствует себя вправе настаивать на своем мнении и не соглашаться с 
собеседником, который, однако, тоже уверенно ориентируется в обсуждаемой 
проблематике, но высказывается с других позиций. 

Не стану здесь касаться вопроса о том, какая психологическая атмосфера 
складывается в каждом клубе, и как руководить его работой. Освещение этих проблем 
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читатель найдет в [7]. Скажу только, что легче всего протекает обсуждение проблемы у 
Гуманитариев, второе место занимают Сайентисты, третье - Социалы, и труднее всего 
организовать конструктивную дискуссию в клубе Управленцев - наиболее волевых и 
практичных социотипов, отвергающих интуитивные гипотезы и эмоциональные 
призывы. 

Этот вид взаимодействия будем называть ДИСКУССИЕЙ. 

При совпадающих установках возникает перекрещивание интересов, что 
порождает многочисленные дискуссии при относительном равенстве сил. Спорящие 
партнеры доказывают свои позиции, но при этом пытаются понять другого, не 
вмешиваясь в его поведение. 


5. Переход границы 
Установки на пограничные роды деятельности взаимодействуют аналогично 


перекрестным трансакциям Берна [3, с.20], причем, как открытым, - в случае близкого 
расположения границы, так и скрытым, - в противоположном случае. Социотипы, 
относящиеся к клубам, которые имеют общую границу, неизбежно начинают 
вмешиваться в соседнюю сферу деятельности, что не может не приводить к росту 
психологической напряженности между ними. Рассмотрим для примера один из 
маршрутов такого вмешательства. 

Управленцы проявляют склонность вмешиваться в деятельность Сайентистов, 
так как имеют с ними общую функцию логики. Ставя производственную практику 
выше науки, они нередко пренебрежительно высказываются об ученых, обвиняя их в 
оторванности от жизни, бесполезности и других интуитивных "грехах". 
Управленческий социотип, возглавив научный институт, может превратить его в 
заурядное производство усовершенствований и дополнений к уже известному, не 
имеющее ничего общего с принципиально новыми открытиями. 

Сайентисты, в свою очередь, склонны вмешиваться в деятельность Гуманитари- 
ев. Общая граница этих клубов проходит по интуиции. 

Осуществляется такое вмешательство с самыми добрыми намерениями: из 
желания помочь построить четкую логическую схему какого-нибудь гуманитарного 
явления, поднять математизацию и формализацию гуманитарных дисциплин до уровня 
естественно-научных и т.п. 

Если сайентист руководит организацией чисто гуманитарной направленности, 
например, театром или психологической службой на предприятии, то в ее деятельности 
начинает исчезать главная специфика этой установки - чувственная душа, принятие 
общечеловеческих нравственных проблем в качестве своих. 

Гуманитарии имеют общую границу с Социалами - этику. Вмешательство в 
социальную сферу происходит обычно под лозунгом нравственного возрождения, 
патриотизма, гражданского чувства и приводит в экстремальном случае к тем или 
иным формам социальной демагогии и манипулированию, на этой основе, 
общественным сознанием. 

К отрицательным последствиям такого вмешательства относится отвлечение 
людей от решения конкретных социально-бытовых проблем, их уход в религию, 
медитацию, самосовершенствование или, что намного хуже, их участие в 
идеологических деструктивных движениях, предлагающих простые решения 
сложных проблем. 

Социалы же, переходя границу сенсорики, отделяющую их от Управленцев, 
вмешиваются в производственную сферу. Обещая поставить на первое место нужды 
конкретного человека, они слабо учитывают объективные экономические законы, по 


№ 2, 1996 29 


Международный институт соционики 


которым ничем не подкрепленная социальная защита оборачивается нарушением 
необходимых пропорций производства, без соблюдения которых не может быть соци- 
ального процветания. 

Социал, руководящий промышленным предприятием, рискует зациклиться на 
проблемах социальной справедливости: премиях, льготах, путевках, профсоюзных и 
женских вопросах, - и сдвинуть тем самым ориентацию коллектива с его главной 
задачи - производства материальных благ -на их распределение. 

Таким образом, круг замкнулся. Подобная цепь вмешательств, конечно, может 
протянуться и в противоположную описанной сторону, т.е. по схеме Сайентисты -> 
Управленцы -> Социалы -> Гуманитарии. В любом случае, проникновение через 
границы соседних установок - процесс объективно обусловленный и сильно 
сказывающийся на совместимости типов, вступающих в коммуникацию. 

Отличие взаимодействия установок от взаимодействия темпераменов заклю- 
чается в том, что для пересечения интересов установки должны ярко проявиться в 
деятельности, а это требует определенного времени. 

Темпераментные же эффекты возникают гораздо быстрее, потому что 
проявляются сразу же после вступления в контакт. 

Итак, взаимодействие темпераментов определяет совместимость на близких 
коммуникативных дистанциях, а взаимодействие установок - совместимость на 
далеких дистанциях. 

6. Психологическая экспансия 

Любое вторжение на территорию соседних установок происходит явно или 
скрыто с позиции силы, но имеет свои особенности. Оно оправдывается тем, что у 
рассматриваемого типа есть развитая функция, которая является общей с пограничным 
клубом. Этот совпадающий канал может быть как первым в формуле типа, так и 
вторым. Например, социотип "Лирик"(ИЭИ) связан с Социальным клубом через канал 
этики Е, а с клубом Сайентистов - через интуицию Т. 

6.1. 

Более мягкое вторжение получается, если экспансия осуществляется со второй 
функции. В этом случае, со временем, коммуникация принимает очертания переговор- 
ного процесса: партнеры путем обсуждений и уступок будут пытаться урегулировать 
противоречия, возникающие по вине одной из сторон (асимметричные отношения) или 
их обеих (симметричные отношения) 

Такой характер коммуникации объясняется самим устройством второго канала, 
который играет роль мыслительной и децисивной (принятие решений) функции. 
Иными словами, вмешательство, практически, сводится к попыткам навязать свое 
мнение при нежелании вникать в позицию другой стороны. До поведенческого 
вмешательства дело, как правило, не доходит. 

Такой вид взаимодействия установок назовем ОПАСЕНИЕ. Он ярче всего 
проявляется в том, что партнеры стремятся к выяснению отношений, но не выполняют 
принятых в результате переговоров обязательств. Зная это, ведут себя осмотрительно 
по отношению друг к другу. 

0.2: 

Но если вторжение происходит с первой функции рассматриваемого социотипа, 
оно приобретает более жесткий характер - центр тяжести при этом переносится на 
канал поведенческой активности. В этом случае перекрещиваются не столько внут- 
ренние устремления, сколько их внешняя реализация. "Пристройка сверху" становится 
реальностью, поскольку первая функция в формуле типа является поведенческо- 
экспрессивной. 
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Каждый человек, плохо осознавая это, предлагает другим принимать себя 
таким, каков он есть. На чужой территории установка на род деятельности не меняется. 
Его стиль поведения различается только в зависимости от того, спокойная ситуация, - 
либо экстремальная. В случае внешнего сопротивления, приводящего к стрессу, 
наиболее проявляется первая функция типа и если рядом в этот момент находится 
представитель пограничного по этому аспекту клуба, происходит явное вмешательство 
в дела соседа. 

Взаимодействие установок по этому принципу будем называть 
ВМЕШАТЕЛЬСТВОМ. Оно заключается в том, что партнеры, стремясь изменить 
поведение друг друга, вторгаются в чужие дела с минимальными объяснениями. 
Напряженность в этом виде контактов обостряется за счет того, что оба партнера 
оказываются не готовыми к переговорам, - предпочитают решать вопрос либо с 
позиции силы, либо вообще разорвать отношения. 


7. Разложение по шкалам 

Описанные в предыдущих разделах виды взаимодействий можно представить 
более формализовано - как разложение по шкалам. Этот способ напоминает 
предложенный Е.Шепетько метод простых классификаций (МПК) [6], но не нарушает 
в отличие от него выработанных соционических канонов структурного оформления 
получаемых групп. В данном вопросе я являюсь сторонником унификации, так как 
любые уходы в сторону от системы, которая уже четко отработана и удобна, должны 
быть оправданы. МПК - всего лишь иная форма стандартного комбинаторного метода, 
применяемого в соционике. 

ЗЫ 

Темпераментный аспект взаимодействия социотипов раскладывается на четыре 
уже известные нам по п.3 составляющие при помощи двух осей, а именно: оси "баланс- 
дисбаланс", отражающей величину прикладываемых усилий, необходимых для 
поддержания нормального двустороннего общения, и оси "устойчивость-колебания", 
передающей характер протекания процесса коммуникации во времени. 

Графически эта раскладка выглядит так: 


баланс 
ПОДСТРОЙКА КОМФОРТНОСТЬ 


колебания ---------|-------- устойчивость 


ОДНООБРАЗИЕ ДЕЗОРИЕНТАЦИЯ 


дисбаланс 


1. Комфортность - это устойчивый баланс темпераментов, где равновесный 
характер общения обеспечивается сам по себе и не требует каких-либо дополнитель- 
ных затрат усилий. 

2. Дезориентация - это устойчивый дисбаланс темпераментов, где происходит 
непрерывное нарушение состояния равновесия сторон, и нужно прикладывать немало 
сил, чтобы сохранить удовлетворительную степень взаимности. 

3. Подстройка - это колебательный баланс, т.е. периодически нарушающееся 
равновесие в общении, где обе стороны должны то и дело прикладывать усилия, чтобы 
возвращать коммуникативный процесс в исходное состояние. 

4. Однообразие - это колебательный дисбаланс, т.е. периодически возникающее 
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равновесие в общении, где усилия прикладываются для того, чтобы нарушать обычное 
монотонное состояние, обусловленное креном в одну и ту же темпераментную сторо- 
ну. 
7.2. 
Аспект взаимодействия установок, в свою очередь, также можно представить в 
виде разложения по двум осям. Полюса этих осей я именую следующим образом: 

- "толерантность-экспансия", образующие шкалу для разграничения 
пограничных установок, вызывающих вмешательство в сферу действия друг 
друга, и установок, не имеющих общих границ; 

- "диссонанс-консонанс", образующие шкалу согласия или разногласия мнений, 
что является следствием готовности к компромиссу и вообще - к "ведению 
переговоров" между разнонаправленными установками. 

Пересечение этих осей дает следующую схему разложения аспекта установок 
на компоненты: 


толерантность 
ДИСКУССИЯ ГОСТЕПРИИМСТВО 


ИС Она ИИ, Пра консонанс 


ВМЕШАТЕЛЬСТВО ОСМОТРИТЕЛЬНОСТЬ 


экспансия 


1. Гостеприимство - толерантность (терпимость) друг к другу в условиях 
консонанса (согласия с мнением другого). Соционическая аналогия одной из четырех 
"жизненных позиций" Э.Берна, а именно "Я-+Ты+" ( т.е. положительная оценка себя и 
другого) [3]. 

2. Дискуссия - это толерантность друг к другу в условиях диссонанса (разног- 
ласий во мнениях). Спорное обсуждение вызывающих общий интерес тем. 
Соционическая аналогия жизненной позиции "Я-Ты-" (отрицательная оценка себя 
и другого). 

3. Опасение, или осмотрительность, - это попытка экспансии на территорию 
соседней установки, которая заканчивается консонансом (согласием) в результате 
переговорного процесса. Так как попытки вторжения в принципе неустранимы, в 
отношениях возникает определенная осмотрительность или осторожность к партнеру. 
Соционическая аналогия жизненной позиции "Я-Ты-" (отрицательная оценка себя, 
положительная оценка другого). 

4. Вмешательство - это экспансия на территорию соседней установки, которая 
приводит к диссонансу (нарастанию разногласий) при попытках "сесть за стол 
переговоров". Партнер, совершивший экспансию, искренне недоумевает, из-за чего 
возникли претензии: с его точки зрения он действовал совершенно правильно. Уступки 
друг другу проблематичны. Соционическая аналогия жизненной позиции "Я+Ты-" 
(положительная оценка себя, отрицательная оценка другого). 


8. Итоговое рассмотрение 
Все рассмотренные компоненты взаимодействий сведем в единую таблицу, 


наглядно демонстрирующую, как образуются интертипные отношения в результате 
наложения темпераментного аспекта и аспекта установки: 
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Таблица 1 


Установка Гостеприимство |Осмотрительность | Дискуссия Вмешательство 
Комфортность |Дуальность Полудуальность |Погашение Мираж 


Й Активация Заказ обратный Квазитождество |Заказ прямой 
Олднообразие Суперэго Деловые Тождество Родственные 
Дезориентация |Конфликт Ревизия прямая Зеркальные Ревизия обратная 


1. Дуальность - комфортное гостеприимство 

Интересное гостеприимное общение, которое никогда не надоедает. В поведе- 
нии партнеры уравновешивают друг друга, создавая ощущение психологической 
"невесомости". Не надо контролировать свои поступки, можно оставаться самим 
собой. Из-за того, что обязанности в любом деле распределяются почти автоматически, 
экономится немало энергии для новых дел. Разногласия и споры улаживаются не путем 
компромисса - нахождения средней линии, а путем сотрудничества, т.е. вскрытия 
истинных другого, которые не противоречат вашим, и удовлетворения их. 


2. Полудуальность - опасливый комфорт 

Интересное общение, во время которого партнеры опасаются сблизиться на 
более короткую дистанцию, так как чувствуют, что тем самым комфорт будет 
нарушен. Приятно пообщавшись некоторое время, собеседники не знают, что делать 
дальше. Однако подобные заминки не обсуждаются и внимание на них не 
сосредоточивается. Временами в поведении друг друга отмечают неприятные для себя 
моменты. В делах обязанности удачно распределяются в соответствии с 
темпераментом. Расхождения во мнениях разрешаются компромиссным путем - 
благодаря взаимным уступкам. 


3. Погашение - комфортная дискуссия 
Вступив в общение партнеры втягиваются в дискуссию, во время которой 
чувствуют себя комфортно. Более активный высказывает суждения, более сдержанный 
комментирует их, внося свои поправки. Стиль поведения партнера импонирует. 
Вызывает приятное удивление своеобразие его мышления. Однако в присутствии 
третьих лиц происходит настоящее погашение - партнер препятствует вашим 
попыткам развивать обоюдно интересную мысль, оспаривая ее. 


4. Мираж - вмешательство в комфорт 

Общение не столько интересное, сколько полезное. Комфортность ощущается 
только при спокойном характере коммуникации. Несогласия и споры могут возникнуть 
совершенно внезапно. Когда партнеры попадают в стрессовую ситуацию, баланс 
нарушается: успокоить друг друга не удается. Неприятно поражает то, что партнер 
иногда довольно грубо вмешивается в ваши дела, не предупредив об этом. В результа- 
те возможны бурные выяснения отношений. Партнер часто не одобряет тех дел, 
которыми вы занимаетесь с душой. Дискуссии непродуктивны. 
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5. Активация - гостеприимная подстройка 

Общение интересное, но не глубокое. Контакт нетрудно завязать, но так же 
легко и прервать. Для сохранения внимания к партнеру на более длительное время 
нужно прикладывать усилия. Желания вступить в дискуссию не возникает: высказав 
свое мнение возвращаешься к разговору в нейтральном тоне. Узнав друг друга 
поближе, партнеры заставляют себя общаться на равных. Привыкший командовать 
снижает претензии, а нижестоящий чувствует повышение своего коммуникативного 
статуса. Из-за этого эффекта длительное общение напрягает обоих. 


6. Обратный заказ - опасливая подстройка 

Общение не столько интересное, сколько тонизирующее и мобилизующее. К 
высказываемому партнером мнению, а также его поведению относишься критически. 
Если наступает молчание, испытываешь дискомфорт. Временами кажется, что партнер 
что-то не учитывает или не замечает и тогда прикладываешь силы, чтобы обратить на 
это его внимание. К такому партнеру не очень-то стремишься, гораздо чаще он сам 
предлагает вам то или иное дело. В зависимости от того, насколько ему удается 
заинтересовать вас, отношения завязываются или нет. Убедившись, что партнер 
снабжает вас действительно ценной информацией, вы пользуетесь ею с большой 
пользой для себя. 


7. Квазитождество - дискуссионная подстройка 

Общение носит формальный характер, так как информация, получаемая от 
партнера, часто не оправдывает ваших ожиданий. Чтобы вести сносную дискуссию, 
нужно подстраиваться под стиль собеседника. Очень трудно понять друг друга сразу - 
смысл высказываний другого раскрывается через довольно продолжительное время, 
когда вновь возвращаешься к этой проблеме. Одну и ту же мысль партнеры 
формулируют по-разному. Из-за невозможности что-либо доказать другому возникают 
недоразумения и непродуктивные споры. В результате этого происходит недооценка 
партнера. 


8. Прямой заказ - подстройка для вмешательства 

Общение немного напряженное, но притягательное, так как в партнере видишь 
реализатора своих планов. Поэтому ищешь пути подстройки под него для овладения 
его доверием. Это происходит лишь тогда, когда удается как бы застать его врасплох, 
когда он отвлечен, расслаблен и плохо контролирует свои поступки сознанием. Выйдя 
из-под "гипноза", партнер нередко понимает, что его в какой-то степени используют, 
после чего обычно наступает некоторое охлаждение. Обнаружив ослабление своего 
влияния, вы предпринимаете меры для более тонкой подстройки. Общение по этой 
причине приобретает пульсирующий характер. 


9. Суперэго - гостеприимное однообразие 

Общение вначале интересное, но слишком однообразно-утомительное. Из -за 
этого приходится делать немало усилий над собой, чтобы внести в него элемент 
новизны и необычности. Таким способом удается на время достичь довольно большой 
степени взаимности. Однако со временем начинаешь требовать от партнера большего 
внимания, чем он обычно вам уделяет, и на этой почве появляются взаимные упреки и 
претензии. Партнеры начинают считать друг друга эгоистами. Постоянные мелкие 
споры - неизбежный спутник этих отношений на короткой дистанции. 
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10. Деловые - опасливое однообразие 

Общение не является особо притягательным, но поначалу присутствует уваже- 
ние и интерес к партнеру, хотя и с некоторым оттенком официальности. Через некото- 
рое время обнаруживаешь, что партнер оценивает тебя довольно низко, не имея на то 
никаких оснований. Отвечая ему тем же, вы стремитесь как бы поставить его на место, 
доказать обратное. Длительное общение утомляет, потому что нет ни желания, ни сил 
как-то разнообразить наступившие "серые будни". Взаимность со временем все больше 
разрушается. 


11. Тождество - однообразная дискуссия 

Общение продуктивно только при разном багаже знаний и опыта. В этом 
случае, завязывается интересное обсуждение. При равенстве интеллектуальных 
уровней дискуссия становится затяжной и быстро надоедает. Не без удовольствия 
пытаешься разрушить однообразие отношений, подталкивая партнера к 
несвойственным его темпераменту поступкам. Хотя и присутствует понимание, но нет 
настоящей заинтересованности друг в друге. Если не нарушать равновесие 
искусственно, не избежать расхождений с последующим столкновением интересов. 


12. Родственность - однообразное вмешательство 
Партнер может привлечь только на расстоянии. При близких контактах после 
обмена информацией становится скучно, возникает напряженность из-за неумения 
разрушить установившееся однообразие. В этих отношениях трудно раскрыть себя. В 
совместных делах происходит взаимное вмешательство, так как партнеры руковод- 
ствуются противоположными методами действия. В результате, пропадает уважение 


друг к другу. 


13. Конфликт - дезориентирующее гостеприимство 
Этот партнер сразу привлекает ваше внимание каким-то необычным 
воздействием на вас. Если области деятельности разъединены, то общение протекает, в 
целом, гостеприимно. Вызывают интерес те методы, которыми партнер решает свои 
проблемы. При попытках тесно сотрудничать его поведение начинает вас все больше 
дезориентировать. В результате такого разнобоя накапливается раздражение, которое 
может привести к конфликту, если вовремя не разойтись. 


14. Прямая ревизия - опасение дезориентации 

Общение привлекает тем, что дает вам чувство собственной значимости, 
основанное на некотором превосходстве над партнером. При неоправданных поступ- 
ках или высказываниях с его стороны вы непроизвольно пресекаете кажущиеся вам 
недопустимыми отклонения от поставленной цели. Однако опасаетесь, что партнер 
обидится, и поэтому стараетесь сдерживать себя. Присутствует желание помочь своему 
подопечному, проявить заботу о нем. Если партнер поймет, что ваши действия 
вызваны не личной неприязнью, а опасением дезориентации, то изменит свое поведе- 
ние в желаемую сторону. Если нет, то отношения могут закончиться разрывом. 
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15. Зеркальность - дезориентирующая дискуссия 
С зеркальным партнером происходит интересный и ровный обмен мнениями. 
Однако, намечается нарастающая борьба за интеллектуальное лидерство, что приводит 
со временем к отрыву одного из них. Последующие дискуссии приобретают все более 
спорный и дезориентирующий характер. Но интерес к мнению другого не пропадает, 
поэтому партнеры заставляют себя вернуться на исходные позиции. Гораздо большую 
степень взаимности оба находят в совместных делах. 


16. Обратная ревизия - дезориентирующее вмешательство 

Партнер очень привлекает своим образом мыслей и стилем поведения. От него 
исходит в целом интересная и ценная для вас информация, которая однако кажется вам 
неполной и требующей уточнения. При попытках высказать партнеру свои замечания 
обычно завязывается спор, в результате которого ваша критика многом им 
учитывается, хотя и не сразу, во. Если же партнер пытается беззастенчиво навязывать 
вам свое мнение, отношения могут закончиться разрывом. Если отношения все же 
установились, у партнера вырабатывается привычка обращаться к вам за советом по 
тем вопросам, в которых вы продемонстрировали свою компетентность. 


Читатель, видимо, удивлен, обнаружив среди интертипных отношений новые 
их виды - обратный заказ и обратную ревизию. Их введение оправдано по двум 
причинам. Во-первых, отношений должно быть шестнадцать, а не четырнадцать, как у 
Аушры (заказ-контракт, как и ревизия-отчет, - это две стороны одного и того же 
отношения). А во-вторых, - практика показала, что в инволюционном кольце 
соцпрогресса действуют обратные закономерности, в силу которых левые заказ и 
ревизия принципиально иные. Если в эволюционном кольце ревизия - это пресечение 
отклонений, то в инволюционном - всего лишь требование уточнений и 
дополнений. 

Эволюционный, или прямой, заказ - это нахождение удобного приемника для 
своей информации, а инволюционный, или обратный, заказ - это выбор такого передат- 
чика, который поставлял бы ценную для вас информацию. С разделением 
асимметричных отношений на два вида эта особенность полностью учитывается. 
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Соционика рассматривает ряд закономерностей, влияющих на людей и их 
взаимоотношения, которые раньше не могли быть глубоко изучены методами 
традиционной психологии, по причине отсутствия в ней МОДЕЛИ ЛИЧНОСТИ как 
механизма информационного взаимодействия человека или коллектива с окружающей 
средой. 

Вместе с тем,предмет изучения соционики - человек, а не только его социомо- 
дель, абстрагированная от реальности. Социомодель - лишь инструмент соционики, 
открывающий ее, но не ограничивающий ее возможности. Вот почему мы 
рассматриваем не только типы личности, как это делают традиционные психологи во 
всем мире, не только 16 вариантов социомоделей приема, переработки и выдачи 
информации человеком, как это делают представители ортодоксальной соционики. Мы 
делаем попытку развить новую - динамическую соционику, включающую многие 
аспекты проявления характеров и взаимодействия людей, даже если иногда они 
выходят за рамки их социомоделей. 

А.Аугустинавичюте, при построении модели типа личности, разделила каждый 
из четырех юнговских признаков - мышление, интуицию, ощущение и 
чувствование - на два элемента информационного обмена, имеющие экстравертный и 
интровертный характеры и самостоятельные значения. В результате, получилось 8 
составных частей или 8 ЭЛЕМЕНТОВ ИНФОРМАЦИОННОГО ОБМЕНА, 
составляющих структуру типа личности. Они занимают разные позиции в модели типа 
в зависимости от того, какой тип личности символически отображают. Им были 
присвоены названия, раскрывающие их смысловое содержание, например: деловая 
логика, этика отношений и т.д. Другие юнговские признаки: восприимчивость, 
рассудительность, интровертная или экстравертная ориентация личности тоже нашли 
свое отражение в модели типа личности. Они оказали влияние на последовательность 
расположения элементов в моделях разных типов и их интерпретацию. 

Мы не будем подробно анализировать довольно сложную работу модели типа 
личности, так как наша цель - познакомить вас с прикладными, а не фундаменталь- 
ными исследованиями соционики. Дадим лишь наши краткие интерпретации 8 
ЭЛЕМЕНТОВ ИНФОРМАЦИОННОГО ОБМЕНА (сокращенно будем их называть 
элементами информобмена), так как их понимание прямо связано с пониманием 
основных и дополнительных признаков типов, о которых речь пойдет дальше. 


Элементы инфо рмационного обмена 


1. Интуиция возможностей - видение внутренних скрытых тенденций и 
процессов в людях и ситуациях без опоры на предшествующий опыт. 
Отличается от предчувствия в обычном смысле этого слова тем, что позволяет 
догадываться не только о том, что может быть, но и придумывать то, чего 
никогда не было раньше. 
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2; Интуиция времени - способность предполагать и моделировать ход развития 
событий внешнего мира без наличия определенных, явных предпосылок и 
тенденций, а также - видение внешних противоречий, нарушающих целостность 
и гармонию различных процессов и явлений. 

5: Сенсорика воли - внутренняя готовность к борьбе, нападению и обороне, 
выносливость, способность выживать в трудных условиях и воздействовать на 
других, подчиняя их своей воле. 

4. Сенсорика ощущений - повышенная чувствительность к воздействиям 
окружающей среды на все органы чувств. Стремление к комфорту, хорошим 
условиям труда и отдыха и обостренное восприятие дискомфорта. 

ых Логика соотношений - способность к подробному анализу и систематизации 
фактического материала и событий, а также внимание к последовательности и 
четкости процедуры, умение эффективно планировать мероприятия. 

6. Логика дела - умение хорошо ориентироваться в пользе и целесообразности 
дел, находить новые эффективные методы работы и совершенствовать ее качес- 
тво. Интерес к различным технологиям и внедрению их в практику. 

7. Этика отношений - понимание механизмов взаимодействия между людьми, 
умение ими управлять, налаживать и сохранять дружеские и деловые контакты. 
Дипломатические способности. 

8. Эмоции - способность тонко чувствовать и управлять настроением людей, 
богатство и разнообразие эмоциональных переживаний. 

Каждый из элементов информобмена находится на разных позициях в моделях 
типов личности, в зависимости от того, какой тип личности описывает данная модель. 
Эти позиции в модели типа принято называть СОЦИОНИЧЕСКИМИ 
ФУНКЦИЯМИ. Первая и вторая функции типа отражены в его названии (например, 
интуитивно-логический интроверт) и называются ведущими функциями типа. Всего 
существует 8 функций в модели типа, - соответственно 8 элементам информобмена. 
Каждая выполняет свое назначение, но это - предмет более детального изучения 
СОЦИОНИКИ. 

Характеристики элементов информационного обмена и их позиции в модели 
типа, позволяют более точно описывать мыслительные и поведенческие аспекты всех 
типов личности, моделировать способности и склонности, некоторые положительные и 
отрицательные качества, а также - определенные виды взаимоотношений с другими 
типами личности на разных уровнях общения. 


Уровни общения 


Инструмент соционики - МОДЕЛЬ ИНФОРМАЦИОННОГО ОБМЕНА 
ТИПА ЛИЧНОСТИ С ОКРУЖАЮЩЕЙ СРЕДОЙ, или СОЦИОМОДЕЛЬ, помог 
расширить представление об индивидуальных особенностях социотипов, их поведения 
и взаимоотношений на разных УРОВНЯХ ВОСПРИЯТИЯ, ОБРАБОТКИ И 
ВЫДАЧИ ИНФОРМАЦИИ: информационном, социальном, психологическом и 
физическом. Рассмотрим эти аспекты. 

1. ФИЗИЧЕСКИЙ УРОВЕНЬ. Он связан с физиологическими и материальными 
потребностями человека, выражающимися при его взаимодействии с окружающими 
объектами и людьми на самой близкой коммуникативной дистанции. Результатом 
деятельности и взаимоотношений субъекта на физическом уровне являются его дети, 
выращенное дерево или построенный своими руками дом, выточенная деталь или 
отремонтированная машина. 

2. ПСИХОЛОГИЧЕСКИЙ УРОВЕНЬ. Этот уровень отражает отношенческий аспект 
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поведения человека, когда на первый план выступает не физический контакт, а 
"родство душ" и сопереживание близкому человеку (в дружбе, любви, семье). Память, 
оставшаяся о человеке - хорошем отце и муже, друге и любимом, добром и верном, 
надежном и требовательном, нежном и заботливом - является лучшей оценкой 
поведения человека на психологическом уровне, на котором удовлетворяются его 
эмоциональные потребности. Залогом положительных результатов отношений здесь 
также является близкая коммуникативная дистанция. 

3. СОЦИАЛЬНЫЙ УРОВЕНЬ. Он относится к проявлениям личности в формальной 
обстановке, где нужно учитывать социальные нормы поведения и сохранять 
относительно далекую дистанцию в общении: в учебных заведениях, на производстве, 
среди незнакомых людей, словом, в обществе. На социальном уровне человек 
оценивает себя, других, идеи, продукты деятельности и соизмеряет их с 
существующими стандартами или нормами - научными, общественными, 
морально-этическими и другими, приспосабливаясь к существующим правилам и 
порядкам. Его вклад оценивается той конкретной пользой, которую он принес своему 
коллективу, деревне, городу или государству как профессиональный работник. 
Главными критериями здесь являются: авторитет, социальное положение, 
принадлежность к определенной группе, сословию, сфера деятельности. 

4. ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНЫЙ (ИНФОРМАЦИОННЫЙ) УРОВЕНЬ. На этом уровне 
человек, условно говоря, общается со всем миром, сохраняя с ним максимально 
далекую дистанцию. Здесь он стремится удовлетворить свои творческие потребности, 
состояться как личность. С помощью интуитивных догадок, человек создает новый 
интеллектуальный продукт, которого раньше не было, либо радует окружающих 
необычными выводами или решениями проблем. Тип личности на информационном 
уровне оставляет свой неповторимый след в виде новых идей, художественных или 
иных произведений, ставших достоянием всего общества, в котором он творил, или 
человечества в целом. 

Знание закономерностей взаимодействия различных информационных структур 
позволило моделировать не только отношения между людьми, но также между малыми 
и большими группами, прогнозировать экономические, политические, культурные и 
другие тенденции в обществе. Такой подход дал соционике возможность рассматри- 
вать не только ПСИХОТИПЫ личности, но и СОЦИОТИПЫ, как совершенно новое 
понятие, введенное в типологию личности, и, тем самым, позволившее соционике 
занять нишу между психологией и социологией. Поэтому, СОЦИОНИКУ можно 
рассматривать не только как новый научный метод, но и как рождающуюся новую 
науку о человеке, его роли и месте в обществе. 


Тип личности 


Бесспорно, каждый человек индивидуален и неповторим, но его личность 
одновременно имеет такие черты, которые могут быть найдены и у других людей. 

Совокупность психологических качеств, проявляющихся у разных людей в 
одинаковом образе мышления и поведения в различных ситуациях, называется 
ТИПОМ ЛИЧНОСТИ, а совокупность индивидуальных признаков, позволяющих 
моделировать способности и тенденции поведения личности, формирующие ее 
социальные роли, - СОЦИОТИПОМ. 

Поскольку соционика рассматривает и то, и другое, в дальнейшем мы будем 
употреблять оба эти термина. 
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Названия типов личности 


В настоящее время существует несколько систем названий для 16 типов личнос- 
ти. Сам создатель типологии К.Г.ЮНГ пользовался предложенными им же 
названиями, которые применяют на Западе в литературе, посвященной проблемам 
теории типов. В изданной в 1921 году книге "Психологические типы" приводится 
восемь названий, где каждое название составлено из двух типологических признаков: 


Мыслительный экстраверт Чувствующий экстраверт 
Ощущающий экстраверт Интуитивный экстраверт 
Мыслительный интроверт Чувствующий интроверт 
Ощущающий интроверт Интуитивный интроверт 


Термин "мыслительный" соответствует здесь логической доминанте мышления, 
"чувствующий" - этической, "ощущающий" - сенсорной, "интуитивный" - абстрак- 
тно-образному восприятию мира. 

Используя вывод Юнга о несовместимости в одном типе таких признаков, как 
логика - этика и сенсорика - интуиция, и, наоборот, о сочетаемости других признаков: 
логика - сенсорика и логика - интуиция, этика - сенсорика и этика - интуиция, - амери- 
канские исследователи К.Бриггс и И.Майерс расширили юнговскую типологию до 
шестнадцати типов. В этой - расширенной - типологии каждый тип обозначается 
символом из четырех букв, где каждая буква соответствует названию типологического 
признака: Г - интроверсия; Т - логика; 5 - сенсорика; /] - рациональность; Е - экстра- 
версия; Е- этика; М - интуиция; Р - иррациональность. Все буквы взяты как начальные 
из соответствующих английских названий типологических признаков, кроме интуиции, 
где использована вторая буква во избежание повторов в обозначении: 

интроверсия - шиоуегзоп (Г) 

экстраверсия - ехзгауегзоп (Е) 

логика (мышление) - шшКише (Т) 

этика (чувствование) - Геейпс (Е) 

сенсорика (ощущение) - зепзайоп (5) 

интуиция - шаибоп (М) 

рациональность (рассудительность)- ла 41а (7) 
иррациональность (восприимчивость) - регсетушс (Р) 

Название типа в западной типологии записывается так: ЕМЕР - восприимчивый 
экстравертированный интуитивный чувствующий. 

Учитывая громоздкость и неестественность звучания переводных терминов, 
А.Аугустинавичюте сознательно пошла на изменение терминологии, рискуя вызвать 
на себя огонь критики со стороны психологов, философов и представителей других 
гуманитарных наук. Она ввела в качестве аналогов юнговских признаков понятия, 


традиционно используемые в других сферах: "логику" - вместо "мышления", 
"этику" - вместо  "чувствования",  "сенсорику" - вместо "ощущения", 
"рациональность" - вместо рассудительности", "иррациональность" - вместо 
"восприимчивости". 


Споры, имеющие отношение к особенностям терминологии, как известно, 
почти всегда бесплодны. О терминах всегда можно договориться, тем более, что 
многие из них, будучи камнем преткновения для специалистов, потом морально 
устаревают и заменяются другими, более созвучными данной эпохе. Поэтому, в 
соционике, развиваемой на фундаменте типологии Юнга-Майерс-Бриггс, типы 
названы несколько проще и современнее, чем в буквальном переводе: рассудительный 
интровертированный ощущающий мышлительный тип, в соционическом варианте 
называется логико-сенсорным интровертом. 
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Три буквы новой аббревиатуры заменили американскую, содержащую четыре. 
Например тип 13Т] пишется в таблице А.Аугустинавичюте как ЛСИ. В соционике 
существует правило: первая буква в названии типа, обозначающая логику или этику, 
говорит о рациональности типа. Соответственно, если впереди расположена буква, 
обозначающая сенсорику или интуицию, это свидетельствует об иррациональности 
типа [Аугустинавичюте]. 

Украинский соционик В.Гуленко еще больше упростил систему типных 
обозначений, предложив название типа, состоящее всего из двух букв латинского 
алфавита. Обе буквы аббревиатуры соответствуют названиям доминирующих функций 
типа, а последовательность расстановки букв говорит о рациональности или 
иррациональности, а также об экстраверсии или интроверсии конкретного типа. 

Принцип расшифровки типа по буквенному обозначению прост: расположение 
на первом месте букв, обозначающих деловую логику, эмоции, волевую сенсорику и 
интуицию возможностей говорит об экстравертности типа. Эти же обозначения, 
занимающие второе место, свидетельствуют о его интровертности. Символы логики и 
этики (в обоих вариантах), стоящие на первом месте, означают рациональность типа, 
их расположение во втором ряду - его иррациональность. 

Например, рациональный логико-сенсорный интроверт обозначается буквами 


ГЕ. 
Буквенные обозначения функций: 
Р - деловая логика Е- волевая сенсорика 
Г, - структурная логика $ - сенсорика ощущений 
Е- эмоции Т- интуиция возможностей 
К - этика отношений Т-интуиция времени 


Параллельная система названий, предложенная также А.Аугустинавичюте, 
носит скорее образно-художественный и гуманитарный характер, чем научный. Она 
построена на основе псевдонимов - имен известных личностей (писателей: 
А.Дюма-отца, В.Гюго, Максима Горького, Джека Лондона, Т.Драйзера, Оноре де 
Бальзака Ф.М.Достоевского, поэта С.Есенина, вождя Великой Французской 
революции М.Робеспьера, полководца Второй мировой войны - маршала Г.К.Жукова, 
императора Франции Наполеона Бонапарта, ученого - естествоиспытателя Т. Гексли, 
известного французского киноактера Ж. Габена, литературных и киногероев: 
Дон-Кихота, Гамлета и Штирлица): 


1. ИЛЭ - Дон Кихот 9. ЛИЭ - Джек Лондон 
2. СЭИ - Дюма 10. ЭСИ - Драйзер 

3. ЭСЭ - Гюго 11. СЭЭ - Наполеон 

4. ЛИИ - Робеспьер 12. ИЛИ - Бальзак 

5. ЭИЭ - Гамлет 13. ИЭЭ - Гексли 

6. ЛСИ - Максим Горький 14. СЛИ - Габен 

7. СЛЭ - Жуков 15. ЭИИ - Достоевский 
8. ИЭИ - Есенин 16. ЛСЭ - Штирлиц 


Несмотря на определенную привлекательность такой системы названий, сделав- 
шей соционику простой и доступной для широкого круга поклонников, особенно - для 
людей с образным мышлением, она имеет свои недостатки. При более подробном 
изучении биографий людей, чьи имена несколько поспешно были взяты в качестве 
псевдонимов, оказывается, что их мышление, образ жизни и творчество во многом 
расходятся со стереотипами поведения их соционических аналогов, а некоторые, из-за 
недостатка информации или исторической удаленности, вообще не вызывают никаких 
ассоциаций. 
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Биографы, описывающие одного и того же известного человека, тоже могут 
по-разному интерпретировать его характер. Поэтому использование в соционике имен 
известных людей в качестве названий типов приводило к недоразумениям. 

В связи с этим, использование псевдонимов в работе с людьми (семейное и 
управленческое консультирование, профориентация, кадровый отбор и т.д.), а также в 
научных публикациях и деловой переписке вызывает иронически-снисходительное 
отношение к самому предмету соционики и даже откровенное ее неприятие. Тем более, 
что ее методами, усвоенными весьма поверхностно, все чаще пользуются любите- 
ли-непрофессионалы. 

Сохраняясь в Узком кругу любителей соционики как способ сближения 
психологической дистанции, система псевдонимов трансформируется: либо путем 
замены названий на другие, более адекватно отражающие суть характеров социотипов, 
либо путем отказа от старой традиции в пользу сугубо научных терминов. 

Следующая используемая в типологии система - это система общих мотивиро- 
ванных названий. Она возникла в США и, в частности, представлена в книге Д. Кейрси 
и М. Бейтс "Пожалуйста, поймите меня", освещающей подходы американских 
исследователей в области типологии личности. Выбор названия, по их мнению, 
находится в соответствии с притягательным для каждого типа занятием, "которое он 
делает с удовольствием". Приводим американскую систему мотивированных 
названий: 

1. ЕМТР - шуепг - Изобретатель 

2. ТЗЕР - Агаз - Художник 

3. ЕЕ] - ЗеПег - Продавец 

4. ПМТТ - $чепи$: - Ученый 

5. ЕМЕ] - Редазгозче - Педагог 

6. ТТ - Тгазее - Опекун 

7. ЕЗТР - Рготобг - Покровитель 

8. ПМЕР - Очцезог - Искатель 

9. ЕМТТ - НеатагзВа! - Фельдмаршал 

10. ТЕТ - Сопзегуаг - Хранитель 

11. ЕЗЕР - Ещецашег - Конферансье 

12. ПМТР - Агерцес( - Архитектор 

13. ЕТ] - Адтилгаюг - Администратор (Управляющий) 

14. ПМЕ7 - Аифог - Автор (Писатель) 

15. ЕМЕР - Гоигпа|( - Журналист 

16. ТР - Агазап - Мастер 

Как видно из приведенной классификации, американские типологи пошли по 
пути специализации при выборе названий. Некоторые названия, не имеют прямых 
аналогов среди профессий: Опекун, Покровитель, Искатель. Они позволяют более 
широко трактовать области применения способностей данного типа. Однако, упор на 
"мужественности" профессии (например, Фельдмаршал) может вызывать неприятие у 
представительниц прекрасного пола. 

Немаловажен фактор проявления типных качеств у людей с различным 
менталитетом, с разным уровнем интеллекта и культуры, отличиями в географических, 
экономических, ландшафтно - климатических и других особенностях условий жизни. 
Одно дело - выбор профессии в развитой индустриальной стране Европы, другое - в 
островном государстве Полинезии. Но, даже если речь идет о различиях между 
представителями одной расы, к которой принадлежат потомки славян и англосаксов, 
практика показывает, что одни и те же типы склонны по-разному реализовывать свой 
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потенциал. 

Некоторые названия, звучащие нормально в среде североамериканцев и англи- 
чан, вызывают негативное отношение в России или на Украине в связи с их неадекват- 
ностью ментальным особенностям данного этноса. 

Другая сторона неприемлемости некоторых слишком специализированных 
названий заключается в том, что каждый из шестнадцати типов в классификации 
Юнга-Майерс-Аугустинавичюте в реальной жизни вариативен. Эту вариативность дает 
доминирование внутри типа какой-то одной или нескольких функций, что соответ- 
ственно влечет за собой различные изменения в установке на вид деятельности. 

По этой причине, некоторые социотипы не приемлют соответствующие им в 
американской классификации названия. Например, многие ЭСЭ не хотят быть 
"Продавцами" и более положительно воспринимают другие названия, в частности, - 
"Педагог". 

Представители различных соционических школ, переводчики и интерпретаторы 
зарубежных изданий по типологии предлагают и другие варианты названий'. Мы 
считаем наиболее корректным употреблять в качестве наименований типа 
аббревиатуру из двух латинских букв, предложенную В.В.Гуленко. Но иногда легче 
воспринимаются и лучше запоминаются художественные названия типов. В любом 
случае, это - дело вкуса. 

Мы заметили, что логические типы людей предпочитают научные названия, 
этикам больше нравятся литературные псевдонимы. В личном консультировании и на 
производстве проще воспринимаются мотивированные названия. При общении с 
детьми лучше воздерживаться от любых названий. Дети очень восприимчивы к 
новому, но эта восприимчивость часто оборачивается против них же, если не проявить 
нужного такта и осторожности. В любом случае необходим индивидуальный 
подход. 


Варианты типов в соционике 


Опыт диагностики типов личности и консультирования - личного и производ- 
ственного - показывает, что люди, относящиеся к одному типу личности имеют общие 
сходные цели и способы их реализации, близкие стимулы и мотивы. Вместе с тем, они 
могут заметно отличаться по внешним признакам, а также по некоторым особенностям 
мышления и поведения. 

Сказанное подводит нас к мысли о том, что тип личности - понятие неоднознач- 
ное и достаточно сложное. Причина внутритипных различий коренится в относитель- 
ном преобладании одних соционических элементов над другими даже у представите- 
лей одного типа личности. 

Возможно, другие психологические и соционические школы имеют иные 
подходы к типологии. Мы хотим познакомить вас с нашим. Эмпирические 
наблюдения, обобщения и выводы, обмен мнениями с коллегами - все это послужило 
толчком для создания теории подтипов и их описаний. 

Суть в том, что каждый ТИП ЛИЧНОСТИ имеет два наиболее выраженных 
варианта. Назовем их кратко - ПОДТИПЫ. Это явление, с нашей точки зрения, 
объясняется просто: поскольку в модели типа есть всего две основные, ведущие 


= 


- от редакции: проведенная в № 3 за 1995 г. дискуссия о псевдонимах завершилась отказом от псевдонимов в 
научной литературе вообще. В названии ТИМа человека оставлены: символьное обозначение ТИМа, его 
русская аббревиатура и принятая на Западе система из четырех букв по названиям признаков Юнга. Например, 
интуитивно-логический экстраверт обозначается так: ЖП (ИЛЭ, ЕМТР). 
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функции, то логично предположить, что они могут быть неодинаково развиты у 
представителей одного и того же типа личности. Это подтверждают не только тесты и 
эмпирические наблюдения, но и наша концепция энергообмена в модели типа, 
позволившая нам упорядочить и значительно дополнить первые догадки и наблюдения 
наших коллег. 

Следующим шагом в нашей типологии было: выявление 4 ПСИХОФОРМ, 8 
АКЦЕНТОВ типа и 8 ФОРМ ЭМОЦИОНАЛЬНОГО ПОВЕДЕНИЯ как 
ДОПОЛНИТЕЛЬНЫХ ВАРИАНТОВ ТИПА. Нам удалось проследить и обосновать 
особенности совместимости людей на уровне подтипов, психоформ, акцентов типа и 
форм эмоционального поведения, с которыми мы вас познакомим. Все виды 
совместимости построены на базе основных положений теории К.Г.Юнга и 
А.Аугустинавичюте. 

Существуют и другие особенности типов личности, которые мы здесь не рас- 
сматриваем. Это, например, различные ситуативные или ФУНКЦИОНАЛЬНЫЕ 
СОСТОЯНИЯ, а также ряд других устойчивых признаков типа, описанных Гуленко 
В.В. и другими авторами. Они значительно расширяют понятие ВАРИАТИВНОСТИ 
ТИПА при более подробной дифференциации разных признаков. С ними вы сможете 
познакомиться в специальной литературе. 


Подтипы 


Чтобы понять главный принцип образования подтипов, вернемся к началу 
создания типологии. 

Поскольку существуют восемь способов восприятия информации, усиление 
любого из них под влиянием различных факторов, формирует определенные черты 
характера. Это дало возможность Юнгу описать 8 типов и предположить их вариатив- 
ность. В свое время, типологами И.Майерс и К.Бриггс были описаны разные 
комбинации двух ведущих признаков, позволивших расширить юнговскую типологию 
до 16-и типов. Например, юнговский интуитивный тип был представлен в двух 
вариантах: интуитивно-логический и интуитивно-этический. Многими 
исследователями было замечено, что в типологической классификации, взятой за 
основу соционикой в начале ее развития, имеется существенный пробел. Он 
заключается в том, что для достаточно четкого описания характеров необходимо 
учитывать, насколько велико относительное преобладание первой или второй 
ведущей функции в рамках данного типа. 

ПОДТИПЫ образуются только в результате небольшого количественого 
преобладания какой-либо одной из двух ведущих функций типа. При абсолютном 
преобладании второй функции над первой речь пойдет уже о другом типе личности. 
Например, если у интуитивно-логического типа относительно преобладает логика он 
не станет логико-интуитивным типом, а только логическим подтипом интуитив- 
но-логического типа личности. Преобладание в его характере черт юнговского 
мыслительного (логического) типа будет выражено больше, чем у тождественного ему 
типа с преобладанием черт юнговского интуитивного типа. 

Итак, ПОДТИП - это совокупность характерных признаков типа личности, 
проявляющихся при относительном усилении первой либо второй ведущей функции 
данного типа. Разумеется, речь идет о допустимых в рамках данного типа личности 
изменениях, до границы его перехода в другой тип. Эту количественную пропорцию 
необходимо учитывать, так как она значительно изменяет общую характеристику типа. 

Поскольку на ранней стадии развития соционики это не учитывалось, то и 
описания типов были сделаны односторонне. Обычно, в каждом из 16 типов личности 
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можно узнать только один подтип. Первая попытка дать краткие описания подтипов 
была сделана В.Гуленко. 

Нам удалось выявить логические закономерности, влияющие на энер- 
го-информационный обмен в модели типа. Благодаря этому, мы получили 
возможность сделать более подробные и дифференцированные описания 32-х 
ПОДТИПОВ: логического, этического, интуитивного и сенсорного, опираясь на опыт 
и наблюдения как свои, так и других исследователей: В.Гуленко, А.Аугустинавичюте, 
И.Вайсбанда, А.Диденко, А.Букалова. Эти описания будут уточняться и дополняться в 
дальнейшем. 

Подтипы, как и типы личности, являются довольно стабильными 
образованиями. Это дает предпосылки считать их врожденными особенностями 
человека. Но есть и относительно изменчивые характеристики типа, - это 
ДОПОЛНИТЕЛЬНЫЕ ВАРИАНТЫ ТИПА, которые мы сейчас рассмотрим. 


Акценты типа 


Наиболее важным в классификации вариантов типа является выделение в его 
модели усиленного (акцентированного) элемента информационного обмена, который, 
не нарушая общей закономерности работы модели типа, все же оказывает значитель- 
ное влияние на характер и поведение людей, а значит - и на их взаимоотношения. Этот 
феномен мы назвали АКЦЕНТОМ ТИПА. Он привносит дополнительные качества в 
характеристику типа личности. 

Такое устойчивое усиление тех или иных элементов информобмена связано с 
преобладанием у данной личности определенных врожденных черт характера, 
выявленных К.Леонгардом, А.Личко и др. Таких вариантов характеров существует 
много. Однако, как показали последние исследования, наиболее выражены всего 8 
вариантов типичных поведенческих реакций, соответствующих по своим 
характеристикам тем же 8 элементам информационного обмена. 

Эти основные 8 особенностей психических реакций присущи всем. Правда, при 
воздействии неблагоприятных факторов они являются предпосылками для развития у 
некоторых людей разного рода акцентуаций, но ни в коем случае последними не 
являются. Мы рассматриваем нормальные свойства личности до того, как они могут 
при неблагоприятном стечении обстоятельств и генетической предрасположенности 
перейти в болезнь или пограничные с нею состояния. Эти свойства личности 
положены в основу акцентов типа. Таким образом: 

АКЦЕНТЫ ТИПА - это дополнительные характеристики типа 

личности, образующиеся в результате усиления любого из 8 

соционических элементов в модели А, на которые оказывают влияние 

врожденные особенности характера, исследованные К.Леонгардом, А.Б. 

Личко и др. Они присущи всем, но только у некоторых могут перейти в 

болезнь при неблагоприятных обстоятельствах. 

Производя диагностику типа личности, следует учитывать, что общую характе- 
ристику типа уточняют и углубляют описания двух его основных подтипов и дополня- 
ют описания 8 акцентов типа и их различных сочетаний. Чаще сочетаются 2, реже 3 
наиболее выраженных акцента. Таким образом, представители одного и того же типа 
личности, даже имея один и тот же подтип, отличаются друг от друга разными комби- 
нациями акцентов, что делает их не похожими друг на друга. 

Например, если акцент типа соответствует элементу ® ("волевая сенсорика"), 
которая находится в ведущей функции типа, а значит, положена в основу его подтипа, 
то он придает ей свой особый оттенок, а не просто ее усиливает. К традиционной 


№ 2, 1996 45 


Международный институт соционики 


соционической интерпретации определенного элемента информобмена присоединяется 
характеристика соответствующего ему акцента типа. 

Как видим, различные сочетания акцентов типа порождают наиболее 
выраженную и устойчивую вариативность не только 16 типов, но и 32 подтипов. 


Акценты типа и элементы информационного обмена 


Если проследить взаимосвязь между описанными нами акцентами типа и социо- 
ническими элементами, это будет выглядеть следующим образом: 


1. Этике отношений [5 соответствует акцент, который мы назвали Миротворец. 
Его носитель - лучший специалист в области взаимопонимания. 

р Эмоциям @в соответствует акцент Романтик. Владелец его - наиболее склонен к 
сильнейшим эмоциональным всплескам и умеет передавать свое настроение 
окружающим. 

5 Логика соотношений [] лежит в основе акцента Логик, наличие которого сооб- 


щает личности прекрасные аналитические способности, склонность все упоря- 

дочивать и приводить в систему. 

4. Логика дела № дает развитие акценту Профессионал. Личности с таким акцен- 
том стремятся к достижению мастерства в своей области благодаря деловой 
смекалке. 

Э: Интуиция времени /А побуждает к поиску вечных истин и совершенных 
отношений обостренно чувствующего противоречия внешнего мира 
Прогнозиста. 

6. Интуиция возможностей А дает пищу для воображения Фантазера, 
находчивого и изобретательного, но немного оторванного от реальности 
человека. 

го Сенсорика ощущений О способствует развитию акцента Эпикуреец, умеющего 
не только ценить, но и активно создавать себе и окружающим физический 
комфорт. 

8. Сенсорика воли ® порождает акцент Победитель, для которого невыносимо 
любое поражение и потому он всегда готов к борьбе и упорен в преодолении 
трудностей на пути к достижению своих целей. 

Как правило, у каждого человека наиболее ярко выражены два акцента, и мы 
обычно имеем дело с их сочетанием. Основной из них - тот, который проявлен ярче; 
второй, менее заметный, - дополняющий. Если оба акцента - основной и 
дополняющий - соответствуют обеим ведущим функциям типа, в таких случаях мы 
имеем дело с "чистыми типами", с диагностикой которых вообще нет проблем. У таких 
людей легко можно определить и их основной подтип. Но так бывает сравнительно 
редко. 

Обычно один из акцентов типа совпадает с одной из двух ведущих функций 
типа, а второй - нет, и если этот 2-й акцент типа достаточно выражен это вызывает 
много сложностей в диагностике типа. Это происходит потому, что слишком развитый 
дополнительный акцент (не совпадающий с ведущими функциями типа), оказавшись 
нехарактерным для данного типа личности, как бы немного сдвигает данный тип на 
границу с каким-то другим типом, у которого он находился бы в ведущих позициях. 

Яркость проявления основного акцента типа (находящегося в одной из 2 
ведущих функций типа) зависит от того, насколько сильно он преобладает над допо- 
лнительными акцентами. Если это преобладание относительно невелико, то основной 
акцент типа становится менее выраженным, поскольку в таком случае на него оказы- 
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вают заметное влияние характеристики относительно сильно развитых дополнитель- 
ных акцентов типа. 

Акценты типа формируются под воздействием врожденных подтипных 
склонностей человека и влияния внешних факторов. Основной акцент типа имеет 
относительно стабильный характер. Это значит, что у человека на протяжении 
длительного времени вырабатывается преобладание какого-то одного ведущего 
акцента над дополнительным. Основной акцент типа, как правило, не меняется, так как 
это привело бы к изменению подтипа - устойчивого по своей природе признака 
типа. 

Дополнительный акцент типа под влиянием обстоятельств может измениться, 
но на это потребуется много времени и усилий. Если же это произошло, окружающие 
говорят, что человек сильно изменился, стал совсем другим. Но его тип личности при 
этом не поменялся. Просто человек выработал в себе другую форму поведения, не 
присущую его типу личности. Это может сопровождаться ощущением внутреннего 
дискомфорта, иногда требующего соционической психокоррекции. 


Формы отношений 


Наряду с акцентами типа, существует 8 форм эмоционального поведения, 
относительно взаимосвязанных с акцентами типа и 8 соционическими элементами. 
Имея общие истоки в механизме информационного обмена, они различаются по 
своему содержанию. У каждого типа личности и акценты и формы чувств имеют свои 
особенности, продиктованные основными типными различиями. Мы же пока имеем 
возможность рассматривать их лишь обобщенно, в отрыве от конкретных типов 
личности. Поэтому могут возникать небольшие  рассогласования между 
дополнительными признаками типа, присущими любому из 16 типов личности при 
чисто отвлеченном его анализе, и проявлениями этих дополнительных признаков у 
конкретного человека. 

В будущем мы планируем описания 32 вариантов типов, которые будут 
включать в себя описания каждого из 8 акцентов типа. Пока мы сделали первый шаг в 
этом направлении и предлагаем вам примерить к себе эти дополнительные признаки, 
самостоятельно отбрасывая то, что окажется лишним для вас. 

Если провести аналогию между формами любви как главными ориентирами 
эмоционального поведения типов личности и 8 соционическими элементами (приво- 
дятся названия видов любви, используемые в литературе, за исключением 
двух - Аналита и Викториа, - предложенных авторами), получим следующую 
классификацию: 
| Сторгэ, - эта форма проявления чувств соответствует развитию у данного 

социотипа элемента информобмена, называемого этикой отношений, то есть 

умению создавать прочные и теплые отношения, сглаживать противоречия и 


конфликты. 

2: Маниа - соответствует функции эмоций и олицетворяет господство чувств над 
разумом, а настроения - над отношениями. 

5; Аналита - этот вид проявления чувств соответствует структурной логике, 


аналитическому, рассудочному подходу, соблюдению общепринятых правил и 
этических норм поведения. 


4. Прагма - соответствует элементу деловой логики, в основу которой положена 
польза и целесообразность чувств и поступков. 
5. Агапэ - эта разновидность проявления чувств связана с усиленной у социотипа 


интуицией времени. Наделяет человека способностью покоряться своей судьбе, 


№ 2, 1996 47 


Международный институт соционики 


жертвовать собой ради других. 

Филиа - соответствует интуиции возможностей. Связана со способностью 
проникать в духовный мир человека и находить общие с ним интересы. 
Эрос - этот вид эмоционального поведения соответствует сенсорике ощущений, 
так как строится на чувственном влечении и сопровождается эстетическим 
восхищением объектом чувств. 

Викториа - соответствует волевой сенсорике, то есть, радостным физическим 
ощущениям от собственной власти и победы над партнером. Может 
сопровождаться падением интереса к объекту любви, если он не оказывает 
сопротивления или не покоряется воле победителя. У экстравертов это часто 
чревато стремлением к новым победам. 


Формы эмоций 


Мы заметили, что каждому виду любви присущи наиболее распространенные 8 


видов эмоций, описанных Б.И. Додоновым: 


1. 


Отношениям типа Сторгэ чаще бывают свойственны наиболее глубоко и полно 
переживаемые Альтруистические эмоции, побуждающие к состраданию и дея- 
тельной помощи людям. 

Отношениям типа Маниа - Коммуникативные эмоции, возникающие как 
сильнейший эмоциональный отклик на эмоции других людей. 

Отношениям типа Аналита чаще присущи Гностические эмоции, связанные с 
аналитическим подходом ко всему и радостью от познания различных законо- 
мерностей окружающего мира. 

Отношениям типа Прагма присущи более частые, чем другим, переживания, 
вызванные процессом и результатом работы, так называемые, Праксические 
эмоции. 

Отношениям типа Агапэ свойственно более полное переживание Эстетических 
эмоций, связанных с духовными ценностями, искусством и поэзией, красотой 
окружающего мира и философией. 

Отношениям типа Филиа в наиболее полной мере присущи Романтические 
эмоции - переживание таинственного и загадочного, связанные с 
проникновением в скрытую суть явлений. 

Отношениям типа Эрос - вполне земные, в т.ч. плотские радости, которые 
приносят развитые в этом случае Гедонистические эмоции. 

Отношениям типа Викториа больше других свойственны Глорические эмоции, 
связанные с осознанием собственного превосходства над другими, способ- 
ностью испытывать острые ощущения от удовлетворенного честолюбия или, в 
противном случае, не менее острые уколы самолюбия. 


Формы отношений и акценты типа 


Поскольку существует связь между видами любви и акцентами типа, каждый 


социотип имеет склонность к сочетанию двух видов любви (а также и эмоций), соот- 
ветствующих его основному (подтипному) и дополнительному акцентам типа. Можно 
проследить следующие связи между акцентами типа и формами проявления 
чувств: 

1. Сторгэ больше присуща компромиссному Миротворцу, стремящемуся к полной 
гармонии в отношениях. 

2. Маниа - Романтику, испытывающему на себе всю власть эмоций. 

3. Аналита свойственна хладнокровному Логику. 
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4. Прагма - трезвому и практичному Профессионалу. 

5. Агапэ характерна для отвлеченного Прогнозиста, влюбленного зачастую в несущес- 
твующий идеал. 

6. Филиа присуща Фантазеру, нуждающемуся в понимании. 

7. Эрос - Эпикурейцу, предпочитающему сферу приятных ощущений всему 


другому. 
8. Викториа типична для Победителя, не склонного к компромиссам. 


Психоформы типа 


Кроме акцентов типа и форм эмоционального поведения людей, существуют 
еще такие дополнительные признаки типа, как ПСИХОФОРМЫ, или ФОРМЫ 
ПОВЕДЕНИЯ ЛЮДЕЙ. Они имеют много общего с теорией психоформ 
американской исследовательницы С.Деллинжер. Это сходство дает основание 
предположить существование взаимосвязи между соционическими элементами 
информобмена, нашими психоформами типа и психоформами Деллинжер. Разница 
лишь в том, что мы обычно рассматриваем 4 психоформы, а не 5, как это делает 
американская исследовательница. Но мы знаем, какие типы личности чаще других 
предрасположены к этой 5-й, "неустойчивой" психоформе, являющейся переходным 
образованием. При наступлении гармонии человека с внешней средой переходная 
психоформа эволюционирует в одну из более устойчивых. В дискомфортной среде или 
в стрессе эта неустойчивая форма поведения может затруднить диагностику из-за 
неопределенности ответов тестируемого. 

Очевидно, что в характере человека чистые психоформы практически не встре- 
чаются. В нашей соционической классификации мы, как правило, имеем дело с сочета- 
нием двух психоформ, соответствующих обычно двум ведущим соционическим 
функциям. Одна из них преобладает и это дает основание предположить возможный 
акцент типа, связанный с данной психоформой. 

В связи с тем, что психоформы - это дополнительные, а не главные признаки 
типа, усиление той или иной психоформы не может оказывать доминирующего 
влияния на типные и подтипные характеристики, а лишь - второстепенное. 

Психоформы типа и элементы информационного обмена 


| Усиленной логике соответствует развитостьъ нормирующей формы 
личности. 

2. Акцентированная этика способствует развитию гармонизирующей формы лич- 
ности. 

Е Усиление в типе акцента на сенсорике предполагает развитость доминантной 
формы личности, которая проявляется менее демонстративно у интровертов. 

4. Развитая интуиция соответствует творческой форме личности. 


Исключение составляет дополнительная, так называемая, неустойчивая, 
форма личности, соответствующая Прямоугольнику Деллинжер. Причину ее 
образования, возможно, следует искать в особенностях функциональной асимметрии 
мозга. Это вполне нормальная психоформа, приближающаяся больше к доминантной 
или творческой. 

Иногда под влиянием обстоятельств, люди могут вырабатывать другие формы 
поведения, и тогда кажется, что изменился подтип человека, но это не так. Подтип 
изменить сложно и это дает основание предполагать его врожденный характер. В таких 
случаях изменяется лишь дополнительный акцент типа и соответствующая ему 
психоформа поведения. Дело в том, что существует некоторая взаимосвязь между 
акцентами типа, психоформами и юнговскими признаками. Психоформы отражают 
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усиление каждого из 4 юнговских признаков: логики, этики, сенсорики и интуиции в 
двух их проявлениях: интровертном и экстравертном, - т.е. в целом соответствуют 8 
соционическим элементам информобмена. Каждая психоформа, по нашим 
наблюдениям, обычно соответствует определенному акценту типа. Для правильной 
диагностики типа необходимо учитывать нюансы взаимосвязей психоформ и 
элементов информационного обмена в модели типа личности. 

Одна из трудностей социодиагностики заключается в том, что, вследствие 
компенсаторных механизмов, элементы информобмена, противоположные по своему 
значению: логика и этика, сенсорика и интуиция, - и соответствующие им 
психоформы, как бы играют роль друг друга. У логиков это часто - ролевая этика, у 
сенсориков - интуиция, и наоборот. Человеку бывает трудно разобраться, что именно 
является его сутью, а что - ролью. Поэтому многие, отвечая на вопросы тестов, 
выбирают ответы по принципу компенсации. Вот почему необходима комплексная 
социодиагностика, уточняющая результаты тестов. 

Как нам представляется, существует прямая связь между психоформами С.Дел- 
линжер и типологей СТИЛЕЙ МЫШЛЕНИЯ — американских психологов 
А.Харрисона и Р.Брэмсона. В главных чертах эта взаимосвязь выглядит так: 

1. Квадрат Деллинджер - это "Аналитик" у Харрисона-Брэмсона. 

2. Круг - "Идеалист". 

3. Треугольник - "Реалист". 

4. Зигзаг - "Синтезатор". 

5. Неустойчивая, переходная форма, чаще соответствующая сенсорике или интуиции 
(или граничащая с ними), - Прямоугольник Деллинжер и "Прагматик" Харрисо- 
на-Брэмсона. 


Стили мышления и другие дополнительные признаки типа 
На наш взгляд, очевидна взаимосвязь между СТИЛЯМИ МЫШЛЕНИЯ, 


ПСИХОФОРМАМИ И АКЦЕНТАМИ типа, поскольку все эти дополнительные 
признаки типа свидетельствуют об усилении определенных соционических элементов 
информационного обмена. Такая закономерность облегчает нам диагностику акцентов 
типа и обогащает их понимание. 

Однако, мы заметили, что при диагностике типа и его двух основных 
подтипов, ориентация на дополнительные признаки может привести к ошибкам, если 
не учитывать следующую закономерность: 

Соционический тип и его два ведущих подтипа со свойственными им 

психоформами и стилями мышления более актуально проявляются при 

общении людей на информационном и социальном уровне. Акценты 

типа со свойственными им формами отношений и типами эмоций имеют 

более важное значение при общении на психоэмоциональном и 

физическом уровнях информационного обмена. 

Рассмотрим композицию из 8 вариантов (или акцентов) типа и некоторых допо- 
лнительных признаков типа: 


Синтезатор Творческая Фантазер и Прогнозист 
Идеалист Гармонизирующая | Романтик и Миротворец 


Аналитик Нормирующая Логик и Профессионал 
Реалист Доминантная Победитель и Эпикуреец 
Прагматик Переходная Смешанные 
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Если проанализировать виды эмоционального поведения, присущие людям с 
определенными стилями мышления, можно заметить следующую тенденцию: 


Формы отношений | Формы эмоций 


Синтезатор Филиа и Агапэ Романтические и Эсте- 
тические 

Идеалист Сторгэ и Маниа Альтруистические и 
Коммуникативные 


Аналитик Аналита и Прагма Гностические и Прак- 
сические 

Реалист Эрос и Викториа Гедонистические и 
Глорические 


Прагматик Смешанные Смешанные 


Конечно, в любом случае правила, построенные на тенденциях, оставляют 
место для исключений, но их, как показывает практика, не так уж много. Изучая себя и 
близких, вы сможете в этом убедиться, если только в самом начале не допустите 
ошибки в определении своего типа личности, а также - ведущего и дополнительного 
акцентов типа. 

Классификация типов высшей нервной деятельности русского физиолога 
Павлова органично дополнит картину ваших соционических и психологических 
особенностей и позволит вам расширить представление о себе. Темперамент, наряду с 
другими дополнительными признаками типа, также оказывает значительное влияние 
на характер и поведение человека и его отношения с другими. Таким образом, вы 
узнаете еще одну из причин поведенческих различий у людей одного типа личности. 

Вам наверное интересно узнать, сколько вообще может быть ВАРИАНТОВ 
ТИПА ЛИЧНОСТИ ? Окончательное число мы пока назвать не можем, поскольку 
наши исследования в этой области продолжаются. Начнем с того, что каждый тип 
личности имеет два подтипа, отличающихся друг от друга, поэтому 8 акцентов типа 
по-разному проявляются в рамках каждого из 2 подтипов, создавая 16 вариантов 
каждого типа личности. А если принять во внимание разные сочетания ведущего и 
дополнительных акцентов, психоформ, темпераментов и многих других 
дополнительных соционических и психологических признаков, которые мы не имеем 
возможности здесь рассмотреть, то будет ясно, почему представители одного типа 
личности бывают так не похожими друг на друга. 

Мы сделали попытку увязать подходы отечественных и западных типологов не 
только для того, чтобы упорядочить и расширить информацию о типе личности, но 
также с целью облегчить диагностику типа личности при тестировании. 

Подводя итог, можно сказать, что на человека прежде всего оказывает влияние: 


1. тип личности; 

2. подтип (как относительное преобладание в типе одного из 8-и основных юнгов- 
ских типов личности); 

3. акцент типа с присущими ему характеристиками, в том числе - психоформами, 
стилями мышления, формами эмоционального поведения (видами отношений и 
эмоций); 
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4. и, наконец, темперамент. 

Исследования в этой области продолжаются, и не исключено, что число вновь 
обнаруженных факторов, влияющих на личность, будет расти, расширяя тем самым 
наши познания в данной области. 

Мы не исключаем влияния генетических, астрологических, воспитательных и 
других факторов, которые не являются предметом нашего изучения. Кроме того, в 
разных ситуациях временно усиливается любой из 8 соционических элементов инфор- 
мационного обмена. Это также находит свое отражение в работе модели типа в виде 
ФУНКЦИОНАЛЬНОГО СОСТОЯНИЯ ТИПА. Но это уже будет ситуативным, а не 
константным проявлением характера личности. В таком временном, неустойчивом 
состоянии человек может вести себя как любой другой тип личности, но долго в этой 
роли оставаться не может. 
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СТАТИСТИЧЕСКИЙ АНАЛИЗ В ДИНАМИЧЕСКОЙ СОЦИОНИКЕ 


Исследованы экспериментально сенсорные, вегетативные и иные 
реакции студентов различных типов личности в процессе учебной дея- 
тельности. Получена связь известных в соционике групп типов (темпера- 
ментных, установочных, перцептивных и др.) с факторами Кеттела. 

Ключевые слова: соционика, группы, этика, сенсорика, интуиция, 
логика. 


Сухой язык цифр для некоторых типов личности имеет гораздо большее значение, чем 
самые оригинальные гипотезы и наблюдения. Так поговорим на этом языке с использованием 
общепринятых подходов статистического анализа. 

В исследовании, проведенном в сентябре-декабре 1993 года, участвовали 73 студентки 
1 курса факультета начальных классов Томского педагогического института (возраст 18-19 
лет). В течение первого семестра обучения они ответили на опросники Айзенка, Кеттела, 
Личко и стрессонеустойчивости [1]. Были определены некоторые особенности интеллекта: 
память на образы и цифры, способность к решению логических задач и определение 
избирательности внимания [1]. По итогам первой экзаменационной сессии анализировалась 
учебная деятельность студентов. Соотнесение личности студента с юнговскими типами 
мышления, более тонкая их дифференциация осуществлялись с помощью собственной 
оригинальной методики, разработанной на основе учета индивидуального профиля 
функциональных асимметрий человека и ответов соционического опросника. По результатам 
диагностирования типы группировались в темпераментные, установочные, перцептивные, 
коммуникативные, аргументативные и фрейдовские (психоаналитические) группы. Кроме того, 
отдельно, на основе признаков функциональной асимметрии, социотипы организовывались в 
ФАМ-группы, количество которых было равно 8. 

В качестве объективных коррелятов степени эмоционального напряжения были 
измерены артериальное давление и частота сердечных сокращений в состоянии покоя, с 
помощью которых рассчитывался вегетативный индекс Кердо (ВИК) [2]. У всех студентов 
определялся порог тактильной чувствительности на правой и левой руках в области предплечья 
[2]. 

Статистическую обработку данных проводили с использованием корреляционного и 
однофакторного дисперсионного анализа пакета программ ЗаютаЙс$ на персональной ЭВМ. 

В настоящее время проведена только предварительная обработка результатов 
исследования. 

Целью данного исследования было выяснение психофизиологических характеристик 
человека, позволяющих прогнозировать индивидуальные особенности его адаптации к 
обучению в институте, и определение возможности использования для этого юнговской 
типологии личности. Следует учитывать, что при изучении полученных результатов я работал 
в терминах динамической соционики, основные принципы которой разработаны В.В.Гуленко 
[3]. 

В результате анализа полученных данных была установлена связь различных 
соционических групп с ВИК, величина которого указывает на превалирование тонуса центров 
симпатической (симпатотония) или парасимпатической (ваготония) вегетативной нервной 
системы в регуляции функций организма. При этом можно было построить следующие ряды: 


Иррациональные типы < Рациональные типы 
п=35 п=36 р<0.02. 
Сенсорные типы < Интуитивные < Логические < Этические 
п=24 П=13 П=11 п=24 


только тенденция к связи, р=0.06 
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Группы установки: 


Таким образом, можно заключить, что в наибольшей степени симпатотония выражена у 
этических типов, а в наименьшей - у сенсорно-логических и интуитивно-логических типов, что, 
очевидно, и объясняет основные черты их характера и поведения. 

В нашей работе была обнаружена связь типов личности с памятью на цифры. При этом 
строились следующие ряды: 

Интровертированные типы < Экстравертированные типы 

п=45 п=27 
только в виде тенденции к связи, р<0,06, 


Группы перцепции: 


Как можно видеть, сенсорно-логические и логико-сенсорные типы отличаются лучшей 
памятью на цифры. Это, по-видимому, может быть связано с хорошо развитыми у этих типов 
способностями к построению зрительных образов (функция сенсорики) и оперированию 
символами (логика), сочетание которых облегчает процедуру запоминания цифр, по сравнению 
с другими соционическими типами. 
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В нашем исследовании была выявлена связь соционических типов личности с 
успешностью решения логических задач. При этом выявлена тенденция к связи этого 
показателя интеллекта с юнговскими группами: 

Этические < Сенсорные < Интуитивные < Логические 
ТИПЫ ТИПЫ ТИПЫ ТИПЫ 


и достоверная связь с группами аргументации: 


Как и ожидалось, более способными к решению логических задач оказались типы, у 
которых функция логики располагается в первой позиции. Но представляется парадоксальным, 
что те логические типы, у которых функция логики во второй позиции, обладали наихудшей 
способностью к обнаружению логических закономерностей, Мы объясняем это тем, что, 
вероятно, низкая способность к логике у студентов, относящихся к @[1, АГ], ОМ, /М - типам, 
которые приняли решение обучаться на факультете начальных классов, может быть 
обусловлена невостребованностью функции логики в их реальной жизни. 

Важно отметить, что при обработке полученных данных было установлено, что 
рациональные типы характеризуются более высокой успеваемостью - их средний балл 
составил 4.2-0.1 против 3.9-0.1 балла у иррациональных типов (р<0.04). 

Кроме того, статистический анализ полученных результатов позволил выявить связь 
различных типов личности с факторами опросника Кеттела. В связи с этим, ниже будут 
продемонстрированы обнаруженные закономерности. 


Фактор Е. БЕСПЕЧНОСТЬ 


Обработка полученных данных методом дисперсионного анализа позволила 
обнаружить существенные связи этого фактора с различными соционическими группами. Так, 
ФАМ-группы расположились по мере уменьшения оценок Беспечности в следующий ряд: 


р=0.066 


р= 0.0301 
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Стимульные группы: 


Фрейдовские группы: 


Таким образом, можно сделать заключение о том, что наибольшие значения фактора 
Беспечность характерны для типов, у которых сильной функций является сенсорика, а 
наименьшие значения - для типов, у которых одной из сильных функций является интуиция. 
Кроме того, наибольшие оценки по фактору имели экстравертированные типы. Это совпало с 
обнаруженной корреляцией Беспечности с величиной Экстраверсии опросника Айзенка 
(1=0.5125, р<0.06). 

Важно отметить, что студенты с высокими оценками анализируемого фактора 
характеризовались существенно меньшим изменением ВИК после физической нагрузки (г=- 
0.2817, р<0.05). Это свидетельствует о том, что фактор Беспечность, несомненно, связан с 
особенностями регуляции физиологических функций организма, причем лучшая 
переносимость физической нагрузки сопровождается жизнерадостностью и общительностью. 
Вот как интерпретируется данный фактор: 


С первого взгляда, может показаться, что это фактор состояния, а не личности. Однако, 
это не так. Доказано, что по фактору Е имеются устойчивые различия между людьми. 
Исследования показывают, что степень выраженности этой черты соответствует степени 
ингибиции (давления) при воспитании. Ингибиция может зависеть как от условий жизни и 
культурных норм, так и от семейных традиций. Существует доказательство значимых 
изменений уровня 5игоепсу личности при фронтальной лоботомии, после психотерапии при 
умеренной алкогольной интоксикации. 

Высокие оценки по фактору характерны для лиц бодрых, активных, беспечных, легко 
воспринимающих жизнь. Они живут, не задумываясь серьезно над событиями, легко относятся 
к жизни, верят в удачу и свою счастливую звезду, о будущем не заботятся, строят жизнь по 
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принципу "авось, пронесет". Исследования показывают, что эти лица имеют, в основном, более 
простой, более оптимистичный характер, или у них более беспечное отношение к жизни за счет 
уменьшения стремлений. 

Социологически установлены положительные корреляции между зисепсу и 
длительностью холостяцкой жизни, стремлением жить в центре больших городов, любовью к 
путешествиям и переменам. 

Низкие оценки свидетельствуют о сдержанности, озабоченности, склонности все 
усложнять, ко всему подходить слишком серьезно и осторожно. Такие лица живут в 
постоянном беспокойстве о своем будущем, озабочены последствиями своих поступков, 
постоянно ожидают возможных неудач и несчастий. Для защиты от неудач принимают 
предохранительные меры, старательно планируют свои поступки. 


Фактор а. ОТВЕТСТВЕННОСТЬ 


Дисперсионный анализ показал, что более высокие оценки по фактору С имеют 
интровертированные типы: 
интровертированные > экстравертированные 
п=44 п=26 
Очень важно, по нашему мнению, отметить обнаруженную тенденцию к связи данного 
фактора с соционическими группами: 


Группы коммуникации: 


р=0.0195 


Следует обратить внимание и на выявленную корреляцию фактора @ с величиной 
Экстраверсии опросника Айзенка (1=-0.2388, р<0.05). При этом, студенты с низкими оценками 
по анализируемому фактору характеризовались большей экстравертированностью по Айзенку. 

Таким образом, наибольшей дисциплинированностью, собранностью и ответствен- 
ностью отличаются рациональные интровертированные типы с сильной логикой отношений [1 
и этикой отношений [5. Напротив, наиболее недисциплинированными и безответственными 
оказались экстравертированные типы с волевой сенсорикой ® и логикой действия №. То, что 
последние (относящиеся к рациональным типам) опередили волевых сенсориков (относящихся 
к иррациональным типам), представляется связанным только с тем, что некоторые (то есть не 
все) О-личности (тип №0 был только один) руководствуются в жизни в большей степени не 
общественными нормами и нормами коллектива, а собственной эгоистической выгодой 
(особенность функции №). И именно такие типы приняли решение об обучении на факультете 
начальных классов. 

Вот как трактуется фактор Ответственность: 


Сила "сверх-я" Слабость "сверх-я" 


Высокая совестливость Недобросовестность 
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Фактор С содержательно напоминает фактор С (сила "Я"), особенно в том, что касается 
регуляции поведения. Разница заключается в том, что фактор С характеризует настойчивое 
стремление к соблюдению моральных требований, которое не характерно для почти 
флегматичного поведения лиц с высокими оценками по фактору С. 

На полюсе высоких значений фактора находятся такие черты, как чувство 
ответственности, обязательность, добросовестность, стойкость моральных принципов. Эти 
лица глубоко порядочны, не потому, что это может оказаться выгодным, а потому, что они не 
могут поступить иначе, согласно своим убеждениям. Они точны и аккуратны в делах, во всем 
любят порядок, правил не нарушают, выполняют их буквально даже тогда, когда правила 
кажутся пустой формальностью. Высокая добросовестность, сознательность обычно 
сочетаются с хорошим самоконтролем и стремлением к утверждению общечеловеческих 
ценностей, иногда в ущерб личным, эгоистическим целям. 

Человек, имеющий низкую оценку по фактору, склонен к непостоянству, легко бросает 
начатое дело. Ленивый, недобросовестный, эгоистичный, он не прилагает усилий к 
выполнению общественных требований и культурных норм, презрительно относится к 
моральным ценностям, ради собственной выгоды способен на нечестность, обман. Низкие 
оценки по фактору С бывают у асоциальных психопатов, правонарушителей и других групп 
лиц, которые характеризуются низкими моральными качествами. 


Фактор Н. СМЕЛОСТЬ 


В результате дисперсионного анализа полученных Данных удалось установить 
следующие закономерности и построить ряды: 


ФАМ-группы: 


Стимульные группы: 
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Фрейдовские группы: 


Группы перцепции: 


Группы установки: 


Юнговские группы: 


Из представленных данных видно, что наибольшие оценки по анализируемому фактору 
характерны для экстравертированных сенсорных и этических типов, а наименьшие - для 
экстра- и интровертированных интуитивных и, в меньшей степени, -для логических типов. 
Более того, в ФАМ -группах высокие оценки оказались у интровертированных сенсориков. 
Это, очевидно, связано с тем, что многие ® 1 ведут себя и отвечают на опросники как 
экстраверты (а в нашем случае было 12 ® 2 и только 2 ® 3). В качестве подтверждения, можно 
рассматривать обнаруженный факт корреляции величины фактора Смелость со значениями 
шкалы Экстраверсии опросника Айзенка (1=0.6185, р<0.00). 

Корреляционный анализ показал, что исследуемый фактор находится в прямой 
зависимости с памятью на цифры (г=0.2563, р<0.05) и в обратной зависимости с величиной, 
определяемой по опроснику "стрессонеустойчивость" (г=-0.2839, р<0.01). Это означает, что 
студенты, устойчивые к стрессирующим воздействиям и с высокими оценками по фактору 
Смелость характеризуются лучшей памятью на цифры. 

Интересно отметить, что фактор Смелость коррелировал с тактильной чувстви- 
тельностью на правой и левой руках (т=-0.2241, р<0.05 и г=-0.2248, р<0.05, соответственно). То 
есть, студенты с высокими оценками по фактору имели более выраженную тактильную 
чувствительность. 

Интерпретация фактора Смелость: 


Е 


Смелость Робость 
Общительный Застенчивый 


Оживление в присутствии лиц проти- Смущение в присутствии лиц проти- 
воположного пола воположного пола 
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ПО ЗИ ПО 


Это четко определенный фактор, который выделяется даже при приближенном 
определении факторов. Современные представления связывают его с чувствительностью 
вегетативной нервной системы к угрозе. Существуют доказательства, что это один из двух-трех 
наиболее сильно наследственно обусловленных факторов. 

Высоки оценки свидетельствуют о невосприимчивости к угрозе, о смелости, 
решительности, тяге к риску и острым ощущениям. Обследования лиц с Н+ показывают, что 
они свободно вступают в контакты, не испытывают трудности в общении, охотно и много 
говорят, не теряются при столкновении с неожиданными обстоятельствами, о неудачах быстро 
забывают, не делают надлежащих выводов из перенесенных наказаний. 

В групповой деятельности лиц с Н+ часто выбирают лидерами, особенно если 
деятельность группы связана с соперничеством, соревнованиями или риском. По-видимому, 
этот фактор является важным для достижения успеха в тех видах деятельности, где требуется 
умение противодействовать усталости при работе с людьми и выдерживать эмоциональные 
нагрузки. Имеются экспериментальные данные, указывающие на то, что у этих лиц часто 
бывают подъемы систолического давления и они чаще болеют коронарными заболеваниями, 
что связано с их большой эмоциональной активностью. 

Личности с низкой оценкой имеют сверхчувствительную симпатическую нервную 
систему, что делает их остро реагирующими на любую угрозу. Именно по этой причине 
отрицательный полюс называется тесйа (сокращение от "повышенная чувствительность к 
угрозе"). Эти индивиды считают себя крайне робкими, неуверенными в своих силах, терзаются 
необоснованным чувством собственной неполноценности, медлительны и сдержанны в 
выражении своих чувств, не любят работать в контакте с людьми, предпочитают иметь одного- 
двух близких друзей вместо большой компании, не могут поддерживать контакты с широким 
кругом людей. 


ЗАКЛЮЧЕНИЕ 
1. Статистический анализ результатов исследования показал наличие корреляционных 
связей между соционическими группами и личностными свойствами, определяемыми 
по опроснику Р.Кеттела, а также связь с величиной вегетативного индекса Кердо. 
2. Разработанный алгоритм определения социотипа с учетом индивидуального профиля 
функциональных асимметрий человека является эффективным и может найти 
применение в качестве экспертного способа диагностики соционической структуры 


личности. 
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О ПЕРВИЧНЫХ КАНАЛАХ ВОСПРИЯТИЯ ИНФОРМАЦИИ, 
или 
ПОЧЕМУ КОНФЛИКТЕРЫ ВСТУПАЮТ В БРАК 


Наблюдаемый феномен притяжения партнеров, находящихся в 
отношениях конфликта и ревизии объясняются формированием у 
индивидуума первичных недифференцированных каналов восприятия 
информации по блокам СуперЭго - СуперИд и Эго-Ид модели А. 
Поэтому эти отношения могут первоначально восприниматься как 
дуальные или полудуальные. 

Ключевые слова: соционика, отношения, конфликт, ревизия, 
дуальность, полудуальность 


Как показывают наблюдения соционических отношений в обществе, 
соционические конфликтеры часто вступают в брак или испытывают притяжение друг 
к другу. Причина этого, по нашему мнению, заключается в характере формирования в 
детском возрасте первичных информационных каналов восприятия окружающего 
мира. 

Как показывают исследования однояйцевых близнецов, существуют две 
противоположные тенденции в их взаимодействии друг с другом. Одна из них 
проявляется в отдалении от партнера, отчуждении, стремлении к независимости от 
него, в борьбе за самоутверждение; другая - в сближении с партнером, в руководстве и 
ответственности за близнеца, в равноправии членов пары. В соответствии с этими 
тенденциями, рассматриваются четыре формы социодинамики близнецовых пар. Во- 
первых, двустороннее или одностороннее соперничество, ведущее к дивергенции 
партнеров. Во-вторых, комплементарное соподчинение, установление социально 
осмысленного распределения функций, приводящее к сближению членов пары. В- 
третьих, равноправность и реципрокность внутрипарных отношений, приводящие к 
уравновешенному партнерству. В-четвертых, двустороннее выравнивание отношений 
или конформный характер установок близнецовых партнеров [1]. Форма 
взаимодействия близнецов друг с другом во многом определяется установками 
родителей по отношению к паре и к каждому близнецу. 

При соотнесении отношений близнецов с соционическими отношениями, 
следует учесть, что такие признаки как циклотимность - шизотимность или 
иррациональность - рациональность являются, как правило, наследуемыми. Это 
согласуется и с тем, что близнецы либо циклотимы, либо шизотимы. 

Из восьми циклотимных отношений в соционике выделим четыре отношения, 
сопоставимые с отношениями у близнецов. При этом две противоположные тенденции 


взаимодействия сопоставимы с отношениями двух квадр в октаве: © и у, В и 5. Тогда 
два отношения сотрудничества - это соционические отношения тождества (равноправ- 
ность отношений) и дуальности (соподчинение и распределение функций). Два 
отношения противоположной тенденции - борьбы за самоутверждение - являются 
отношениями с ортогональной квадрой, а именно: отношение суперэго (дивергенция 
партнеров) и полной противоположности (конформный характер установок 
партнеров). 

Следует отметить, что характер отношений близнецов, в значительной мере, 
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предопределяется историей их внутриутробного развития, - их четыре отношения 
соответствуют четырем взаимным расположениям эмбрионов будущих близнецов [2]. 
Этот факт согласуется и с положением о формировании функций информационного 
метаболизма в перинатальный период развития индивидуума [3]. 

Естественно предположить, что отмеченная закономерность формирования 
четырех информационных каналов взаимодействия характерна не только для близне- 
цов, но и для любого ребенка, для которого партером является окружающий мир. Тогда 
все 16 соционических отношений делятся на четыре класса, при этом на один класс 
приходится по 4 отношения. В классах объединяются блоки Эго и Ид, СуперЭго и 
СуперИд. Кроме того, отношения, входящие в один класс, все либо экстратимны, либо 
интротимны. 

Из этих условий следует, что в класс отношений тождества входят отношения 
тождества, квазитождества, родственные отношения и социального заказа (субъект - 
приемник). 

В класс отношений, воспринимаемых как дуальность, входят отношения дуаль- 
ности (полного дополнения), полудополнения, конфликтные и ревизии (субъект - 
подревизный). 

В класс отношений, воспринимаемых как отношение суперэго, входят 
отношения суперэго, деловые, активации и социального заказа (субъект - 
передатчик). 

В класс отношений, воспринимаемых как полная противоположность, входят 
отношения полной противоположности, миражные, зеркальные и социального 
контроля (субъект - ревизор). 

Теперь становится понятным, почему отношения конфликта и ревизии 
привлекательны - они субъективно воспринимаются как дуальные. Эта установка 
формируется в детстве, в ситуации, когда ментальный и витальный уровни, блоки Эго 
и СуперИд, СуперЭго и Ид еще не дифференцированы. Характер первоначальной 
детской установки остается в психике и изначально заставляет человека 
бессознательно подгонять любое из 16 соционических отношений к одному из 4-х 
первичных классов восприятия. 

Эти классы объединяются по два, в соответствии с двумя противоположными 
тенденциями в отношениях близнецов, а с точки зрения соционики, это восприятие 
отношений со своей и противоположной квадрой. 

В связи с общностью происхождения и последующей дифференциацией 
ментального и витального уровней, например, воздействие конфликтеров на уровень 
СуперЭго, а не на СуперИд первоначально воспринимается как дуализация. 

Подмена воздействия на блоки Эго и СуперЭго вместо блоков Ид и СуперИд по 
эволюционно более ранним классам или каналам информационного восприятия и 
формирует первоначальные "ложные" и обманчивые отношения в соционе. 
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ГЛАЗАМИ 
СЕНСОРНО - ЛОГИЧЕСКОГО ИНТРОТИМА 


Опираясь на собственные наблюдения, автор описывает особенности, 
присущие ОМ (СЛИ, 1$ТР), с использованием модели А. Коротко дается 
характеристика отношений СЛИ с его дуалом. 

Ключевые слова: соционика, СМ (СЛИ, 15ТР), интертипные отношения, 


модель А 
Вступление 
Модель А сенсорно-логического Сразу же приношу свои извинения, если 
интротима нарушаю право авторства, на которое могут 


претендовать Вильнюсские, Ленинградские 
3 полутакт 4 полутакт 
и Киевские соционики. 


2 полутакт | ^. 1 полутакт Не отрицая всего прежде написан- 

ного о сенсорно-логическом интроверте, 
6 полутакт | 4. > полутакт позволю себе добавить еще некоторые мел- 
Е = $ полутакт кие штрихи, характеризующие этот тип. 


1-й полутакт - А - время 
Семантическое содержание символа А: 

время (5 мин., 30 лет и т.д.), ритм - теми, вовремя - не вовремя, быстро - медленно, 
скоро - нескоро, успеем - не успеем, постоянно - временно, будущее - прошлое, пер- 
спектива - прогноз, новое - старое, предвидеть - предусмотреть, ожидание - ждать, 
впереди - перед, случайность - судьба, рок - предназначение, фатальность - везение, 
удача - риск, опасность - безопасность, страшно - бесстрашно, свой - чужой, враг, 
осторожность - неосторожность, боится - не боится, история, память, помни - не 
забудь, шутка, юмор, смех, серьезный - шуточный, веселый - грустный, ловкий, гибкий, 
молодой - старый; 

Что новенького? Что такой грустный? 

Мир для ОМ (СЛИ, Т5ТР) начинается с "белой интуиции" (А). На 1 полутакте 
(п/г) человек воспринимает все таким, каково оно есть, не строит никаких логических 
построений, не имеет своего мнения, он только следит за миром и рассказывает всем о 
том, что видит. Рассказывать-то рассказывают с первого полутакта очень много, а вот 
изменить почти ничего не могут. 

СЛИ постоянно следит за тем, кто во сколько приходит и во сколько уходит. 
Смотрит, сколько времени осталось до... электрички, до кино, до работы и т.д. и 
говорит об этом своему дуалу. Но никогда не решает сам, плохо или хорошо то, что 
человек опаздывает; вот если кто-то когда-то сказал, что опаздывать, например, в гости 
нехорошо, то он примет чужую точку зрения. А поскольку здесь у сенсорно-логическо- 
го интроверта нет своей логики, то можно услышать вот такой странный разговор: ЖГЫ 
пришел на собрание, СО отметил на часах 10 минут опоздания и изрек "вечно ты 
опаздываешь". "Ну и что", - отвечает ДГУ, - "зато человек хороший". У СЛИ нет чужой 
информации и нет своего мнения, хорошо или плохо опаздывать на это собрание, и 
разговор на этом заканчивается. 

Всех людей СЛИ делит на своих и чужих, удачников и неудачников, тех, кого 
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надо опасаться и можно не бояться и т.д. (А). Но деление это безразличное, повер- 
хностное. Сегодня он скажет, что с чужими надо быть осторожным, удачник достоин 
уважения, а завтра, покрутившись в другой компании, он вам изречет противополож- 
ное, что бояться надо своих, а удачника уважать не за что, ему просто везет и все. 1 п/т 
отражает "общественное мнение" того коллектива, представителем которого является 
тип. Сам СЛИ ничего не считает по поводу А, он только изрекает. Поэтому он говорит 
АГ: "Осторожно, бревно упадет тебе на ноги", а сам стоит и ничего не делает. Если 
корабль дает течь, то СЛИ это видит одним из первых, влетает в каюты и кричит 
"Тонем!", но если никто не двигается с места, то он может начать сомневаться: 
"конечно, опасность есть, но может так и надо" и будет уже спокоен до тех пор, пока 
корабль действительно не начнет тонуть. СО замечает машину, идущую сзади, пол, 
который может провалиться, мост, который хрупок, вазу, что стоит на краю шкафа и 
может упасть на голову. Достаточно вам начать совершать действия рядом с опас- 
ностью, он нервно и коротко сообщит: "упадешь, обожжешься, поскользнешься", но 
может ничего не делать для вас, чтобы устранить опасность. Потому никогда не идет 
первым и бесстрашно кидается вперед только в двух случаях: если не увидел опаснос- 
ти или у него нет другого выхода. Никогда СЛИ не полезет на опасность, если есть 
возможность ее избежать, "пусть лезут другие", ИЭЭ, например, который, кажется, 
видит только когда ему скажут, да и то, десять раз повторят. По мере нарастания 
опасности СЛИ все больше нервничает, потому что он видит хорошо, а устраняет 
плохо. Когда переходят дорогу, СЛИ говорит: "Машина", ИЭЭ не реагирует, но СЛИ 
уже не может оторвать внимания от машины, которая приближается, он начинает 
волноваться: "Машина справа!", ИЭЭ как будто не слышит, СЛИ уже не знает, что 
делать: "Сейчас нас задавит!". Тут ИЭЭ словно замечает, что опасность достигла той 
степени, когда пора действовать: "Да, мы перебежим" - он срывается с места, за ним 
срывается СЛИ. 

СЛИ видит прямую, грубую опасность, которую несут объекты, а не субъекты. 
Если А (ИЭИ, ПМЕР) увидит, что опасен и тот, кто вам мило улыбается, то СЛИ этого 
не увидит. 

1 п/г самый "оправдательный". Поскольку СЛИ здесь ничего не может сделать, 
никак не может повлиять на время, опасность, случайность и т.д., А - это данность, ему 
неподвластна, он склонен и другим прощать это. Если что-то у ИЭЭ не сложилось, 
СЛИ утешает: "просто сейчас не везет", он многое готов свалить на случайность. Перед 
ним ИЭЭ легко оправдается, если скажет: "времени не хватило", "это опасно делать" - 
СЛИ не спорит, для него это веские причины. А вот у АГ (ИЭЭ) на 1 п/т - ®, и перед 
ним СЛИ легко оправдывается, когда говорит: "у меня нет сил", "мне не хватило 
денег". 

Со временем СЛИ не в ладах, он или приходит за полчаса или опаздывает и все 
рассчитывает, как бы вовремя прийти, и все никак не рассчитает. Главное вовремя 
прийти и вовремя уйти, если говорят, что он задержался, - он теряется, чувствует, что 
совершил бестактность. Всегда знает, когда пора уходить, но уйти ему трудно, если нет 
сигнала, толчка. Поэтому хорошо, когда рядом есть ИЭЭ, и СЛИ у него над ухом зу- 
дит: "пора уходить, пора уходить", ИЭЭ же легко решит - уйти или остаться - для него 
это не проблема. Если сказать СЛИ, который пришел в гости, что он отнимает у вас 
время, он постарается побыстрее уйти и больше не захочет приходить. Намек, что он 
пришел рано, что из-за него тратят впустую время, его "напрягает". 

По-моему, когда человек невротизирован, проявляется это прежде всего на 1 
п/т. Появляются бесплодные попытки не только рассказывать, но и изменять, контро- 
лировать этот аспект действительности. СЛИ лихорадочно следит за временем и 
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слишком боится не вовремя прийти и уйти, бесконечно оправдывается. СИМ 
мучительно стремится выглядеть культурным интеллигентным человеком, который 
занят собственным духовным развитием (№ - 1 п/т). АГ уныло пытается вспомнить, у 
кого какие деньги, книги, вещи он брал и должен, кого еще не отблагодарил (@). АГ] 
(ИЛЭ) старательно высчитывает, что он заслужил, а что нет (@). Когда человек 
напряжен, его надо успокоить по 1 п/т. СЛИ достаточно сказать, что его давно ждут 
(А), что он пришел когда самое время (А) пить чай, идти в кино, работать и т.д. Его 
дуал все время заявляет: "Я тебя жду, жду", даже если СЛИ не опоздал - это успокаива- 
ет, и чтобы снять неуверенность на 1 п/ту ИЭЭ СЛИ отвечает: "Да, я давно готов". Оба 
сняли напряжение первого момента. 

Опасность фрустрирует сенсорно-логического интроверта. Противоположность 
опасности - смех, шутки, - в такой ситуации он расцветает. Любой, даже беспричинный 
смех, даже если смеются над ним (конечно, если беззлобно) - все это успокаивает, это 
хороший сигнал. И сам СЛИ подшучивает, наверное, чтобы вызвать ответную улыбку, 
ведь улыбка - отсутствие опасности, влиять на которую он не может. Но если впрямую 
задавать вопросы: "ты чувствуешь опасность?", "ты следишь за временем?", "ты слу- 
чайности придаешь значение?" - он не поймет, о чем разговор: "причем тут я, это дру- 
гие, это Антон постоянно смотрит на часы, а Лена говорит, что у нее жизнь не уда- 
лась". По 1 п/т видят других, а сам СЛИ мало подозревает, что он стережет чужое вре- 
мя, что он видит опасность, что он высматривает, кто грустнее, а кто больше всех улы- 
бается. С этого п/т человек рассказывает о мире, а не о себе. 


2 полутакт - № - эмоции 
Семантическое содержание символа №: 
эмоции, настроение, реакция, каприз, радость, горе, возбуждение, покой, энтузиазм, 
паника, истерика, блеск, распыление; побледнел, покраснел, разошелся, раскис, све- 
тится, потух, распалился, остыл, расстроился, настроился; оживленный, выступа- 
ющий, мешающий, лишний 
Как настроение? Ты что расстроился? 

На 2 п/т мир не воспринимается таким, каков он есть, действительность уже 
должна быть некоторым образом упорядочена, согласно логике типа. Появляется 
первый запрет на спонтанное существование мира, вводится собственный субъектив- 
ный закон отрицания, середины, равенства. Все, что "слишком" - плохо. Господствует 
частица "не": "не убий", "не возжелай". "Не эмоционируй", - убеждает СЛИ своего 
дуала. Но эмоции должны быть, без эмоций нельзя, просто их надо сдерживать. Слиш- 
ком мало эмоций - плохо, слишком много - тоже плохо. От длительного 
эмоционального контакта СЛИ на заряжается, а устает, а когда все логично и сухо, он 
чувствует эмоциональный голод, беспокойство; он иррационален, ему надо временами 
окунаться в атмосферу всеобщего эмоционального возбуждения. Но в ситуации 
эмоционирующей толпы СЛИ как логик бессилен, он не способен ею управлять, он в 
нее входит, сливается с ней. Это свойство вообще разделяет логических и этических. 
Когда неорганизованная ополоумевшая от паники толпа несется от опасности, которой 
нет, или совершает погромы, остановить, овладеть эмоционирующей массой может 
только этик. Но если та же толпа организована и стройными рядами упрямо и уверенно 
движется на митинг, то такую толпу легче остановит логик. Этик не знает, что делать с 
организованной силой, он сам ей подчиняется, так же, как логик подчиняется стихий- 
ной. Поэтому логик стремится все заорганизовать, а этик все разорганизовать. 

Т.к. 2 ш/т требует нормативности, СЛИ волнуется о том, чтобы у всех было 
ровное настроение, чтобы все были эмоционально уравновешены. Этот полутакт 
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самый "демократичный", он не терпит отклонения от середины, у каждого должно 
быть как у всех. [ЛА (ЛИИ), например, только за то, чтобы все полутакты в модели А 
типа информационного метаболизма (ИМ) были одинаково сильными ( ® - 2 п/т). АГ 
(ИЭЭ) не приемлет неравенства места ([]) и потому, в отличие от СЛИ, легко вхож в 
кабинеты, умудряется побывать во всех комнатах соседей, куда СЛИ и нос не кажет, а 
запрещенные зоны может воспринимать как недоразумение. Именно второй полутакт 
требует равенства всех перед всеми. 

Сам СЛИ замечает не столько настроение, сколько изменение настроения. В 
компаниях он постоянно сообщает дуалу об эмоциях окружающих; "что это у Антона 
настроение сегодня кислое?", "во как лена разошлась - видел?". Он внимателен к 
звукам, которые передают изменение настроения, но у него это происходит как-то по- 
другому, чем у этических. В соседней комнате заплакал кто-то - СЛИ сразу сообщает 
об этом ИЭЭ. Плач не прекращается, и сенсорно-логический интроверт быстро 
привыкает, перестает замечать. Только все стихает за стеной, СЛИ почти 
автоматически говорит ИЭЭ: "перестали плакать". 

Самым близким старательно объясняет: "эмоции надо сдерживать". Его дуала 
это успокаивает, хотя ИЭЭ уверен в обратном: "эмоции сдерживать не надо". 

СЛИ не любит быть лишним, и когда собирает компанию, старается подобрать 
так, чтобы никто, хотя бы формально, не был лишним. Это, пожалуй, одно из тягост- 
ных переживаний этого типа, которое легко разрешает ИЭЭ. Любого отверженного он 
без труда возвращает в коллектив, завязывает отношения, в которых уже нет лишних, 
все - наши. 

С одной стороны, СЛИ боится проявления собственных эмоций, боится 
испортить другим настроение. С другой стороны, в критические периоды как будто 
открывается второе дыхание, и СЛИ приспосабливается к миру именно тем, что 
становится очень эмоциональным, так, что даже демонстрирует свою "логичную" 
эмоциональность ничуть не испытывая напряженности и уязвимости. Точно так же 
ПА (ЛИИ) может начать демонстрировать свою силу (®), которой он обычно не 
обделен. 2 п/т как бы распадается на два режима работы: в одном режиме СЛИ боится 
проявления собственных эмоций, в другом СЛИ боится, что он недостаточно 
эмоционален. Это, возможно, имеет место на всех полутактах модели А. ИЭЭ, который 
больше других не любит, если его считают дураком (это "удар" по "белой" логике [1 
второго "слабого" полутакта) довольно часто приспосабливается к социуму, 
разыгрывая дурачка, ваньку, и прямо говорит об этом. В работе А.Аугустинавичюте 
"Теория интертипных отношений" это объясняется как призыв, сигнал дуалу. На 
практике это соответствует лучшей адаптированности типа к обстоятельствам и 
указывает на то, что 2 п/т в некоторых случаях оказывается достаточно сильным и 
оправдывает свое название адаптационный. 


3 полутакт - О - ощущения 
Семантическое содержание символа О: 

ощущения, вкусно, горько, кисло, солено, сладко, голод, жажда, холод, тепло, сыро, 
приятно, противно, уютно, удобно, чисто, грязно, усталость, отдых, боль, страда- 
ние, отвращение, брезгливость, желание, хочу; жизнь, смерть, здоровье, болезнь, 
смысл, бессмысленность, существо, суть, сущность, несчастье, счастье, естество, 
природа, живое, животное, полезно, бесполезно, интересно, скучно 
Ты не устал? Ты ничего не чувствуешь? 

Сенсорика СЛИ - это собственные ощущения от всего, что окружает, это ощу- 
щения, которые дарит пространство. Хотя, опять же, если начать СЛИ задавать вопро- 
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сы, он не сможет вразумительно отвечать. Человек лучше осознает в себе качества, 
определяемые продуктивными полутактами. 

Не совсем понятно, почему белая сенсорика О отражает пространство, а не 
белая логика - [. Остается предположить, что существует субъективное (О) и объек- 
тивное ([-]) пространство. Это тем более правдоподобно, что в настоящее время вышла 
книжка Н.Брагиной "Функциональные асимметрии человека", в которой, на основе 
психопатологической симптоматики, доказывается наличие субъективного и объек- 
тивного пространства и времени. Слияние субъективного и объективного создает 
реальный психических образ. Выпадение субъективного или объективного простран- 
ства или времени приводит к психопатологическим феноменам. Можно предположить, 
что существуют (и, соответственно, изображаются): 


ма пространство время энергия материя 


Как воспринимает СЛИ то, что несет в себе субъективное пространство? Он 
охватывает вниманием все, что видит, и вначале сообщает об общем ощущении: "ка- 
кой теплый вечер" и может затем проинформировать, что на другой стороне улицы 
прохладнее, а так, в подворотне, зябко, а на балконе женщине от жары уже плохо. В 
чужой квартире он, сам того не замечая и мало осознавая, знает, какие углы теплы, 
уютны и непродуваемы, где больше воздуха. Кроме ощущений в пространстве, он 
определяет и субъективное состояние людей. Он знает, что Антон будет мерзнуть на 
кухне, хотя другим там тепло, а Лена будет кашлять в ванной, потому что там сыро. 
Одним словом, СЛИ знает, какие ощущения над головой, под ногами, справа, слева, за 
углом дома, если он там хоть однажды был, и у гражданина, проходящего мимо. На 
мосту кружится голова, на карусели захватывает дух, когда идешь к движущемуся по- 
езду, кажется, что мир вертится, и т.д. В любом месте он способен рассказать, что он 
чувствует. 

Как сенсорный тип он хорошо знает, где больно, как лучше лечь, чтобы умень- 
шить боль. Считает, если больно - надо чтобы окружающие знали об этом, поэтому, не 
скрывая, стонут, жалуются, кричат, но если другие отреагировали пониманием, что ему 
больно и принимают меры, тогда он может и потерпеть. Маленьким детям этого типа 
следовало бы разрешать кричать у зубного врача, иначе они будут ерзать и хватать за 
руки тем больше, чем сильнее боль. ИЭЭ же очень плохо видит чужую боль. Когда они 
гладят кошку, очень часто та пищит так, что СЛИ приходится вступаться за бедное жи- 
вотное: "ей же больно". Чем сильней крик, тем больше ИЭЭ поверит в чужую боль. 

СЛИ хорошо чувствует действие лекарств: какое помогло, а какое нет, и распо- 
знает побочные действия лекарства. У него часто пониженное давление, это для него 
норма. Когда начинаются вегето-сосудистые нарушения, то чаще всего это перепады 
давления. Из психосоматических заболеваний для них характерна язва желудка, повы- 
шенная кислотность. 

Как правило, СЛИ не брезглив: съест немытое, грязными руками, ляжет в чу- 
жую постель. Но иногда у него появляется какая-то непонятная избирательная брезгли- 
вость, которая может быть и длительной. Если он вдруг начнет старательно мыть гряз- 
ную кружку, то это чаще не брезгливость, а всего лишь эстетическая потребность пить 
из белой, а не из грязной кружки. 

Любви без желания СЛИ не представляет, а желание без любви может предста- 
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вить. Сам он ничего в интимной жизни не придумывает, но все, что прочитает или 
услышит, может считать приемлемым и возможным, легко раздвигает границы 
социальных норм на сексуальную жизнь. К близости он стремится мало. Может много 
говорить, но пока все кончится близостью, он успеет пережить достаточно много и 
приятного, и неприятного. Важен процесс. Любит пофлиртовать со всеми хоть 
немножко. Близость для него просто один из моментов всей происходящей любовной 
игры. Флирт СЛИ и ИЭЭ это прежде всего контакт руками, это масса прикосновений, 
поглаживаний, пожиманий, хождение в обнимку. СЛИ больше в партнере ценит 
умение прикоснуться, обнять, чем поцеловать или сказать комплимент. ИЭЭ же 
вообще любит с восторгом разводить руками в стороны, как будто хочет всех обнять. 
Достаточно посмотреть на ведущего телепередачи "Кружатся диски" Александрова, 
чтобы представить этот характерный жест. А вот Об (СЭИ), не в пример ИЭЭ, чаще 
всего рубит перед собой воздух ладонями вертикально. И никак нельзя отнести к 
интуитивно-этическому экстраверту артиста Г.Хазанова, как это делают некоторые 
соционики, уже за одни его мелкие сконцентрированные движения руками (/А 
(ИЭИ)). 

Если СЛИ не хочется потрогать человека, значит у него нет к этому человеку 
теплой привязанности или он очень скован. Но еще больше СЛИ ждет, чтобы его кос- 
нулись - он тогда узнает об этом человеке больше. Тот, кто касается СЛИ руками, тот 
ему доверяет, перед ним раскрывается и просит его доверия. Но в паре СЛИ-ИЭЭ сто- 
ит продолжить игру прикосновений свыше какого-то необходимого минимума - и она 
резко обрывается, этим сразу устанавливается дистанция, сигнал о том, что никакой 
интимной близости не будет, есть только дружеское расположение. Бывает, что СЛИ 
очень не любит, чтобы его касались, этим выражается его бессознательное отношение 
к конкретным людям: он как бы ограничивает приток серьезной информации, отстра- 
няется. В целом, для СЛИ большую роль играют кожно-тактильные ощущения, через 
них он получает много информации о мире. 

В этой дуальной паре ощупывают руками все предметы. ИЭЭ покупает вещь - 
СЛИ обязательно должен к вещи прикоснуться, подержать ее в руках, точно так же 
ИЭЭ, иначе эта вещь для них чужая. И это естественное осязание включает в себя са- 
мые различные виды чувствительности, характерные именно для белой сенсорики: 
температурная, болевая, тактильная, прикосновения. Можно сказать, что осязание - ве- 
дущая сенсорная функция у сенсорно-логического интроверта. Каждому символу соот- 
ветствует определенная сенсорная система: 


кинестезия, мышечная система | (неподвижно, изменчиво, статично...) движение 
скелетный аппарат (легко, тесно, давит...) давление, вес 
слух (громко, тихо...) звук 


Информация по этим 8 сенсорным каналам и создает полный психический об- 
раз, в котором сливается объективное и субъективное восприятие в одну картинку. 


о | вестибулярный аппарат (вверху, справа...) положение в пространстве 
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Существует взаимозаменяемость и дополняемость систем на психологическом уровне. 
Одни системы более развиты в культуре, что отражается в языке, другие менее. Каж- 
дый человек старается перевести информацию в ту систему, которая у него лучше раз- 
вита. Если задать инструкцию "представьте себе дождь", то один "увидит" дождь, дру- 
гой "услышит" шум дождя, третий "почувствует" сырую погоду, четвертый представит 
дробный ритм падающих капель и т.д. Полный же реальный образ (не представление) 
соединит в себе и звук, и цвет, и ритм, и ощущение, и все остальные информационные 
характеристики. 

Взаимодополняемость систем позволяет и перепроверять информацию. Один 
простой и интересный эксперимент показывает это. Даем ребенку игрушку - тонкий 
стакан с двойным стеклом, между стенками стекла налита цветная жидкость, так что со 
стороны кажется, что в стакане сироп. Ребенок с улыбкой тянется попить, пьет, но 
ничего не чувствует: информация со зрительного (®) и осязательного (О) канала 
противоречат обычному опыту. Тогда ребенок еще раз пытается пить, а потом сует 
руку в стакан: нет, сиропа нет, он не чувствуется ни во рту, ни рукой. Тогда он 
начинает осторожно переворачивать стакан в кружку, которая рядом, надеясь, что 
сироп выльется (№), но нет, не льется. После этого он стучит стаканом по кружке, 
наверное извлекает какую-то звуковую информацию (в) - конечно, приходится отнять 
стакан. А когда через минуту возвращаешь игрушку, ребенок крепко берется рукой за 
стакан, и долго сидит неподвижно. Наверное, он начнет думать, в чем же здесь дело, 
почему такое рассогласование зрительной информации со всей остальной, какого звена 
не хватает, чтобы привести рассогласование в соответствие с прошлым опытом. Иначе, 
если не объединить прошлый и настоящий опыт, если не найти между ними 
промежуточное звено, то в памяти будут существовать два противоположных 
примитивных опыта. Если звено будет найдено, если ребенок "увидит" или "услышит" 
двойное стекло, то возникнет один опыт, обогащенный новым знанием. Так очень 
часто сознание человека мечется между двумя противоречивыми опытами, потому что 
не хватает какой-то информации по какому-то каналу, которая объединила бы все в 
единый цикл, в единый образ. Может быть, мышление и есть соединение отдельных 
информационных характеристик в единый образ. 

СЛИ не любит скучные мероприятия, компании, собрания, конференции - 
лучше базар, драка, но не скука. У него часто много увлечений, и он переходит от 
одного к другому без сожаления. Возможна непрерывная смена увлечений - мотоцикл, 
фото, плавание, парашют - все подряд, чтобы не переживать скуку. СЛИ умеет из всего 
извлечь удовольствие. Но чаще ворчит как раз об отрицательных ощущениях, о том, 
что больно, что кровать неудобна, в кресле выпирает деревяшка. Рядом с ним ИЭЭ 
должен чувствовать, что жизнь - это сплошное страдание. Но это до тех пор, пока у 
СЛИ все в порядке. Пока он жалуется, что жмет обувь и компот кислый, можно быть 
уверенным, что дела его идут неплохо, и можно не доставать сахар, а ворчит он для 
других, чтобы его дуалу ИЭЭ "жизнь медом не казалась". Но вдруг СЛИ начинает 
рассказывать, как он любит поесть, какую радость он ощущает, когда залезает в ванну, 
вдруг он рассказывает как ему приятно и интересно с ИЭЭ - это значит, что СЛИ устал, 
значит что-то не очень хорошо, какое-то хроническое невезение, и СЛИ сам себя 
утешает, что в жизни есть много прекрасного и приятного, значит у него началось 
истощение сил, и он использует свои накопленные резервы. Эта информация попадает 
на 5 п/т дуала (О) и активизирует его, дает ИЭЭ приток сил и энергии, до тех пор, пока 
СЛИ не начнет снова ворчать, что суп горяч. 

3 полутакт можно сравнить с глазами человека. Больше всего информации че- 
ловек получает зрительно. Когда невозможно смотреть на то, что ужасно, неперено- 
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симо, хочется закрыть глаза. Когда у СЛИ совсем нет сил переработать, пережить то, 
что с ним происходит, он стремится отключить именно 3 п/т, как бы закрыть глаза. "Я 
хочу ничего не чувствовать, ничего не ощущать, чтобы была пустота". Когда слышишь 
такое от сенсорно-логического интроверта, можно как минимум говорить о тяжелом 
астеническом состоянии и о нарушении душевного равновесия. 

Если же человек здоров, то на 3 п/т он структурирует мир согласно своей 
собственной логике. "Все что есть - хорошо", - гласит эта логика. Для СЛИ "все, что 
существует (О), имеет смысл (О)". Для (ПА (ЛИИ) "все действительное ([]) разумно 
([)". На этом полутакте легко уживаются и переходят друг в друга противо- 
положности, рождаются компромиссы, черное и белое - это нечто единое в разной 
форме, это звенья одной цепи. С помощью 3 п/т строятся самые замысловатые теории, 
самые фантастические проекты. СЛИ очень любит фантазировать. Когда он начинает 
какую-то интересную работу, то начинается поток фантазий, если кто-то его обрывает, 
он злится и закрывается, потому что не мечтать не может. ИЭЭ же способен намечтать 
еще больше и рядом с ним фантазии СЛИ кажутся реальностью, ИЭЭ и принимает их 
за реальность, которую "хорошо было бы сделать". Это отрезвляет СЛИ и он 
опускается на землю и начинает высчитывать, что в его фантазиях воплотимо, и 
загорается собственной идеей. Лучший способ зажечь СЛИ - это позволить ему пофан- 
тазировать. Когда же СЛИ и ИЭЭ мечтают вместе, они незаметно переходят к обсужде- 
нию реальности и получают друг от друга много дополнительной информации. ИЭЭ не 
стоит начинать с СЛИ совместную работу, пока он не добьется от него фантазирования 
- самого верного признака того, что СЛИ включился именно в этот вид деятельности. 


4 полутакт - № - поведение 
Семантическое содержание символа №: 
работа, дело, метод, способ, механизм, лентяй, бездельник, профессионал, специа- 
лист, чинить, ремонтировать; поведение, поступок, игра, урок, воспитание, дресси- 
ровка, приспособление, адаптация, попытка, проба, укрепление, крепкий 
Как дела? Что у тебя не получается? 

На этом полутакте человек словно говорит: "мир устроен не так, как надо" и 
начинает его переделывать. "Сколько можно чистить картошку?" - возмущается СЛИ и 
изобретает картофелечистку, в крайнем случае, покупает, если уже изобрели. 

На 4 п/т человек способен конкурировать с миром, и важен не процесс, как на 3 
п/т, а результат. Поэтому СЛИ любит не столько делать, сколько сделать (№), не 
столько работать, сколько сработать (№). Здесь толкаются локтями, обгоняют, хитрят, 
стремятся к результату. Так ФГ] (СЛЭ) бьется за место (Г) и обязательно за первое, в 
любом соревновании, где требуется сила (®), ему надо быть первым среди сильных 
(ФГ). И АП (ИЛЭ) тоже стремится на первое место (Г), но уже среди талантливых 
(№), на математических и физических олимпиадах хорошо видны эти долговязые 
мальчики и девочки, способные выдерживать такую конкуренцию (Г), так же как на 
спортивных соревнованиях выделяются коренастые СЛЭ. А вот СЛИ способен 
конкурировать там, где надо ничего не делать, но все должно быть сделано. Как и 
когда он сделал - не важно, но обед сварен, книга написана, огород полит. Его 
внутреннее убеждение, которое он всегда стремится реализовать: "работа должна 
делаться сама". 

На этом полутакте человек приспосабливает мир для себя, для своего прожива- 
ния. Что-то делает СЛИ не заранее, а когда есть необходимость. ИЭЭ берет гвоздь и 
вбивает в бетонную стену, СЛИ смотрит, получается или нет, когда видит, что не по- 
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лучается, сначала тащит кучу инструментов, которые могли бы помочь, потом приду- 
мывает приспособления. Если же он видит, что дело делается, то он уходит. Просто 
жаловаться, что работа не получается, бесполезно - СЛИ не двинет пальцем, ему надо 
видеть ход работы, действия, тогда он может понять, что следует изменить. В лучшем 
случае он говорит: "ну пойдем, покажешь, что не получается". Есть один анекдот, ко- 
торый часто нравится СЛИ: бегемот стоит в луже, прибегает бегемотик: "папа, папа, 
сделай мне дудочку" - "ну вот, сейчас все брошу и буду делать тебе дудочку". 

Когда СЛИ не видит работу, он не включается, не изобретает. А уж если почи- 
нит для ИЭЭ то, что тот не просил, то никакой благодарной радости СЛИ не дождется, 
поэтому он быстро научается ремонтировать только тогда, когда ИЭЭ пыхтит высунув 
язык. Для себя заранее от тоже редко делает. "Готовь телегу зимой, а сани летом" - это 
не для него. Сани быстро строит зимой, причем, конечно, как сырую болванку, как 
идею со многими недоделками. 4 п/т придумывает новое, творит эскиз, а доводит до 
совершенства 8 п/т. Изобретения СЛИ (№ - 4 п/т) полностью отшлифовывает Г] 
(СЛЭ) (№ - 8 п/т). 

4 п/т включается на действительность, когда есть большая необходимость или, 
другими словами, кризис. Пока кризиса нет, СЛИ занимается тем, что собирает, 
накапливает информацию (готовится к кризису). Если продолжить аналогию с телегой, 
то можно сказать так: СЛИ таскает домой колеса, доски, изучает разные способы 
конструирования, приобретает навыки, авось пригодятся. Он еще не знает, что из этого 
потом нужно будет делать, но он старательно собирает "материал" по №. Наступает 
кризис, и необходимость требует: "создай сани, ехать не на чем", и из всего, что у СЛИ 
оказалось под рукой и в голове, он строит сани, но необходимость может потребовать 
и наоборот "построй телегу" - и из того же запаса СЛИ строит телегу. Он очень чуток к 
эффективным методам, легко схватывает новшества в этой области. Как только видит, 
что кто-то делает работу более легким способом, у него это четко запечатлевается в 
памяти и если даже он сам не использует новый метод, он подскажет его своему дуалу. 

На 4 п/т строятся глубокие убеждения, касающиеся всей жизни и человечества. 
Каждый тип убежден: "главное, чтобы в жизни было..." (4 п/т). У СЛИ это "дело, 
которому ты служишь" (№). Каждый тип убежден: "соционика будет процветать, 
если..." (4 п/т); СЛИ: "если будут профессиональные кадры" (в). И сам он может 
готовить профессионалов, но учит всегда конкретным навыкам, он старается 
реализовать свое убеждение: "человек должен уметь делать все" (№). Он способен 
обучить чему-то быстро, но эта быстрота оборачивается — узкой 
специализированностью. Сенсорные вообще учат тому, что сейчас, сиюминутно 
необходимо. 

4 п/т это всегда самое "главное, нужное, ценное, необходимое". И при случае 
человек не прочь прихвастнуть и показать, какой он молодец по тому самому принци- 
пу: "сам себя не похвалишь, никто на похвалит". СЛИ когда хвастает часто попадает 
впросак, но это его мало смущает. Хвастает как он здорово сделал или как хорошо 
придумал что-то. Когда никто не может с восторгом оценить или удивленно разочаро- 
ваться сделанным как ИЭЭ, тогда СЛИ и хвастается получая от этого большое удо- 
ВОЛЬСТВИе. 

Любит играть, особенно когда он сможет представить себе, что игра напомина- 
ет жизнь. Иногда саму жизнь превращает в игру. 

Когда работает в паре с тождиком, то видит результаты того, что делает, ему 
обязательно надо видеть результаты труда, хоть медленно, но должно двигаться, иначе 
он не может работать, он теряет ориентацию, устает и бросает дело. С тождиком рабо- 
тать интересно, всегда видишь, в какую дверь ломишься: "не открывается, а вот мы ее 
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вдвоем", ну либо дверь открывается, либо ее оставляют. Всегда ясно, что получилось, а 
что нет и почему. Работа с дуалом нечто совсем другое. Некоторые проблемы решают- 
ся как бы сами собой, открываются двери, в которые и не ломился, но замечаешь это 
слабо, как бы боковым зрением, на какое-то мгновение, как что-то второстепенное, до 
тех пор, пока в руки не падает плод с дерева, которое ты не тряс, тогда начинаешь по- 
нимать, что дуал тоже что-то делал. Сенсорным логикам часто кажется, что их дуалы - 
интуитивные этики - ужасные бездельники, это до тех пор, пока интуитивные этики не 
уходят в отпуск, тогда оказывается, что дела вдруг стопорятся. В паре с дуалом проис- 
ходит двойной процесс - акцентуация и дуализация типа. СЛИ становится слишком 
СЛИ для того, чтобы дуал услышал и выполнил, надо не просто просить, надо кричать, 
плакать, умолять, жаловаться и раздражаться, тогда дуал услышит и выполнит, до того 
он глух и нем. Мнение о том, что дуалы манипулируют друг другом очень спорно. До- 
полняющий всегда готов дать тебе совет и никогда не готов делать то же, что делаешь 
ты, к этому его надо готовить. Каждый живет в своем совершенно противоположном 
мире. Беседа дуалов происходит так: 

- Что-то сосед обиделся, хорошо бы зайти к нему. 

- Картошку завезли в магазин, надо завтра купить. 

Каждый живет своими проблемами, пока хватает сил. Но вот, времени на мага- 
зин не хватает, и СЛИ начинает ругаться по поводу того, что ИЭЭ ничего не делает и 
вообще его СЛИ не любит. Тот очень удивляется и какое-то время ходит в магазин за 
картошкой. Либо наоборот, ИЭЭ начинает стыдить СЛИ за то, что ему никого не жал- 
ко и для него, ИЭЭ, он не может ничего сделать, даже проведать соседа. С одной сто- 
роны идет процесс акцентуации - СЛИ должен выжать все возможное из своего типа, 
чтобы сдвинуть ИЭЭ туда, куда он задумал. С другой стороны, процесс дуализации - 
СЛИ у ИЭЭ постоянно бессознательно перенимает стереотипы поведения, мышления. 
И когда не может разрешить трудную ситуацию как СЛИ, автоматически повторяет то, 
что делал в таких случаях ИЭЭ. И акцентуированность, и дуализированность типа при- 
водят к лучшей приспосабливаемости человека к социуму. 


5 полутакт - № - способности 
Семантическое содержание символа №: 

потенциалы, резервы, способности, таланты, гениальность, истина, интеллиген- 
тность, мнение, мотив, искренность, откровение, тайна, загадка, источник, корни, 
подлинный, фальшивый, традиции, открытия, прятать, скрывать, возникать, прояв- 
ляться, прогресс, рост, развитие, характер, характеристика, деталь, мелочь, звено, 
состав, рецепт, смесь 

Как твое мнение? Ты ничего не скрываешь? 

Витальное кольцо консервативно, оно упрощает, утилизирует, приспосаблива- 
ет, консервирует информацию, идеи, методы. И когда ментальное кольцо не может 
предложить чего-то нового для решения кризисной ситуации, то витальное кольцо ду- 
ала выдает старое, проверенное, примитивное решение и говорит: "вот так мы делали 
всегда, глядишь и сейчас поможет". И если СЛИ не может ничего придумать, чтобы в 
данный момент вбить гвоздь в бетонную стену, он теряется, но тут ИЭЭ выдает: "давай 
долбить шлямбуром пока не пробьем". Для СЛИ в момент, когда его творческие воз- 
можности ничего не придумали, такое простое решение кажется откровением, он 
удивляется, почему сам не додумался до этого, и чувствует, что дуал его просто спас. 
То, что СЛИ однажды придумывает и показывает, ИЭЭ запоминает и упрощает и в не- 
разрешимые критические моменты выдает как "дважды два - четыре". Наверное, по- 
этому часто в юности дружат люди, типы которах находятся в отношениях полной 
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противоположности (нейтрализации) - думают они об одном, но то, что для одного 
творчество, для другого - догма. и1 (ИЛЭ, ЕМТР) соционику представляет как систему 
со множеством исключений ( [2 ), для его "полной противоположности" - « 3 (ИЛИ, 
ПМТР) эта система ( [4 - витальное кольцо) обязательно четко отграничена, все исклю- 
чения должны найти свое место или должны быть отброшены как неподходящие. 
Кольцевую модель А можно представить и таким образом: 

Витальное кольцо (в.м) на месте ядра, которое несет в себе заряд неосвобож- 
денной закрытой энергии и законсервированной информации. Ключ, запускающий в 
действие процесс и освобождающий энергию, находится на 5 шт (№ у СЛИ). 
Ментальное кольцо (м.к.) - оболочка, чутко реагирующая на изменяющийся 
окружающий мир. 

По 5 п/т, как мы знаем, нужна информация о себе - СЛИ надо знать свои 
способности, что он может ( №), а что не может. Но 
ему тяжело признать, что он чего-то не может, и 
поэтому он стремится узнать степень своих 
возможностей: вот это он может в меньшей степени, 
а вот это в большей. Информация на этом полутакте ^^ <) 
быстро устаревает, и как только СЛИ приходит в 
новый коллектив, где новые ценности, ему надо 
снова определять степень своих способностей, по 
сравнению с другими. Наверное, из-за 5 шт СЛИ 
относится к тем, кто охотнее делает то, что не получается, чем то, что получается. 
Если, например, сказать, то у него нет слуха (что, конечно, относится к способностям), 
а у всех остальных есть, его начинает тянуть к музыке, и он непременно "долбит" 
какой-нибудь инструмент, пока не выяснит, что хоть какой-то слух у него есть. Ему 
надо знать, что он все может, но просто не делает. Правда, когда он знает, что может, 
он и на самом деле не делает. 

СЛИ старается избежать отрицательного знания по этому аспекту, частица "не" 
здесь приводит к растерянности. Поэтому он боится знания о потенциально неспособ- 
ных партнерах, какой бы области жизни это ни касалось. Там, где он видит отсутствие 
возможности у других, он теряется. Там, где видит отсутствие возможности у себя, он 
мобилизуется. Боится увидеть и еще больше услышать, когда человек говорит о себе: 
"я не способен, я не могу", это самая сильная и разрушительная причина, по которой 
СЛИ действительно может оставить человека в покое. Точно так же, достаточно ИЭЭ 
услышать "я не хочу" (О- 5 п/т) - и он сникает. 

Логика 5 п/т звучит так: "все, что у меня получилось или не получилось, зависит 
от..." (5 п/г), для СЛИ - от способностей, Логика 1 п/т: "все, что у тебя получилось или 
не получилось, зависит от..." (1 п/т), для СЛИ - от везения. 


6 полутакт - [5 - отношения 
Семантическое содержание символа Г: 

отношения, коллектив, компания, ненависть, любовь, дружба, вера, надежда, нравы, 
обычаи, нравится, честность, совесть, стыд, вина, грех, порядочность, доверие, до- 
верчивость, добросовестность, обида, прощение, предательство, вранье, жалость, 
жалко, жертва, стеснительность, терпение; хороший, плохой, бескорыстный, без- 
жалостный, нравственный, этический, обаятельный, преданный 
Кто тебя обижает? Тебе нравится? 

СЛИ в коллективе важно быть не лидером, а любимчиком. Когда он становится 
начальником, в первую очередь подбирает себе людей, которые хорошо к нему отно- 
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сятся ( [5). Умные это люди или глупые, талантливые или бездарные - это не важно. 
"Пусть это даже мерзавцы, но если они хорошо ко мне относятся, они хорошие люди", 
- такова логика сенсорно-логического интроверта, хотя он может это не осознавать. 

Сам СЛИ, стараясь быть со всеми в хороших отношениях, если ссорится, то 
"навсегда". Он очень трудно уходит с какого-то места работы, но еще трудней возвра- 
щается в коллектив, который он "бросил". Если он сознательно оставил компанию, 
возвращаться ему туда уже стыдно, особенно когда его уговаривали вернуться и не 
уговорили. 

Конечно же, ему кажется, что все хотят сохранять хорошие отношений. На этом 
полутакте он усваивает стереотипы, принятые в обществе, которые хранятся неизмен- 
ными в течение долгого времени. Здесь не существует оттенков. Для ИЭЭ же в этичес- 
ких отношениях ( [5) существует множество переходов, и он старательно объясняет 
СЛИ, что отношения не могут быть такими жестко заданными. И вполне реальна такая 
ситуация: ИЭЭ сказал СЛИ, что Антон хорошо относится к Лене. Прошел год, Антон с 
Леной поссорились, ИЭЭ хочет их помирить и говорит об этом СЛИ. Тот страшно 
удивлен: "Как, ты же сказал, что они хорошо относятся друг к другу?" - для него раз 
усвоенное на этом полутакте мало изменяется. 

Если СЛИ кого-то обидел, он очень долго это помнит, если обидели его, он за- 
бывает быстрее. Он из тех, кто не прощает другим собственной бестактности в этиче- 
ских отношениях. Он не любит человека, которого однажды оскорбил, обманул, навре- 
дил, и не стремится наладить с ним отношения. Человек сам должен его простить и 
начать с ним общение. Если же обидели СЛИ, он сам решает, когда прощать, и снова 
идет с улыбкой устанавливать дружеский контакт. 

Плохо переносит, когда его кто-то недолюбливает. ИЭЭ всегда утешает его тем, 
что говорит: "Да он не только тебя, он всех не любит", - и СЛИ это успокаивает: он не 
хуже других. 

СЛИ часто представляется беспомощным, ищет, кто бы его пожалел". 
Интуитивно-этическим нужны слабые, ищущие помощи партнеры. Независимые и 
самостоятельные, какими чаще всего и выглядят сенсорно-логические, им не 
интересны, и можно только удивляться, как жалостливые интуитивные этики и 
самостоятельные сенсорные логики сходятся. Если СЛИ демонстрирует слабость и 
беспомощность, значит он расслабился и доверился партнеру. Когда же выступает 
расчетливость и самостоятельность, то доверительный контакт с любым интуитивно- 
этическим установить просто невозможно, потому что, в отличие от сенсорных 
логиков, те считают, что главная сила человека - в его слабости, в его открытости миру. 

Клуб технократов - сенсорных логиков - представляют как правило мужеподоб- 
ные типы. Если попытаться выстроить шкалу маскулинности - феминности, то первы- 
ми будут сенсорные логики, за ними - интуитивные логики (клуб теоретиков), потом - 
сенсорные этики (клуб деловых людей) и самые феминные - интуитивные этики (клуб 
богемы). Из-за этого мне пришлось наблюдать ситуацию, когда пара следовала соци- 
альным нормам, игнорируя соционные. Женщина-СЛИ поручала все ремонтировать в 
доме мужчине-ИЭЭ, как это у нас в обществе и принято. ИЭЭ отличаются странной 
особенностью: вещь у них в руках либо сразу начинает работать, либо ломается до ос- 
нования от их починки. Женщина часто удивлялась тому, как он неловко выполняет 
самые простые, с ее точки зрения, ремонтные работы, пока не узнала, что ремонтиро- 


1 Возможно, это качество (свойство поведенческой реакции) наблюдается в дуальном контакте, - в 
большинстве же случаев, то есть, вне дуальной диады, подобно поведение для СЛИ нехарактерно 
(прим. ред.) 
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вать - это функция СЛИ. Теперь они поменялись ролями, немножко с опаской. СЛИ 
все ремонтирует, а ИЭЭ помогает. Женщина немного переживает, как это выглядит в 
глазах окружающих, а ИЭЭ просто счастлив, что за сломанное отвечает не он, а СЛИ. 

Как СЛИ определяет, что вы хорошо к нему относитесь? По улыбке, которая 
должна быть в глазах и на губах. СЛИ можно наговорить много неприятного, но если в 
конце тепло улыбнуться, он воспримет беседу скорее как полезную, чем зловредную. 
Если он ищет чьей-то улыбки, значит нуждается в помощи именно этого человека. 
ИЭЭ всегда отвечает на улыбку СЛИ. 

Во время интимной близости в этой паре принят даже откровенный смех”. Так 
выражается степень раскованности и удовольствия. Когда СЛИ живет с соционно не 
подходящим партнером, то либо он перестает смеяться, либо партнер страдает от его 
смеха, потому что не понимает, что может быть смешного в таком моменте. СЛИ же не 
смешно, а весело от того, что ему хорошо, и ИЭЭ именно так это и воспринимает. 


7 полутакт - ® - готовность 


Семантическое содержание символа ®: 

форма, оформление, сторона, одежда, мода, красота, краски (красный, синий и т.д.), 
стройный, толстый, тонкий, полный, наполненный, пустой, годный, пригодится; сила, 
слабость, достоинство, недостаток, энергия, власть, давление, наказание, послуша- 
ние, борьба, бой, война, удар, драка, оружие, успех, победа, поражение, лидер, воин, 
соперничество, конкуренция, соревнование, подвиг, гордость, свобода, независимость, 
стойкость, решительность, благородство, месть, зависть; слово, символ, знак, зна- 
чок, сигнал, деньги, обогащение, бедность, награда, подарок, дар, бездарность, заслу- 
га, оценка, благодарность, долг, должен, ошибка. 

Ты готов? Ты доволен? 

СЛИ любит и замечает цвета, краски, не любит серые комнаты общежитий за 
их унылость: в крайнем случае лучше аляповатая, яркая безвкусица, чем сплошная 
серая стена. Он часто старается хоть чем-то ярким украсить место, в котором живет. 
Глазу должно быть приятно. Он замечает яркие платья, красивые костюмы, стройные 
фигуры. Хорошо чувствует пропорции живого здорового тела. Получает удовольствие, 
наблюдая за движением человека, собаки, лошади, всего живого ( ®). Линии, формы, 
краски, изгибы живых стройных тел, игра мускулов - все это не ускользает от его 
внимания. 

Любит красивые вещи, - комфорт, с его точки зрения, создают мелочи. Если ему 
нужна вещь, а ИЭЭ не хочет дарить, он ее просто отбирает, но это, конечно, - при до- 
верительных, дружеских отношениях. Так, видимо, чаще поступают все сенсорные ло- 
гики, так же как интуитивные этики выпрашивают, а сенсорные этики выменивают. 

Когда у СЛИ больше двух вещей в руках, он теряется. Поэтому у касс нервно 
путаются в кошельках, деньгах, чеках. ИЭЭ же, наоборот, может увешаться сумками (и 
в руках, и в зубах) и не замечать этого. СЛИ же лучше одну большую сумку, чем две 
маленьких. Если вы со СЛИ хорошие друзья, то он обязательно залезет к вам в сумку. 
ИЭЭ часто таскает с собой неделями ненужные вещи, которые он забыл выложить. 
СЛИ с любопытством просматривает содержимое его сумок: "ОЙ, а это у тебя что та- 
кое? А это ты зачем таскаешь?", и получает таким образом очень много информации о 
том, что есть в магазинах, о том, что люди читают, какие продукты едят и т.д., одно- 


— Следует указать, справедливости ради, что подобный феномен характерен не только для диады СЛИ-ИЭЭ 
(прим. ред.) 
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временно помогая ИЭЭ освободить сумки, а то и карманы, от лишних вещей. Содер- 
жимое сумок ИЭЭ каким-то незаметным образом меняется. Если СЛИ любит сладкое, 
то он вполне может найти в сумке ИЭЭ конфету, которая там лежит много дней. Заин- 
тересовался чтением и уже выгребает из вороха предметов какой-нибудь интересный 
журнал. Собирается в турпоход, стоит заглянуть в сумку ИЭЭ, что-нибудь нужное 
СЛИ там непременно завалялось. Мне иногда даже кажется, что без СЛИ ИЭЭ месяца- 
ми таскает в своей сумке одни и те же вещи, и они лежат там никому не нужные. 

В деньгах если экономит, то на мелочах. Обычно либо весь в долгах, либо имеет 
денежный запас; в долг на берет и потратить не решается. Тратить ему трудно, поэтому 
либо покупает дешевое, так что и выбросить не жалко, если дрянь, либо покупает до- 
рогое. Для других ему купить легче, чем для себя. 

Не любит, когда крадут его вещи, берут без спроса - это еще куда ни шло. Воз- 
мущается, считает для себя позором, если его обокрали, - настолько, что даже может 
скрыть это от других. 

Не любит слово "должен". Достаточно сказать ему "ты должен то-то", и он 
взовьется: "Я никому ничего не должен!". По его убеждению, никто вообще никому 
ничего не должен, а если кто-то не может получить назад деньги, которые дал какому- 
то человеку в долг, так сам виноват: надо смотреть, кому даешь. Он не любит брать у 
чужих подарки, так как считает, что надо отблагодарить; у своих же берет спокойно и 
не отдает. Если сам дарит, то лишнее, - то, что ему не жаль, и только для своего 
удовольствия. В паре [ЧА (ЛИИ) - №0 (ЭСЭ) считается наоборот, если дарить то, что 
не жалко, так это и не подарок. 

Если СЛИ что-то делает бесплатно, нельзя предлагать ему деньги, пока он сам 
не начнет жаловаться. Раз работает бесплатно - значит, что-то "на этом имеет". Выгоду 
он узрит в любом деле. Посадите СЛИ ни за что в тюрьму, и первое, что он сделает, это 
подсчитает, в чем он выиграл от такого поворота судьбы. Но если ему приходится ра- 
ботать бесплатно там, где он рассчитывает заработать, он чувствует себя обиженным 
судьбой. 

Бывает агрессивным и злым; в паре с ИЭЭ это не так заметно, потому что СЛИ 
безжалостно ругается, отстаивая свои интересы, а ИЭЭ потом сглаживает напряженные 
отношения. Хотя СЛИ и стремится к хорошим отношениям, но в кризисных ситуациях 
он, как правило, не выдерживает и умудряется со многими перессориться и испортить 
отношения ( [5), так же как ИЭЭ умудряется все вокруг себя ломать ( Г). Если СЛИ 
уходит хлопнув дверью, то за ним, бывает, остаются ненавистные взгляды ( [5), но если 
уходит ИЭЭ, то после него остаются сломанные замки и сорванные петли ( Г). Так что 
оставшемуся дуалу есть чем утешиться: приходится чинить замки, если это СЛИ, и 
восстанавливать мир, если это ИЭЭ. Надо сказать, что если СЛИ и ИЭЭ расстаются, то 
СЛИ "оставляет", а ИЭЭ "отпускает" партнера. 

СЛИ считает, что детей надо наказывать. В семье и в коллективе, где он 
начальник, СЛИ карающая сила, а ИЭЭ - прощающая, поощряющая. СЛИ всегда сам 
выбирает, кому подчиняться, и очень не любит, когда командует тот, кому он не наме- 
рен подчиняться. 

Зрительно СЛИ охватывает вниманием три метра перед собой, а все, что 
дальше, и все, что сбоку, им воспринимается очень слабо. Внимание его схватывает 
одну-две вещи, все остальное - слабо воспринимаемый фон. Такое восприятие 
характерно, видимо, для всех сенсорных. У интуитивных более широкий обзор. ЦА 
(ЛИИ, ПМТ/ все пространство видит как панораму: то, что находится на периферии и 
на самом дальнем плане одинаково фиксируется вниманием. Он все замечает больше 
как фон, а сенсорный видит объект на фоне. Если по улице идут интуитивный и 
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сенсорный, то первый скорее заметит то, что в конце улицы, а второй - то, что рядом с 
ним. Поэтому СЛИ часто находит мелкие монеты, старые проездные билеты. 

Одно единственное наблюдение: левым глазом СЛИ лучше видит предметы 
вдали, правым - вблизи; ИЭЭ - наоборот. 

Праворукость, леворукость, макушка справа илм слева, по часовой или против 
часовой стрелки завиток волос на макушке, - все это признаки мало изученные. Встре- 
чаются СЛИ, которые носят значки только на левой стороне груди, и те, кто, наоборот, 
- только на правой. Встречаются праворукие и леворукие СЛИ, согласно традицион- 
ным для психологии методам определения. Есть сенсорно-логические интроверты с 
двумя макушками. Попадаются СЛИ, для которых чувствительными являются внут- 
ренние поверхности тела (инь), у других чувствительность внешних (ян) поверхностей 
преобладает над внутренними. 


8 полутакт - С] - направленность 

Семантическое содержание символа [1: 
логично, правильно, порядок, классификация, план, отчет, опыт, документ, бумаги, 
закон, нормы, инструкции, правила, права, запрет, разрешение, режим, дисциплина, 
иерархия, начальник, руководство, система, организация, государство 
место, территория (квартира), ступень, степень, курс, направление, право, лево, ди- 
станция, обстоятельства. 
требование, потребность, нужда, нужно, необходимо, размер, мера, стандарт, вели- 
чина, равенство, равновесие, грань, граница, линия, раздел, деление, далеко, близко, 
расстояние; знания, теория, авторитет, признание, понимание, учение, мысль, знако- 
мый, неизвестный, умный, дурак, упрямый, прямой, любопытный, любознательный, 
уважаемый, почетный. 
Все в порядке? Ты понял? 

Когда человек только пришел в коллектив, первое, что ему нужно, это 
сориентироваться по 8 п/т. СЛИ всегда надо знать иерархию: кто главный, кто 
второстепенный, и на какое место он может рассчитывать в этом коллективе, - и он 
постоянно собирает эту информацию; ИЭЭ же ему об этом сообщает со своего 2 п/т. 
Пока СЛИ не знает, кто главный, кто руководит всем, что происходит, и где его место, 
он чувствует себя очень неуютно и потерянно, и не знает, как себя вести. Ведь он 
всегда старается соблюдать внешние правила, существующие в коллективе, а также 
пытается разобраться в негласных правилах. Так же, как АГ] (ИЛЭ) надо знать, кто что 
делает, кто чем занимается ( №). 

СЛИ демонстрирует внешнюю вежливость и учтивость, и с чужими он 
официален и предупредителен. У него бывают трудности, когда одному и тому же 
человеку надо говорить то "ты", то "Вы". "Вы" для него означает дистанцию и 
отрицание дружеского отношения ( [5). Либо служба ( [.), либо дружба ( Г5). Пи [6 - 
антагонисты, так же, как № и №, Ои А, Аи ®. Поэтому, ИЭЭ считает: "Чем наводить 
порядок ( []), лучше человека тепло встретить ( 5)". Поэтому риск ( А) и удовольствие 
(О) на самом деле несовместимы: чем больше риск, тем меньше удовольствие; 
аналогично: чем больше красоты ( ®), тем меньше содержания (№). У соционики в 
настоящее время глубокое содержание ( №), но недостает оформления ( ®). Пройдет 
цикл и содержание перельется в форму. 

СЛИ любит наводить порядок ( []): расставить вещи по местам, разложить 
бумаги, составить классификацию, рассортировать. Но так же, как и работа, это 
происходит у него приступами. Постоянно он этим не занимается, только по мере 
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нарастания беспорядка. Он как бы ждет сигнала со стороны, когда пора наводить 
порядок. "Гости придут, надо убраться. Выходные наступили - дай-ка, разберу этот 
завал". 

Когда он работает, то ему надо знать, что это кому-то нужно. И он часто спра- 
шивает: "я не знаю, это нужно или нет?". ИЭЭ отвечает, как правило, одно и то же: "ты 
представляешь, ЭТО НИКОМУ не нужно" и таким трагичным тоном, - что СЛИ пони- 
мает (если хочет понять), что ЭТО никто не делает, и можно смело браться за работу. 
Потому что он любит делать то, что никто не делает. Фразу ИЭЭ он переводит по- 
своему: "ты представляешь, это ни один, ни один человек не делает, это просто ужас- 
но". СЛИ же близко утверждение если все, то не я, ну аесли никто, то я. 

В гостях СЛИ всегда выбирает место, где он будет сидеть, и желательно так, 
чтобы было видно все пространство. Если место выбрано удачно, он его не меняет, 
каждый раз норовит сесть туда же. Если он меняет привычное место, значит, очень из- 
менилось субъективное пространство. Ему легче что-то вспомнить, если скажут: "пом- 
нишь человека, ну, того, который сидел у окна?", "помнишь вазочку, ну которая на 
третьей полке стояла?". Наверное, пространственная память у него развита лучше. 

СЛИ способен хорошо оформлять бумаги, документацию, отчеты. Составить 
отчет СЛИ не сложно, поэтому, видимо, часто попадаются СЛИ в должности главных 
бухгалтеров. 

Он способен компоновать, размещать самые различные объекты, начиная от 
вещей и кончая цитатами. Если надо на двух квадратных метрах уместить вещь разме- 
ром в три квадратных метра, попросите СЛИ. 

Когда он пишет научную работу, то собирает кучу чужих мыслей, цитат, сорти- 
рует их, переставляет местами, пишет вывод, который задумал - и все готово. Все 
научные работы у СЛИ - именно такого характера. Он быстро определяет, знакома ему 
появившаяся теория или нет, читал он уже где-то подобное или это - новое. Это позво- 
ляет ему хорошо классифицировать как простые, так и сложные вещи. 

В конспектах у него может быть все достаточно четко отграничено. Есть 
отступления для полей, хорошо выделено главное, второстепенное. Он любит из 
общего объема знаний сделать выжимку. Убрать то, что повторяется, выделить основ- 
ную идею, упростить ее и, отбросив всякую лирику, представить на суд экзаменатора 
или людей упрощенный вариант сложных теоретических построений. Только таким 
образом он сам способен разобраться в чужих идеях. Можно сказать так: @[1 (СЛЭ) 
создает новые теории ( Г), новые законы ( [), новые территории ( [1 ), а СЛИ все это 
приспосабливает к реально существующей жизни: теории он упрощает (популяризиру- 
ет), законы он утилизирует применительно к мелким нуждам (искажает), территории 
он обживает (захламляет). 

Заключение 

Описанная здесь характеристика сенсорно-логического интроверта является 
своего рода абстракцией, схемой. Не все приведенные характеристики соответствуют 
именно тому символу и полутакту, к которому они отнесены в данной работе. 

Можно встретить СЛИ, которые не будут вписываться в эту характеристику или 
будут совершенно отрицать наличие у себя этих черт. Все описанные особенности 
имеются у СЛИ как бы в потенции. Совсем не трудно встретить СЛИ, не умеющего 
оформлять документы, но его легко этому обучить. ТИМ - это еще не сам человек, не 
сама личность, это, скорее, каркас, на котором можно построить небольшой дом, и он 
будет долго стоять, а можно возвести небоскреб, который не предназначен для такой 
опоры, и он не выстоит. Может быть, эта характеристика покажет, что можно взвали- 
вать на СЛИ и требовать от него, а что - нельзя. 
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В настоящее время в области психодиагностики личности можно отметить 
наличие двух, существенно отличающихся систем. Это, с одной сторо- 
ны,описания, использующие какой-либо набор факторов, характерных черт, признаков 
или свойств, и, с другой, - описания, выделяющие на множестве исследуемых объектов 
некоторое количество типов - типологию. 

Типологический подход является одним из вариантов осуществления идей 
системности и целостности в изучении личности. Наряду с этим подходом существует 
множество разнообразных факторных методик, позволяющих достаточно быстро 
получить результаты для конкретных практических задач. 

Эти два способа описания - типологический и факторный, хотя и имеют своим 
предметом одну и ту же область, существуют и развиваются пока отдельно, временами 
взаимодействуя при решении конкретных психологических проблем. 

Нами была поставлена задача выявления соотношений между этими двумя 
вариантами описания личности. 

На основании представления о типе как о множестве исследуемых объектов, 
гомогенном относительно признаков, разделяющих эти объекты, был проведен анализ 
типологического способа описания. 

Для общего случая оказалось справедливым следующее утверждение: если 
множество исследуемых объектов может быть описано при помощи п типов, оно 
может быть адекватно описано при помощи п-1| свойств. Это положение было 
сформулировано А.Анастази при анализе работы Дж.Экмана (1951 г.), где 
рассматривается соотношение типологических и факторных описаний для одного 
частного случая. 

В общем случае, насколько нам известно, это положение доказано не было. В 
качестве экспериментальных данных для сопоставления с теорией рассматривались 
наиболее популярные факторные методики описания личности (табл.2). Рассмотрение 
этих данных показало, что обычно личностные методики используют около 15-и факто- 
ров, между которыми отмечается большое количество корреляций (табл.1). Процедуры 
факторизации при этом позволяют выявить не более 4-х ортогональных факторов. 

Причем, ни в одной области, относящейся к личности, будь то темперамент, 
характер, способности или направленность, не удается выделить более 4-х независи- 
мых факторов. Такая ситуация теоретически соответствует типологии из 16 типов. С 
другой стороны, полученная на основании литературных данных, объединенная 
клиническая типология личности также выделяет 16 различных типов (табл. 3), что 
соответствует наиболее развитым теоретическим типологиям. 

Таким образом, предположение о существовании в сфере личности некоторой 
единой типологии, с одной стороны, хорошо описывает имеющийся 
экспериментальный материал, а с другой - допускает громадное количество различных 
факторных описаний и теоретических концепций. По нашему мнению, все элементы 
этой типологии уже открыты и описаны, правда, в основном, в их клиническом 
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варианте. 

Результаты проведенного анализа приводят нас к убеждению, что генеральная 
совокупность, предполагаемая в большинстве психологических исследований гомо- 
генной, в действительности гетерогенна, то есть, состоит из некоторого множества 
однородных подмножеств - типов. 

Данные о гетерогенности генеральной совокупности позволяют поставить 
вопрос о необходимости структурирования психодиагностического инструментария по 
двум уровням: 

1. Уровень определения психотипа, вычленяющий системную составляющую 
индивидуальных различий. 

2. Уровень стохастический, на котором индивидуальные различия носят харак- 
тер случайных несистемных отклонений от некоторого среднего представителя типа. 
На этом уровне должны работать методики, ориентированные на решение конкретных 
вопросов и стандартизованные на выборке этого типа. 

Основные недостатки имеющихся в настоящее время методик, определяющих 
тип: 

- неполнота, отсутствие сравнения различных типологий; 

- низкая надежность определения типов (МВТГ; 

- ориентированность на клинические исследования (Зоп41, ММРТ, ПДО); 
- отсутствие подробных общепсихологических описаний типов. 

В соответствии с этим могут быть сформулированы следующие требования к 

методикам этого уровня: 

- наличие единой номенклатуры типов; 

- надежность при определении психологического типа людей без патологических 
отклонений; 

- наличие общепсихологических описаний типов, охватывающих все основные 
сферы проявления человека в обществе. 

Наши исследования показали, что такой сложный объект, как комплекс 
психологических свойств личности, принципиально невозможно полностью описать 
ни какой-либо одной иерархической структурой свойств, ни каким-либо одним 
декартовым пространством даже очень большой размерности, ни представить при 
помощи какого-либо графа. 

Типология, таким образом, представляется нам максимально полной и нагляд- 
ной сверткой знаний в этой области. Фактически, данный подход предлагает измене- 
ние системы отсчета при психологическом описании личности. В качестве точки 
отсчета вместо некоторого среднего по генеральной совокупности вектора психоло- 
гических свойств предлагается типологияло есть некоторая номинативная 
шкала - множество типов, каждый элемент которого имеет не только математический, 
но и чисто психологический смысл. 

Данный подход развивает представления об общепсихологической норме, 
расширяя возможности дифференциально-психологических исследований в области 
личности. Он представляет собой некоторое эмпирическое обобщение, попытку 
синтеза данных, имеющихся в сфере психологических исследований личности. 
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Таблица 1. 


Сопоставление некоторых факторных методик и концепций 


ММ | Методика Количество Наличие кор- Количество не- 
пп первичных реляций фак- зависимых фак- 
факторов торов торов 


О ТО ПО О ОИ 

О О ОО О И 

С ЕЕ О С 
Ро [8 


ЕР1-В 


БЕ и ии ии 
ные - 

С ООО О 
Я Я И 
ОСТ С Са 
ЕСО 


их (факторы темпе- есть 
М — 


[5 мессик КО [О ооо 
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Таблица 2. 
Типологические описания 


ММ Автор Аспект типологизации Количество 
пп типов 


4 


5. Л.Сонди Наследственные круги 
Импульсивные факторы 16 
Импульсивные тенденции 16 
Е 


С А Е 
С Е О ОО ООО 
[9—_[тХебманем ЕБибома | Типылеьермет 

Е ОО БО СЗ 


Таблица 3. 


Сравнение типологий 


Личко А.Е. К.Леонгард (ММРП С.Хатуэй, 
Дж.Маккинли 


12. Конформный --- 
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Личко А.Е. К.Леонгард (ММРП С.Хатуэй, 
Дж.Маккинли 
13. Конформно- Экстравертивованный 
гипертимный 


И ее Спрос 
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ЗУММАВУ 


Аизйга Аигизнпаясйше 
Нитап Опа|5$@с Мабге 


{13а с1а5$1са] уогК оц ше ришс1р[ез оЁ з0с1011с$. [ дезстез 16 1урез оЁ шРоптаНопа| теаБ- 
о|зт (ТИМ) узы опт юзефег фе Зос1оп. ТБе ]а{ег гергезет$ сепегаПхайоп о С.С.Липэ?$ 
рзусвоюозлса| фуро1о2у. Маехге оЁ егоНс $еп$ез 1$ зи ед. ТВе \уогк детопзгаез ФаЁ еасв ТМ 
Баз ($ о\уп сошретешагу (4иа[) буре, ше Без сотранЫе рагпег ш риуже Пе (ГатПу апа 
Елепа$1р), аё ууотК екс., \ШшсВ ргоес5 Фе п105Е ушпегаЫе газ оЁ 61$ рагтег Бу 61$ $гопе Най$. 


Кеу м’ога5: зослотс$, Билтап {уре, диаЙ$т, сотр!ее зарр!етепь, сотрай Ииу, Фе $ос1оп. 


Вика1оу А.У. 


Когти? шогтайопа! теаБо|$т Гапсйоп$ т Ше ргосе5$ оЁ ВПитап г. (т6го- 
дисйоп ю Фе Р5усвпо-Апа[у$15 ЗосоШс$). 


$0с10т1с$ рзусво-апа]у$15 Четопзгае огише оЁ шЮппанопа! теаБойзт фуре Бу ЛТп2- 
Ачги5ипау1сЬ ще оп Фе Базе оЁ Ыг ехрепепсе (Базе реппайа] Чез Бу 5.ОгоР). 


Кеу иота$5: зослотс$, буре, шРогтайопа! теаБой$т, рзусво-апа1уз15, реппаа[, зарег-соп$с1о0и$, 
ипииепбопа|. 
Сшепко У.У. 
Вестргосйу Сгбета 


Пиепур1са гёаНоп$ сап Бе 1ооКе4 гоизВ Нот Фе у1е\и рошЕ оЁ мо тай этоирз 015 Бай Бу 
]аполап зсаез. Тетрегатепе этоирз аге Гогтед Бу теап$ оЁ зсайез гано/игайопаШу апа ех- 
гаЛпгоуег1оп. АИнаде отоирз аге огте4 Бу теап$ оЁ зсаез 1оэ1с/е с апа зепзаеЛиаийоп. 
Тре сотрайбИиу Бебуееп аа4ез © асйоп Не 15 даегиитед Бу Фаё \уефег Феу Вауе апу 
соттоп Бог4егз. 


Кеу м’ога5: зослотс$, буре, эта эгопрз, {етрегатепе, айииде, ицегур!са1 гайопз. 


Мезеа' У.У., Оусйатгоу А.А. 
ТВеогу оЁ Ще АррПед Зос1оис$ 


Уапапз оР шЮгтайопа| теаБоЙ5ис (урез аге об5егуе4 аз уе аз юптез оЁР Фет имепур1са1 
т@айопз ап ИшКше $41ез, зиурез апа рзусНогии5. 


Кеу м’ога5: 1урез, ицепуртса! ге!айоп$. 


Воготах 5.А. 
З‘ай5Иса! Апа[у$1$ шт Фе Оупаписа!| 5010115 


ТЬеге \уеге ехрегипетаПу шуезисае4 зепзогус$, уесеайуе ап апоег геасНоп$ оЁ зевает 
у ЧШегепе Битап (урез аё Ше ргосез$ зидуште аснуйу. ТБеге \еге тесеатуе4 соппесйоп Бе- 
С\уееп Кпо\/п ш Ше $0с1011с$ эгоир$ ((етрегатепва1, ригро$ез, регсернопа| ап4 50 оп) апа Кен 
(е]$ Гасфог®. 


Кеу мота5: зослотс$, рзуспоТоз?1са! (урез, этоирз, е1с$, зепзопез. 
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эЗосотс$, Мепю]оэу апа Регзопашу Ркуспо[о?у 


Вика[о» А.У., Кагрепко О.В. 


АБоцЕ Фе Ргитагу СВаппе И е п{огтайопа!| Регсерйоп, ог УУБу Фе СопсИп2 
Рагтег$ Се Магчед 


Тре обзегуед рвепотепа оЁ ше пила! айгасиуепез Бебуееп Ше рагпегз \Во аге ш фе пиепур- 
1са| гавоп$ оЁ сопЕйсе ог геу11оп 15 ехр]аще4 @гоизН Ше Гогтайоп шт фе ша1\у14па15 Ше ргила- 
гу поп-@Шегепнаеа регсерНопа! сВаппе]$ ассог4т? {ю ше Моск$ Зирег-Еро - Зарег-14 ап4 Езо- 
4 ш Фе моде! А. Рог 1$ геазоп фе имегур!са! ге]айопз тепйопе4д аБоуе сап Бе опотаПу {аК- 
еп Гог диа|$йс ог Ва!-апа|$ис. 


Кеу тога5: пмепуртса! ге]айопз$, сопЕИс&, геу1510п, тоде| А. 


Ратепоуа Г.У. 
Зеп5огу-1021са! ше`ойт т Ве Еуе$ о! Фе Зепзогу-1021са! пегойт 


Вазе4 оп Бег омуп обзегуаНоп$, Фе аиог дезстез газ ресиПаг о Ше буре $Р (зепзогу-1021са1 
шеойт) изте А-Моде|. Зетапис$ оЁР шРоппанопа! Но\/ азреси$ 15 дезспЬе4. ВпеЁ дезсириоп оЁ 
ге!айопз оЁ Фе зепзогу-1о21са! шегойт ми и5 4па1 1$ отуеп. 


Кеу уога5: зос1ошсз, зепзогу-ю21са|! шеоуей (шеойт), шРогтабопа| Но\ азресё, зетапйс$, 
щепуре г@аНноп$рз, 1погпайопа| поде]| оЁ рзусВе. 
Кеупт С.К. 
ТЬеогейса! Апа!у$15 оЁ пе Турооз1са! Рег5зопаШу Безстрйоп$ 


Те сотрайзоп оЁ фе питьЬег оЁ Тас{ог тефо41с$, сопсерНоп$ ап4 уапои$ регзопаШу (уро10о21ез 
15 ргорозед. 


Кеу мога5: зослотс$, буро]оэу, Гасбог тефо41сз. 
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